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RESUMO

Diversas sao as normas que tratam sobre receitas em contabilidade internacional.
Alguns estudos demonstram que problemas que envolvem reconhecimento de
receitas estdo entre os mais recorrentes nos relatorios das companhias de capital
aberto. O problema estudado foi sobre as inovagdes contabeis que os usuarios da
informagéo contabil devem observar, dado o surgimento do IFRS 15 como o novo
ordenamento contabil unificado, em relagdo as atuais normas contabeis de
reconhecimento de receitas. O objetivo deste trabalho é a andlise critica dos
principais requerimentos, em seus aspectos relevantes, trazidos pela nova norma
frente a literatura atual em contabilidade internacional no ambiente brasileiro bem
como os desafios a serem enfrentados pelos preparadores de demonstragdes
financeiras na adocao e adaptacado do IFRS 15 em relagao ao que existe na literatura
atual em contabilidade internacional. A este grupo de normas e transag¢des atuais nés
denominamos de “rabo de pavao”. Esta pesquisa utilizou-se de uma abordagem
qualitativa, através de analise documental e de conteudo obtido das demonstragdes
financeiras de uma companhia de capital aberto do setor quimico. Procurou-se
fundamentar a importancia do tema a ciéncia contabil através de pesquisas cientificas
anteriores, aspectos praticos das normas IFRS, da base de conclusdo da nova norma
IFRS 15 bem como aspectos econdmicos acerca do tema. Identificamos diversos
aspectos desafiadores para a empresa para atendimento a IFRS 15 e que o nivel de
informagdes hoje divulgadas nao atende minimamente aos requisitos novos. Por
consequéncia, concluimos que a IFRS 15 trara muitos desafios e inovacdes a classe
contabil em funcdo de seus novos requerimentos para reconhecimento de receitas e

especialmente suas divulgacoes.

Palavras-chave: Reconhecimento de receitas. IFRS 15. Customer Consideration.

Performance obligation. Controle.



ABSTRACT

Several are the standards that deal with revenues in international accounting. Some
studies show that problems involving revenue recognition are among the most
recurring in publicly traded companies' reports. The problematic studied was the
accounting innovations that users of accounting information should observe, given the
emergence of IFRS 15 as the new unified accounting standard in relation to current
accounting standards of revenue recognition. The objective of this work is the critical
analysis of the main requirements in the relevant aspects brought by the new standard
in relation to the current literature on international accounting in the Brazilian
environment as well as the challenges to be faced by preparers of financial statements
in the adoption and adaptation of IFRS 15 in relation to what exists in the current
literature in international accounting. For this group of existing norms and current
transactions we denominate of "peacock tail". This research used a qualitative
approach, through documentary analysis and content obtained from the financial
statements of a relevant publicly traded company in the chemical sector. We sought to
base the importance of the subject on accounting science through previous scientific
research, practical aspects of IFRS, the basis for conclusion of the new IFRS standard
15 as well as economic aspects about the subject. We identified several challenging
aspects for the company to comply with IFRS 15 and that the level of information
currently disclosed does not meet the new requirements minimally. As a result, we
conclude that IFRS 15 will bring many challenges and innovations to the accounting
class in light of its new revenue recognition requirements and especially its

disclosures.

Key-words: Revenue recognition. IFRS 15. Customer consideration. Performance

obligation. Control.
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1 INTRODUGAO
1.1 CONTEXTUALIZACAO

Receita, de maneira geral, € um dos componentes de maior recorréncia nos
relatérios financeiros das entidades. Problemas envolvendo reconhecimento de
receitas estdo entre os mais dificeis de serem tratados pelos contadores e até mesmo
por quem é responsavel por formular as normas e padrdes contabeis (SCHIPPER et
al., 2009, p.57). Hendriksen e Van Breda (2010), em sua obra, enfatizam que o
reconhecimento de receitas representa uma das questdes fundamentais da teoria da
contabilidade e constituem problemas fascinantes na ciéncia contabil. Pesquisas
anteriores, como a de Schipper et al. (2009), relatam que tais dificuldades dao-se ao
fato da existéncia de muitas (tratando-se de USGAAP) ou poucas (tratando-se de
IFRS) orientagbes, padrbes e normas existentes.

O USGAAP ¢é criticado pela grande quantidade de normas e
pronunciamentos, muitos deles especificos para determinados mercados e
transacdes. A pesquisa de Schipper et al. (2009) aponta que o USGAAP é composto
por mais de 200 diferentes literaturas cujas instru¢ées sao detalhadas por diversas
fontes tais como Accounting Principles Board (APB) opinions, FASB Statements,
AICPA audit and accounting guides, SOP’s, FASB Interpretations, EITF’s, Accounting
Research Bulletin (ARB) e SEC Staff Accounting Bulletin (SAB), atualmente
condensados na norma ASC 600, conforme Quadro 1, abaixo.

QUADRO 1 - CONJUNTO DE NORMAS ATUAIS QUE REGEM CONHECIMENTO
DE RECEITAS EM IFRS

USGAAP: ASC 600 combina mais de 200 diferentes literaturas

APB (Accounting Principles Board) FASB Statements (SFAC)

AICPA Guidance SOP (Statement of Positions)

FASB Interpretations EITF (Emerging Issues Task Force)
SAB (SEC Staff Accounting Bulletin) ARB (Accounting Research Bulletin)

Fonte: Elaborado pelo autor

Ja o IFRS é tido como vago em sua aplicagdo uma vez que possui
basicamente dois pronunciamentos (IAS 18 — Receitas, IAS 11 — Contratos de
Construgao) e quatro interpretagdes (IFRIC 13 — Multiplos Elementos, IFRIC 15 —

Contrato de Construcdo do Setor Imobiliario, IFRIC 18 — Reconhecimento em
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transferéncia de ativos de clientes e SIC-31 Permuta envolvendo servicos de
publicidade) que tratam sobre reconhecimento de receitas, tal qual demonstrado no
Quadro 2.

QUADRO 2 - CONJUNTO DE NORMAS ATUAIS QUE REGEM RECONHECIMENTO
DE RECEITAS EM IFRS

IFRS possui limitada literatura sobre o assunto
IAS 18 Reconhecimento de receitas IAS 11 Contratos de Construgao
IFRIC 13 Multiplos Elementos IFRIC 15 Contratos de Construgao do setor
imobiliario
IFRIC 18 Recebimento em transferéncia de SIC-31 Permuta envolvendo servigos de
ativos de clientes publicidade

Fonte: Elaborado pelo autor

Outra caracteristica importante a ser observada e que corrobora com a critica
aos padrdes existentes € o fato de o IFRS ser baseado em principios (principles-
based) e o USGAAP ser baseado em regras (rules-based) (AGOGLIA; DOUPNIK;
TSAKUMIS, 2011, p. 749).

Um ambiente baseado em regra, como os USGAAP, tipicamente prové de
forma detalhada e direcionada a forma de se realizar determinada transacdo o que
permite uma percepcdo de melhor comparabilidade entre diferentes companhias
seguindo as mesmas determinacdes. Entretanto, pode também levar a condutas e

atitudes com viés a determinados tratamentos contabeis.

Ja um ambiente baseado em principios pressupde um maior nivel de
julgamento e interpretacéo da gestdo uma vez que proporciona um volume limitado de
orientagdes acerca de determinadas transacbes contabeis, como € o caso de
receitas. Tal qual é percebido pelo FASB e IASB como uma abordagem que resultaria
em demonstrativos financeiros mais realistas e em linha com as prerrogativas do
negocio (AGOGLIA; DOUPNIK; TSAKUMIS, 2011, p. 749-750).

Para ilustrar a importancia do estudo sobre reconhecimento de receitas,
pesquisas como a de Badertscher, Hribar e Jenkins (2011, p. 1527) identificou que
muitos sao os fatores determinantes de restatements, porém, reconhecimento de
receitas € o mais comum entre eles, representando cerca de 54% da amostra de 541
republicacdes pesquisadas entre 1997 e 2008. De acordo com esta pesquisa, a maior

parte das republicacdes atribuidas a reconhecimento de receitas se da ao fato de ter
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sido efetuado antes ou apds o periodo apropriado de acordo com a boa pratica

contabil ou, ainda, por existirem receitas questionaveis ou até mesmo inexistentes.

Conforme Dobler (2008), o reconhecimento de receita € um dos temas mais
cruciais em um relatorio financeiro além de dar origem aos mais recentes escandalos

contabeis, o que corrobora com a pesquisa citada no paragrafo anterior.

Uma pesquisa denominada “O efeito contagiante das republicagbes
contabeis” (GLEASON; JENKINS; JOHNSON, 2008, p.106) demonstrou que
republicacdo devido a falhas no reconhecimento de receitas € um dos principais
fatores que causa reagado negativa nos investidores, fazendo com que eles olhem de

forma mais critica os relatérios de outras empresas do mesmo segmento.

Apos a lei Sarbanes Oxley entrar em vigor, em Julho de 2002, diversos
estudos foram realizados no intuito de identificar problemas inerentes a publicacdo de
informacdes contabeis ao mercado tais como fraudes e inverdades de informacao.
Em 2003 foi publicado estudo realizado pela comissao de valores mobiliarios norte-
americanos (SEC - Security and Exchange Commission) que revelou que
reconhecimento de receitas é a raz&o mais frequente nas republicagées de balango
nos Estados Unidos, representando o item mais suscetivel a fraude contabil. (SEC,
2003, p. 6).

De acordo com os principios contabeis norte-americanos, os USGAAP, a
receita s6 pode ser reconhecida se obtida e realizada ou realizavel, caracterizando
seu pilar conceitual denominado “earnings process”. Tal conceito € baseado em
quatro premissas principais, quais sejam: 1) evidéncia persuasiva de que um acordo
existe entre as partes; 2) a entrega fisica foi efetuada ou o servigo prestado; 3) o
recebimento é razoavelmente assegurado e 4) o preco é fixo e determinavel. As
premissas 3 e 4 ensejam que o cliente aceitou pagar pelos produtos ou servigcos a
eles entregues fazendo com que a receita seja realizada ou realizavel. Ja as
premissas 1 e 2 ensejam que o processo de earnings process estd completo e a
receita esta obtida. (SEC, 2003, p. 10-11).

O referido estudo mostra que problemas envolvendo receitas dominam os
casos de fraudes contabeis representando metade dos casos levantados por outro
estudo feito em 1999 pela COSO, envolvendo basicamente superavaliagdo das

receitas reportadas. Definitivamente ficou comprovado o poder das praticas de
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reconhecimento de receitas para serem usadas como ferramentas para fraudes
contabeis. Os itens de maior recorréncia sdo a) reconhecimento de receitas em

periodo inapropriado; b) receitas ficticias; e c) problemas de mensuragao de receita.

A tabela 1 evidencia os eventos levantados no referido estudo os quais seréo

melhor explorados nos paragrafos seguintes.

TABELA 1 - RELAGAO DE PRATICAS IMPROPRIAS DE RECONHECIMENTO DE
RECEITAS VERSUS O NUMERO DE REPUBLICAGOES

PRATICAS IMPROPRIAS DE RECONHECIMENTO NUMERO DE EVENTOS
DE RECEITAS IDENTIFICADOS NO ESTUDO
Reconhecimento em prazo inadequado 81

Receitas ficticias 80

Problemas de mensuragao de receitas 21

Fonte: Adaptado de SEC (2003, p. 7)

Reconhecimento em prazo inadequado

Conforme ja mencionado, os USGAAP preconizam que a receita s6 podera
ser reconhecida se obtida e realizada. Neste sentido, ficou evidenciado que a pratica
mais comum € o de acelerar o reconhecimento de receitas de periodos futuros para o
presente. Entre os principais achados o estudo apontou os seguintes tipos de conduta
impropria de reconhecimento de receitas: 1) deixar o periodo contabil aberto apos a
data de reporte financeiro; 2) erros no reconhecimento de remessas futuras, vendas
em consignacao e acordos de colaboragao e 3) erros no reconhecimento de receitas

com multiplos elementos ou contratos realizados em pacotes SEC (2003, p. 7).

Um caso emblematico e alvo de alguns estudos, tipico de republicagdo de
balan¢o devido a problemas envolvendo reconhecimento em prazo inadequado de
receitas, € o da empresa Xerox, Inc., divulgado em Julho de 2002, onde tais
problemas de reconhecimento resultaram numa reducdo de US$ 3,8 bilhdes de
délares de receita liquida no periodo de 1997 a 2000. O escandalo custou a empresa
a perda de alguns executivos, troca dos auditores independentes, multas altissimas,
além de uma acgdo coletiva por parte de muitos investidores. (SEIPP; KINSELLA,
LINDBERG, 2011, p. 219).
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Receitas ficticias

Outro resultado relevante da pesquisa esta relacionado com o
reconhecimento de receitas ficticias, dado basicamente por falsificacdo de
documentos de vendas e acordos com clientes que nunca existiram. A grande maioria
das fraudes contou com a colaboragao dos principais executivos da empresa (CEO e
CFO) produzindo dados fraudulentos para embasar os langamentos contabeis de
receitas e contas a receber, inflando desta forma os lucros das companhias em

determinados periodos fiscais SEC. (2003, p. 11)

Problemas de mensuracgao de receitas

Este outro achado da pesquisa da SEC evidencia que muitos dos casos de
republicacdo sdo em funcdo de falhas na mensuragao da receita. Muitos dos casos
estudados n&o foram fidedignos aos USGAAP com relagdo as provisbes que
deveriam ser feitas no momento do reconhecimento da receita. Ha termos, obrigagcdes

e direitos contratuais que afetam o valor da receita.

Outros motivos, alheios ao reconhecimento de receitas, também foram objeto

do referido estudo.
A tabela 2 demonstra, de forma resumida, o resultado da pesquisa.

TABELA 2 — ESTUDO SEC SOBRE AS AREAS MAIS SUSCETIVEIS A FRAUDES

CONTABEIS
Praticas contabeis inapropriadas Numero de sangoes
envolvendo cada assunto
Reconhecimento inapropriado de receitas 126
Reconhecimento inapropriado de despesas 101
Contabilidade inapropriada relacionada a combinagao de negécios 23
Outros problemas contabeis e de reporte 130
Divulgacdes inadequadas nos relatérios da administracéo 43
Divulgagdes inadequadas sobre transagdes com partes relacionadas 23
Contabilizagdo inadequada de transa¢des ndo monetarias 19
Contabilizagdo inadequada para pagamento no exterior no escopo do FCPA 6
Uso inapropriado de itens fora do balango 3
Uso inapropriado de medidas financeiras no contabeis 2

Fonte: SEC (2003, p. 6)

Com base em todas as dificuldades e caracteristicas apresentadas até aqui
sobre as normas atuais sobre o tema, ilustrado e corroborado com os achados das
pesquisas académicas acerca dos problemas contabeis envolvendo receitas, deu-se
origem ao que chamamos de processo de convergéncia ou harmonizagdo contabil

entre o FASB e o IASB e que sera detalhado a seguir.
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Em relagdo a harmonizagao contabil, conforme Niyama (2008), trata-se de um
processo que visa mitigar problemas oriundos da nao uniformidade de praticas
contabeis no ambito internacional, dificultando a compreensdo e interpretacdo de
informagdes contabeis e financeiras divulgadas pelas empresas em diversos paises.
Diz ainda que informagdes financeiras padronizadas, através do processo de
harmonizagao, traz vantagens no sentido de atrair mais investidores internacionais
uma vez que € possivel avaliar os negocios numa plataforma unificada e em acordo
com as praticas internacionais. Entretanto, este processo ndo € tdo simples e

apresenta algumas dificuldades praticas e culturais.

Niyama (2008) salienta que um dos pontos criticos de adogdo de um
processo de harmonizacido se da pelo fato de a contabilidade, em certos paises, ser
focada para atender aspectos legais e fiscais, que diferem muito dos propdsitos da

contabilidade com foco no mercado de capitais, investidores e demais usuarios.

No Brasil notou-se uma dificuldade exacerbada em absorver os padroes
internacionais de contabilidade, com a promulgacéo da lei 11.638/07 (BRASIL, 2007),
e através dos CPCs, pois a cultura do contabilista brasileiro sempre foi muito voltada
para a legislagado de imposto de renda, dentro de uma cultura code law, sendo que a
contabilidade internacional muda o foco da contabilidade para atender aos requisitos
dos mercados de capitais e investidores, pressupondo que a contabilidade seja
elaborada de forma a refletir a esséncia dos negdécios da entidade, demandando
muito mais julgamentos da administragdo e em linha com a cultura common law
(LIMA, 2010, p.74).

O projeto de harmonizagao contabil da norma de receitas teve inicio em 2002
quando o FASB discutiu os objetivos e escopo sobre essa norma, objetivando
incrementar as diretrizes de suas literaturas existentes (PROCHAZKA, 2009). Como
resultado desta discusséo foi emitido, em Maio do mesmo ano, um relatorio draft para
discussao publica onde duas propostas foram levadas: a primeira chamada de Top-
Down approach e a segunda chamada de Bottom-up approach. Neste mesmo ano o
IASB adicionou em sua pauta de discussao técnica o reconhecimento de receitas. A
partir dai, tendo os dois principais érgaos interessados em melhorar a mesma norma,
em Setembro de 2002, FASB e IASB concordaram em trabalhar juntos num projeto de
um novo modelo, e unico, para o reconhecimento de receitas. Do ponto de vista do

FASB, entre as principais razbes para revisdo das normas estdo as seguintes
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(SCHIPPER, 2009): a) Praticas atuais, em USGAAP, consistem em mais de 200
diferentes pronunciamentos; b) apesar do grande numero, pouca atengéo é dada ao
setor de servigos, cujo qual € um dos que mais crescem nos EUA; c) reconhecimento
de receitas é o principal causador de republicagdes nos EUA, o que diminui a
credibilidade para o investidor; d) Muitas das normas sao transaction-specific ou
industry-specific; €) uma norma abrangente que cubra todos os setores facilitaria a
convergéncia mundial; f) informac¢des sobre receitas sdo muito agregadas e os

usuarios querem mais detalhes sobre determinadas atividades que geram receitas.

Até meados de 2005 a tentativa mais utilizada para reconhecimento de
receitas foi o fair value accounting, com todas as suas discussbes peculiares.
(PROCHAZKA, 2009). Nesta época, apds muito trabalho conjunto dos boards, deu-se
o surgimento de um novo método chamado de Customer Consideration Model o qual
versava que o reconhecimento deveria ser feito pelo prego que o cliente atribuia para
cada transacao (transaction price). No ano de 2006 FASB e IASB assinam acordo de

Norwalk formalizando seus esforgos em convergir as normas contabeis.

Em Maio de 2008, apés um periodo consideravel em discussao, os boards
chegaram a uma visao preliminar a favor do método Customer Consideration Model.
Em Dezembro de 2008 foi emitido um discussion paper para avaliagdo do mercado
em geral com o objetivo de coletar contribuicbes setoriais importantes para a
discussdo da norma. O resultado, de forma geral, foi que o documento precisava ser
mais claro e objetivo em suas orientagdes, conceitos e definicdes. Em Junho de 2010
um novo exposure draft foi emitido, com maiores detalhes, conforme o resultado da
primeira tentativa, o qual foi chamado de Revenue from Contracts with Customers e

reenviado a discussao publica.

Segundo Prochazka (2009), os maiores objetivos do projeto conjunto entre

FASB e IASB para harmonizar a norma de reconhecimento de receitas sao:

a) Eliminar as inconsisténcias dos padrdes existentes;

b) Criar uma base conceitual para resolu¢cao de problemas futuros;

c) Eliminar as deficiéncias dos padrdes existentes;

d) Desenvolver um padrao unico e geral para reconhecimento de receitas;

e) Estabelecer um modelo unico e abrangente para reconhecimento de receitas
que possa ser aplicado em todas as industrias e transagbes que geram

receitas.
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Em maio de 2014, foi publicado pelo IASB o IFRS 15 Receitas de Contratos
com Clientes, cujo correspondente em USGAAP é o ASU 09-2014, publicado pelo
FASB, substituindo, a partir da sua aplicacdo, em 01/01/2018, as atuais literaturas que

versam sobre reconhecimento de receitas.

FIGURA 1 — EVOLUGAO CRONOLOGICA DA NORMA IFRS 15
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Atualmente, receita & vista como o primeiro fator a ser levado em
consideragao enquanto tomada de decisdo de investimentos. Ainda, devido ao
fendmeno da globalizagdo, um numero crescente de empresas esta se utilizando de
IFRS ou USGAAP para efeitos de reporte contabil, conforme preconiza McConnell
(2014, p.3). O mesmo autor explica que este novo padrao para reconhecimento de
receitas foi necessario para retirar as fraquezas e inconsisténcias das normas
vigentes. Ademais, em sua base de conclusdes (BC), o IASB e o FASB enfatizaram
que uma norma conjunta de receitas representa um marco na criagdo de padrdes
contabeis unificados e de alta qualidade (BC 15).

McConnell (2014, p.1) também corrobora com FASB e IASB quando explica
que a emissao do IFRS 15 é um marco no processo de reporte financeiro. Ele nao
somente levara a um melhor alinhamento entre as receitas de uma companhia e sua
performance mas também provera um unico padréao a ser consultado e seguido para
IFRS e USGAAP,

independentemente do setor ou mercado de capitais em que operam. Isto, por

a contabilidade das empresas que reportam em
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consequéncia, ajudara os investidores em suas analises e comparagao destas

companhias’.

1.2 SITUACAO PROBLEMA E QUESTAO DE PESQUISA

O atual conjunto de literaturas que regem reconhecimento de receitas €&
fragmentado, dificultando tanto o entendimento como a aplicagdo pratica pelos
profissionais da area contabil. Ademais, tais tratativas podem diferir de uma empresa
para outra dificultando a avaliagéo por parte dos investidores de capital levando-os,
potencialmente, a tomar decisdes equivocadas em fungdo de nao se ter, de forma
segura e transparente, informagdes precisas acerca dos aspectos quantitativos e
qualitativos advindos da contabilidade no que tange a reconhecimento de receitas.

Neste contexto, o IFRS 15 introduzira diversos novos requerimentos, quando
comparado com as praticas atuais, e uniformizard as formas de contabilizagdo e

evidenciagao destes aspectos.

Com vistas a problematica apresentada, a questdo de pesquisa que orienta

este trabalho é:

Quais principais inovagdes contabeis devem os usuarios da informagao
contabil observar, dado o surgimento do IFRS 15 como o novo ordenamento
contabil unificado, em relagao as atuais normas contabeis de reconhecimento

de receitas?

Desta forma, através da andlise documental e de conteudo de notas
explicativas e relatério de referéncia da CVM de uma empresa de grande porte, de
capital aberto, do setor quimico, sera investigado o atual nivel de observagcdo dos
aspectos vigentes comparados aos desafios dos novos requerimentos advindos do
IFRS 15.

1.30BJETIVOS

1.3.1 OBJETIVO GERAL

" Tradugao livre do autor para o trecho original “the issuance of IFRS 15 is a significant milestone in
financial reporting. Not only will it lead to better alignment between a company’s revenue and
performance, but it will also provide a one-stop shop for revenue accounting for companies that use
IFRS and US GAAP, regardless of which sectors or capital markets they operate in. This, in turn, will
help investors in their analysis and comparison of these companies.”
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Esta pesquisa objetiva contribuir para a consolidagdo do entendimento dos
novos requerimentos trazidos pela nova norma internacional caracterizada por ser
uma estrutura conceitual robusta e unificada para dirimir problemas envolvendo
reconhecimento de receitas que deve ser adotada por todas as empresas que

reportam seus demonstrativos financeiros.

O objetivo geral deste trabalho é a analise critica dos principais
requerimentos, em seus aspectos relevantes, trazidos pela nova norma frente a

literatura atual em contabilidade internacional no ambiente brasileiro.

1.3.2 OBJETIVOS ESPECIFICOS

Os objetivos especificos possuem importancia fundamental para contribuir

para ao atendimento do objetivo geral.

Segundo Gil (2002), “os objetivos gerais sdo pontos de partida, indicam uma
diregdo a seguir, mas, na maioria dos casos, ndo possibilitam que se parta para a
investigacdo. Logo, precisam ser redefinidos, esclarecidos, delimitados. Dai surge os

objetivos especificos da pesquisa.”
Desta forma, os objetivos especificos desta pesquisa séo:

a) Abordar, em todos os seus aspectos relevantes, as principais normas atuais
que regem reconhecimento de receitas em IFRS (contidas no esquema “Rabo
de Pavao” na figura 2);

b) Abordar a nova norma de receitas, IFRS 15, identificando e analisando seus
principais conceitos, requerimentos de reconhecimento, mensuragdo e
evidenciagao (fazemos isto no item 2.5 do trabalho);

c) ldentificar as principais diferencas e novidades do IFRS 15 quando
comparados com as normas vigentes que regem reconhecimento de receitas
em IFRS (fazemos isto no item 2.6 do trabalho);

d) Verificar em uma empresa de grande porte, de capital aberto, do setor quimico,
o nivel de aderéncia dos requerimentos relevantes trazidos pela nova norma e

abordados no quadro de referéncias, no item 2.5.3.
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1.3.3 JUSTIFICATIVA DA PESQUISA

Varias sao as razbes que justificam o presente estudo. Primeiramente, o
movimento de convergéncia mundial aos padrdes internacionais de contabilidade, que
tem demandado investimentos relevantes por parte das empresas na adequacgao de
seus relatdrios financeiros, especialmente no Brasil, por for¢ca da lei 11.638/07, cuja
qual tornou obrigatéria a adogdo das normas internacionais de contabilidade (as
IFRS) na figura do Comité de Pronunciamentos Contabeis (CPC), e dos mercados de
capitais com um esfor¢o consideravel em convergir seus padrdes locais para as IFRS.
Da mesma forma, os Estados Unidos da Ameérica, através de seu 6érgao contabil

oficial, o FASB, também tem unido esfor¢os para convergir os USGAAP para as IFRS.

A ideia central é minimizar as diferencas de forma que se tenha apenas um
padrao contabil a ser aplicados pelos mais diversos tipos de transagdes, industrias e
mercados de capitais, 0 que aumenta de forma significativa o grau de confianga das
informacgdes disponibilizadas ao mercado, permitindo que os usuarios se baseiem em
informagdes seguras e comparaveis para tomarem suas decisdes. Ainda, a pratica de
um padrao unificado diminui o nivel de incerteza e reduz o custo de capital para as
empresas (LIMA, 2010, p. 18).

Importante salientar que a norma que trata sobre reconhecimento de receitas,
IFRS 15, objeto deste estudo, representa um marco na histéria recente da
contabilidade uma vez que é a primeira norma emitida em conjunto pelos boards.
Dado todas as novidades do novo padrao contabil, trata-se ainda de um tema pouco

explorado no meio académico e pouco conhecido pelos profissionais da area contabil.

Aqui reside uma das principais justificativas para este trabalho, qual seja a
disseminagao do conhecimento ainda pouco explorado sobre o assunto. Ademais,
espera-se com este trabalho que empresas de diversos setores encontrem respaldo
tedrico para dirimir um de seus mais controversos e discutidos problemas contabeis: o

reconhecimento de receitas.

Neste contexto, é de fundamental importancia ndo sé observar as mudancas
que estdo ocorrendo neste cenario de convergéncia bem como entender de que
forma as empresas podem ser impactadas em seus resultados financeiros,
indicadores, processos internos e sistemas de informacgéao, tendo por base as praticas

das normas vigentes em contabilidade internacional que geram receitas.
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Espera-se, como fruto do estudo, inferir possiveis impactos causados pela
adogcao do IFRS 15 na empresa objeto deste estudo bem como os desafios na
divulgacdo e atendimento a algumas inovagdes contabeis quando comparadas as
normas vigentes. Ademais, espera-se que este trabalho sirva de base para outras

empresas, com operagoes similares ou nao, na implantagéo do IFRS 15.

1.3.4 ESTRUTURA DO TRABALHO

O presente trabalho esta estruturado em cinco capitulos distribuidos da

seguinte forma:

O primeiro capitulo aborda uma contextualizagdo introdutéria ao objeto da
pesquisa. Apresenta conceitos principais sobre o tema e a importancia e relevancia
do tema a comunidade cientifica. Sdo também aqui desenvolvidos a problematizacéo,
a questao de pesquisa que orienta os estudos, os objetivos geral e especificos, sua

justificativa e a estratégia metodoldgica aplicada para obtengao dos resultados.

O segundo capitulo discorre acerca da fundamentagao tedrica que objetiva
subsidiar a pesquisa de literatura acerca do objeto de pesquisa. Este capitulo se
divide em trés etapas, sendo a primeira objetivando tratar da conceituagao da receita
enquanto linguagem dos negaocios e sob o aspecto de sua natureza, o que permite um
melhor entendimento do elemento contabil. A segunda etapa trata de ilustrar os
aspectos atuais em contabilidade internacional, relacionados ao reconhecimento de
receitas, objeto do esquema do “Rabo de Pavao” além de trazer em detalhes os
novos aspectos trazidos pela adogcdo do IFRS 15 enquanto padrdo unico para
reconhecimento, mensuragao e divulgagdo de receitas. A terceira parte traz um
quadro comparativo dos principais aspectos da IFRS 15 em relacdo as normas

vigentes em IFRS e que serao substituidas pela IFRS 15.

O terceiro capitulo aborda os aspectos metodolégicos que regem o presente

trabalho, procedimentos de coleta e analise de dados.

O quarto capitulo traz um contexto operacional da empresa estudada, seu
estagio atual no atendimento do IFRS 15 bem como os principais achados da
pesquisa com os detalhes comparativos das tratativas vigentes das normas que
compde o rabo de pavao versus os novos requerimentos e diretrizes da IFRS 15 e os
pontos inferidos pelo pesquisador de potenciais impactos na companhia.
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O quinto e ultimo capitulo traz a conclusdo sobre os achados da pesquisa,
retomando algumas discussodes tidas ao longo do trabalho, potenciais impactos no
processo de adogédo do novo pronunciamento bem como as sugestdes e inquietagdes

para motivar novas pesquisas sobre o tema.
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2 REFERENCIAL TEORICO
2.1A CONTABILIDADE ENQUANTO LINGUAGEM

Como ponto de partida de fundamentacgao teorica deste projeto de pesquisa,
sendo a contabilidade uma ciéncia social, vale salientar seu objetivo de estudo, assim
definido por ludicibus (2010, p. 3):

Neste aspecto, o estabelecimento dos objetivos da Contabilidade pode
ser feito na base de duas abordagens distintas: ou consideramos que
o objetivo da Contabilidade €& fornecer aos usuarios,
independentemente de sua natureza, um conjunto basico de
informagdes que, presumivelmente, deveria atender igualmente bem a
todos os tipos de usuarios, ou a Contabilidade deveria ser capaz e
responsavel pela apresentacdo de cadastros de informagdes
totalmente diferentes, para cada tipo de usuario.

De acordo com a citacdo de ludicibus, entende-se que a contabilidade é tida
como uma linguagem, pois leva ao usuario informagdes necessaria para sua tomada
de decisdo. Desta forma, segundo Hendriksen e Breda (2010, p. 29), uma linguagem
deve atender a trés questdes basicas: a) que efeito tera as palavras sobre os
ouvintes? b) que significado tera as palavras, se houver algum? e; c) fazem sentido

l6gico?

Os mesmos autores enfatizam que o pragmatismo, a seméantica e a sintaxe
estudam e respondem, respectivamente, as perguntas ora levantadas de forma a
caracterizar a contabilidade como linguagem. A pragmatica estuda o efeito que é
causado pela linguagem. Neste sentido, € importante considerar os efeitos
comportamentais e econdmicos que a contabilidade, enquanto meio de comunicacéo,
causa em seus usuarios. H4 um numero crescente de pesquisas cientificas em
finangas comportamentais evidenciando tais efeitos nas decisdes dos investidores de
capital. Financas comportamentais, neste contexto, pode ser definido como “o estudo
de como os investidores interpretam e agem de acordo com a informagao para fazer
decisdes de investimento” (LINTNER apud LIMA, 2003, p. 4).

A semantica é fundamental pois a informacéo financeira possui conteudos
econbmicos e fisicos que sdo importantes e reconhecidos tanto por quem prepara
quanto para quem utiliza tais informagdes e a sintaxe € importante para dar ligagao
l6gica de uma informagédo em relacdo a outra. Estes trés aspectos da comunicagéo
em conjunto capacitam os usuarios a interpretar os dados comunicados pelas
entidades através da contabilidade (HENDRIKSEN; BREDA, 2010, p. 29).
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E sabido que a influéncia da contabilidade no mundo dos negécios é de forte
relevancia haja vista que € através dela que investidores tém acesso a seus fatos e
dados que conduzem a apuragao do resultado econdémico da entidade e interferem
em seus processos de tomada de decisao.

Neste aspecto, Reeve et al. (2009, p. 11) assim exemplifica:

Vocé pode pensar na contabilidade como a “linguagem dos negécios”.
A razao é que a contabilidade € o meio pelo qual as informagdes sao
comunicadas as partes interessadas. Por exemplo, demonstragdes
contabeis resumindo a lucratividade de um novo produto ajudam a
administracdo da Coca-Cola Company a decidir se deve continuar
vendendo esse produto. Da mesma maneira, os analistas financeiros
usam as demonstragdes contabeis para decidir se devem recomendar
a aquisicdo de acbes da Coca-Cola. Os bancos usam as
demonstragdes contabeis para determinar o volume de crédito a ser
concedido a Coca-Cola. Os fornecedores usam a demonstracdes
contabeis para decidir se oferecerao crédito para as compras de
materiais de consumo e matérias-primas pela Coca-Cola. Os governos
estadual e federal usam as demonstragdes contabeis como base para
o calculo dos tributos devidos pela Coca-Cola.

Para Niyama (2008, p. 15),

Usualmente, a contabilidade €& considerada a ‘“linguagem dos
negocios”, ou seja, é onde os principais agentes econémicos buscam
informagdes (principalmente de natureza econdmica financeira) sobre
a performance empresarial e avaliacdo de riscos para se realizar
investimentos. Nesse sentido, relatorios contabeis sempre sao
requeridos pelos investidores que desejam mensurar a conveniéncia e
oportunidade para concretizar seus negocios. (...) Entretanto, esta
linguagem nao € homogénea em termos internacionais, pois cada pais
tem suas praticas contabeis préprias, significando dizer que o lucro de
uma empresa brasileira ndo seria 0 mesmo se adotadas praticas
contabeis de outros paises, dificultando sua compreenséo devido a
falta de uniformidade.

Ja a estrutura conceitual basica da contabilidade insere este conceito de
contabilidade como meio de comunicagdo dentro da definicdo de objetivo das
demonstragbées financeiras da seguinte forma: “o objetivo das demonstragbes
contabeis €& fornecer informagdes sobre a posi¢cao patrimonial e financeira, o
desempenho e as mudangas na posi¢ao financeira da entidade, que sejam uteis a um
grande numero de usuarios em suas avaliagbes e tomada de decisdo econbémica”
(IASB-f, 2010)

Assim, vimos uma ponte entre a teoria da comunicacdo, que explica os
efeitos, origens e funcionamento do fenbmeno da comunicagéo social e a teoria da

contabilidade com seu arcabougo tedrico acerca dos fenbmenos contabeis, cujos
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quais sao divulgados aos mais diversos stakeholder para que, a partir deles, possam
embasar suas decisbdes. O presente referencial tedrico endossa a necessidade de se
obter padrdes unificados da informag&o contabil a fim de que os usuarios ndo sejam
influenciados e levados a enganos por conta de diferentes usos de critérios de
reconhecimento de receitas. Tal unificagdo de padrdes diminui a assimetria da
informacgéo e contribui para uma tomada de decisdo mais racional pelos usuarios, ou

seja, uma comunicagao com o menor indice possivel de ruidos.

Dentro do arcabougo de normas e diretrizes contabeis existentes temos
diversas definigdes para cada uma das rubricas que abrangem os demonstrativos
financeiros, sendo a receita, uma das principais rubricas tendo em vista sua
relevancia e complexidade de aplicacdo e interpretacdo. Neste sentido temos
Hendriksen e Van Breda (2010, p. 22) cujos autores enfatizaram que uma das
questdes mais fundamentais na teoria da contabilidade é o reconhecimento de
receitas, e vao além quando dizem que € um dos ingredientes mais importantes para
a mensuragao do desempenho empresarial, além de constituir problemas fascinantes
na teoria da contabilidade. (HENDRIKSEN; VAN BREDA, 2010, p. 224)

Schipper et al. (2009, p. 57) explicam que receita € geralmente o item
individualmente mais recorrente em um demonstrativo financeiro e problemas
envolvendo reconhecimento de receitas estdo entre os mais dificeis de serem
tratados pelos emissores das normas bem como pelos préprios profissionais da
contabilidade.?

Dada sua importancia, em se tratando de definicdo de receitas, de acordo

com o IASB, em sua estrutura conceitual, € definida como:
Aumentos nos beneficios econdmicos durante o periodo contabil, na
forma de fluxos de entrada ou aumentos de ativos ou reducgdes de
passivos que resultam em aumento do patriménio liquido, exceto

aqueles relacionados a contribuigdes provenientes de proprietarios do
patriménio liquido. (IASB, 2009, p. 1060)

Em se tratando de conceituagdo da natureza da receita, o FASB (Financial
Accounting Standards Board), 6érgao responsavel pela emissdo das normas contabeis
norte americanas, define, em seu SFAC 6 (STATEMENT OF FINANCIAL

2 Tradugéo livre do autor para o trecho original “Revenue usually is the largest single recurring item in
financial statements. Issues involving revenue recognition are among the most difficult that standard
setters and accountants deal with regularly”.
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ACCOUNTING CONCEPTS APUD HENDRIKSEN E VAN BREDA, 2010, p. 23), da

seguinte forma:

Receitas sdo entradas ou outros aumentos no ativo de uma entidade,
ou liquidagcao de seus passivos (ou ambos), decorrentes da entrega ou
producdo de bens, prestagdo de servigos, ou outras atividades
correspondentes a operagdes normais ou principais da entidade.

O referido 6rgao norte americano vem trabalhando, desde 2006, juntamente
com o IASB (International Accounting Standards Board), 6rgado responsavel pela
emissao das normas internacionais de relatorio financeiro (IFRS), no sentido de
convergir as atuais normas americanas as internacionais, acompanhando desta forma
a forte tendéncia de adogdo mundial dos padrbes internacionais. Para
acompanhamento publico, os dois o6rgdos (boards) emitem o que chamam de
“Progress Report” (Que pode ser traduzido como relatério de progresso do projeto),
cujo conteudo do emitido em 29/Nov/2010, apresenta, em linhas gerais, a seguinte

proposta:

Os orgaos incluiram reconhecimento de receitas no memorando de
entendimentos de 2006 para desenvolver um modelo comum de
reconhecimento que possa ser aplicado por entidades dos mais
diversos tipos. O USGAAP ¢ criticado por ser complexo e dispde de
diversas regras para transacdes similares. O IFRS é percebido como
sendo vago na sua aplicagao. O resultado deste projeto acarretara na
eliminagdo das fraquezas e inconsisténcias de ambos em seus
padrées existentes. (IASB, 2011, p. 7, tradugéo nossa).

A ideia central deste projeto de jungcdo e unificagdo das praticas contabeis
visa reduzir o custo extra para as entidades que reportam para diferentes mercados

de capitais.

Este assunto sera devidamente tratado nos capitulos posteriores neste

trabalho.

2.2A RECEITA E SUA NATUREZA

Muitas séo as definicdes de receita encontradas na literatura, porém, torna-se
dificil encontrar uma definicdo abrangente que as compreendam. Autores classicos
como Paton e Littlefield (apud HENDRIKSEN; BREDA, 2010, p. 224) definem receita
como sendo o produto da empresa. Esta definicdo de 1940, apesar de sucinta, parece
ser bastante completa pois pressupde que haja um processo de agregacgao de valor

na geragao da receita, fazendo alusdo ao processo produtivo de um produto, um
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fluxo. Todavia, ndo menciona sua magnitude nem o momento de seu reconhecimento.
A American Accounting Association agrega na definicdo de Paton e Littlefield a
necessidade de o produto ter saido da companhia, considerando tal fluxo como fluxo
de saida e assim define receita: “é a expressao monetaria dos produtos ou servigos
agregados transferidos por uma empresa a seus clientes num periodo” (AAA apud
HENDRIKSEN; BREDA, 2010, p. 224). Ja Kam (1990, p. 236) menciona que receita
tem a ver com aumento bruto no valor dos ativos e que, eventualmente, relaciona-se
com o caixa, € que o aumento de caixa é criado basicamente pela produgao e venda

do produto oriundo das atividades principais da empresa.

ludicibus (2010, p. 152), define receita como sendo a “expressdo monetaria
conferida pelo mercado a producdo de bens e servicos da entidade, em sentido
amplo, em determinado periodo.” A definicdo de ludicibus leva em consideragao o
conceito de “expressao monetaria conferida pelo mercado” e “em sentido amplo”, o
primeiro remete ao conceito de valor de mercado ou valor justo e 0 segundo sugere
que, ndo somente as atividades principais, como também as periféricas, geram

receitas, introduzindo entdo o conceito de ganho na definicdo de receita.

Sprouse e Moonitz apud ludicibus (2010, p. 149) define que “receita de uma
empresa durante um periodo de tempo representa uma mensuragao do valor de troca

dos produtos (bens e servigos) durante aquele periodo”.

A definicdo do FASB aproxima-se muito da de Kam (1990) uma vez que
aborda a questdo do aumento no valor bruto dos ativos e também a questdo das
atividades principais da entidade. O FASB, em seu SFAC 6, define que “receitas sao
entradas ou outros aumentos no ativo de uma entidade, ou liquidagdo de seus
passivos (ou ambos), decorrentes da entrega ou produgdo de bens, prestacédo de
servigos, ou outras atividades correspondentes a operagdes normais ou principais da

entidade”.

Ja a definicdo do IASB, além de dar abordagem similar a questdo dos
aumentos e redugdes de ativos e passivos, exclui deste leque de transacdes, aquelas
que sao oriundas de transacdes com os socios da entidade.

De acordo com o IASB, em sua estrutura conceitual, define receita como
“aumentos nos beneficios econdmicos durante o periodo contabil, na forma de fluxos

de entrada ou aumentos de ativos ou redugdes de passivos que resultam em aumento
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do patriménio liquido, exceto aqueles relacionados a contribuicbes provenientes de

proprietarios do patriménio liquido” (IASB 2009, p. 1060).

Ambos reguladores, FASB e |IASB, possuem suas préprias definigdes de
receita, de certa forma bastante proximas, e que ddo énfase nos aumentos de ativos
ou reducgoes de passivos. A tabela 3 resume a abordagem encontrada na literatura

quanto a natureza do elemento receita.

TABELA 3 — RESUMO DO CONCEITO DE RECEITA ENCONTRADO NA REVISAO
DE LITERATURA

Paton & Sprouze
Definigao/Autor Littlefield AAA & Moonitz KAM IASB FASB ludicibus
Produto da empresa X X X X X
Expressao monetaria X X X X
Transferéncia par o X X X
Valor de troca do X X
Aumento bruto dos X X X X
Beneficio econdmico X

Fonte: Elaborado pelo Autor

2.3 ABORDAGEM ECONOMICA DO LUCRO PARA O RECONHECIMENTO DE
RECEITAS

O objetivo deste topico € abordar conceitos econémicos para a mensuragao
do lucro, cujo qual figura como elemento determinante para a valoragao de elementos
contabeis como receitas, ativos e passivos. Para tanto, abordar-se-a conceitos dos
principais autores que versam sobre a teoria econémica e contabil do lucro, tais como
Hicks (1984) e Mises (1995), Edwards e Bell (1973), Chambers (1969) e Belkaoui
(2005). Estes autores salientam o conceito de manutengdo de capital como fator
preponderante para o reconhecimento da receita através do aumento do capital da
entidade com excecao daquilo que é derivado de contribuigdes dos sécios. O conceito
econdmico de lucro esta intimamente relacionado com o bem estar da entidade, sua

continuidade.

Segundo Edwards e Bell (1961, p 24), lucro é aquilo que alguém consome

durante a semana e espera ficar tdo bem ao seu final quanto no comeco.

Edwards e Bell (1961, p. 24-25) afirmam que na falta de pagamento de
dividendos ou contribuigdes aos acionistas, o lucro deve ser mensurado, no final do

periodo, adicionando valores descontados dos ativos existentes e subtraindo, pela
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mesma métrica, os valores identificados no inicio do periodo. Como tal pratica é dificil
de ser executada e, acima de tudo, muito subjetiva, a visdo dos economistas é de que
a melhor pratica consiste em valorizar os elementos contabeis de acordo com suas
respectivas variacdes de valor de mercado. Esta seria, talvez, a melhor aproximacgao
(EDWARDS; BELL, 1961, p. 25).

A questado da subjetividade é defendida por Mises (1995, p. 106) quando trata
da incerteza da agdo humana, pois, menciona que para o agente homem o futuro é
desconhecido, desta forma, corroborando com a subjetividade e risco e incerteza
inerente ao processo de estimacao de valores. Edward e Bell (1961, p.71), abordam
os conceitos de valor e de custo. Na visao deles a firma é vista como uma mistura de

fatores de producéo que geram entradas (inputs) e saidas (outputs).

Existem dois fluxos distintos na operacdo das empresas e que, nao
necessariamente, sdo simultédneos. Isto significa que as saidas podem ocorrer em
periodos diferentes das entradas (EDWARDS; BELL, 1961, p. 71). Inputs séo
definidos como os esforgos necessarios para que a empresa consiga gerar seus
outputs, o que pode levar a uma consecugao de estagios produtivos até que esteja
concluido e pronto para ser vendido. O conceito de lucro contabil, definido por
Belkaoui (2005, p. 480-481) € que é tido pela diferenga das receitas realizadas e seus
custos correspondentes. Tal definicdo sugere que cinco caracteristicas devem ser

atendidas:

a) Lucro deve ser atribuido a transacgéo real da entidade; geralmente através da
venda de seus produtos e servigos;

b

c

d

e

) Lucro deve refletir a performance financeira da firma em determinado periodo;
) Deve atender ao principio de realizagédo de receita;

) As despesas devem ser mensuradas ao custo historico;

)

Deve atender ao periodo de competéncia para ser reconhecido;

2.4 SITUACAO ATUAL DAS TRANSACOES QUE GERAM RECEITAS EM
CONTABILIDADE INTERNACIONAL

Como mencionado na definicdo de ludicibus, e de acordo com o
pronunciamento IAS 18, receita, em sentido amplo, é representado pelas receitas
propriamente ditas e pelos ganhos oriundos de transagbes periféricas a atividade

principal da entidade. Hendriksen e Van Breda (2010, p. 225-226) distinguem receitas
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de ganhos como sendo o primeiro fruto das atividades produtoras de riqueza da

empresa e 0 segundo como uma transferéncia inesperada decorrentes de eventos

imprevistos.

O esquema abaixo, por ndés denominado de “rabo de pavao”, dado a
semelhanga da figura, ilustra todo o arcabougo de normas internacionais e transagoes
que regem receitas e seus CPCs equivalentes e que serédo revogados em fungao da

adocédo do IFRS 15 como padrao unificado de reconhecimento de receitas.

FIGURA 2 —- TRANSAGCOES QUE GERAM RECEITAS EM IFRS (ESQUEMA RABO

DE PAVAO)
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Fonte: Elaborado pelo Autor

A seguir exploraremos cada uma das normas contidas no esquema rabo de
pavdo a fim de trazer seus aspectos conceituais relevantes no que tange a
reconhecimento, mensuragao e divulgacao de receitas, tais quais estdo disponiveis,

para, posteriormente, tracarmos uma ponte conceitual e pratica com as novas

diretrizes promulgadas pelo IFRS 15.

2.4.11As 18 | Cpc 30 — RECEITAS
Receita € definida, na estrutura conceitual para elaboragdo e divulgacdo de

relatério contabil financeiro como aumento nos beneficios econbmicos durante o

periodo contabil sob a forma de entrada de recursos ou aumento de ativos ou

diminuicao de passivos que resultam em aumentos do patriménio liquido da entidade
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e que nao sejam provenientes de aporte de recursos dos proprietarios da entidade.
Elas englobam tanto as receitas de fato como os ganhos. A receita surge no curso
das atividades ordinarias da entidade e é designada por uma variedade de nomes,
tais como vendas, honorarios, juros, dividendos e royalties e deve ser reconhecida
quando for provavel que beneficios econdmicos futuros fluam para a entidade e esses
beneficios possam ser confiavelmente mensurados. O IAS 18/CPC 30 da tratamento
as receitas provenientes de: a) venda de bens; b) prestacdo de servigos; e c)
utilizagcdo, por parte de terceiros, de outros ativos da entidade que geram juros,
royalties e dividendos (CPC 30, 2012, p.2).

No ambito da prestacédo de servigos, alguns contratos estdo diretamente
relacionados a contratos de construgdo, como, por exemplo, os contratos para gestédo
de projetos e de arquitetura e sdo tratadas no ambito do Pronunciamento Técnico

CPC 17 — Contratos de Construgéo, que sera abordado nos préximos topicos.

O reconhecimento de receita deve ser feito apenas da parcela que
representar os ingressos brutos de beneficios econdmicos recebidos e a receber pela
entidade quando originarios de suas proprias atividades. Isto significa que valores
cobrador por conta de terceiros — tais como tributos sobre vendas, tributos sobre bens
e servigos e tributos sobre valor adicionado ndo séao beneficios econémicos que fluam
para a entidade e nao resultam em aumento do patriménio liquido, portanto, séo
excluidos da receita. O mesmo se da pela cobranga de valores em nome do principal.
Estes valores ndo compde beneficio econbmico para a entidade e ndo devem ser
reconhecidos como receita. Nestes casos, apenas a taxa de agenciamento deve ser

reconhecido como receita. E o que se chama de relagdo de agéncia.

Receita e sua mensuragao

A receita deve ser mensurada pelo valor justo da contraprestagao recebida ou
a receber, estabelecido entre a entidade e o comprador, e deve ser deduzida de
quaisquer descontos comerciais e/ou bonificagcdes concedidos pela entidade ao
comprador. Em geral é feita na forma de caixa ou equivalente de caixa, entretanto,
quando o ingresso de caixa ou seu equivalente vier a ser diferido, caracterizando um
componente de financiamento ao cliente, o valor justo da contraprestagcéo pode vir a
ser menor do que o valor nominal do caixa recebido ou a receber. Neste caso o valor

justo da contraprestacdo deve ser determinado por meio do desconto de todos os
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futuros recebimentos previstos, tomando por base a taxa de juros imputada que é a
mais evidente entre: a) a taxa prevalecente de instrumento financeiro similar de
emitente com classificacdo de crédito similar; ou b) a taxa de juros que desconte o
valor nominal do instrumento para o pre¢co de venda a vista dos bens ou servigos
(CPC 30, 2012, p.4).

A diferenca entre o valor justo e o valor nominal da contraprestagéo deve ser
reconhecida como receita de juros de acordo com o método da taxa efetiva, previsto
no Pronunciamento Técnico CPC 38 — Instrumentos Financeiros: Reconhecimento e

Mensuracao.

Quando os bens ou servigos forem objeto de troca ou de permuta, por bens
ou servigos que sejam de natureza e valor similares, a troca n&o é vista como uma
transacdo que gera receita. Por outro lado, quando os bens sdo vendidos ou os
servigos sao prestados em troca de bens ou servigos nao similares, tais trocas sao
vistas como transagdes que geram receita e devem ser mensuradas pelo valor justo
dos bens ou servigos recebidos, ajustados pela quantia transferida em caixa ou
equivalentes de caixa. No caso de o valor justo dos bens ou servigos recebidos nao
puder ser mensurado com confiabilidade, a receita deve ser mensurada utilizando-se
como parametro o valor justo dos bens ou servigos entregues, ajustado pelo valor

transferido em caixa ou equivalentes de caixa (CPC 30, 2012, p.5).

Receita e seu reconhecimento

Os critérios de reconhecimento de receita devem ser geralmente aplicados
separadamente a cada transacdo. Entretanto, em certas circunstancias pode ser
necessario aplicar os critérios de reconhecimento aos componentes separadamente
identificaveis de uma unica transagao, com o objetivo de refletir a esséncia econémica
da transagao. Inversamente, os critérios de reconhecimento devem ser aplicados a
duas ou mais transag¢des conjuntas quando elas estiverem ligadas de tal maneira que
o efeito comercial ndo possa ser compreendido sem visualizar as transagbées como
um todo (CPC 30, 2012, p.5).

A norma IAS 18/CPC 30 prevé tratamentos distintos para avaliagdo de que
uma transacdo comercial possa ser reconhecida como receita. Tais distingbes

dependem do tipo de venda: bens, servigos ou utilizacdo de ativos.
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Os tépicos seguintes fardo alusdo a cada espécie de transacdo e seus

requisitos basicos para reconhecimento.

Reconhecimento de receitas pela Venda de Bens

A receita proveniente da venda de bens, sejam eles produzidos pela entidade
ou adquiridos para fins de revenda, deve ser reconhecida quando forem satisfeitas
todas as seguintes condig¢des:

a)a entidade tenha transferido para o comprador os riscos e
beneficios mais significativos inerentes a propriedade dos bens;

b)a entidade ndo mantenha envolvimento continuado na gestdo dos
bens vendidos em grau normalmente associado a propriedade e
tampouco efetivo controle sobre tais bens;

c) o valor da receita possa ser mensurado com confiabilidade;

d) for provavel que os beneficios econdmicos associados a transacgao
fluirao para a entidade; e

e)as despesas incorridas ou a serem incorridas, referentes a
transacdao, possam ser mensuradas com confiabilidade (CPC 30,
2012, p.5-6).

A avaliagdo do momento em que a entidade transfere os riscos e os
beneficios significativos da propriedade para o comprador exige algum nivel de
julgamento. Na maior parte dos casos, a transferéncia dos riscos e dos beneficios
inerentes a propriedade coincide com a transferéncia da titularidade legal ou da
transferéncia da posse do ativo para o comprador. Em outros casos, porém, a
transferéncia dos riscos e beneficios da propriedade ocorre em momento diferente da
transferéncia da titularidade legal ou da transferéncia da posse do ativo (CPC 30,
2012, p.6).

A receita s6 deve ser reconhecida quando for provavel que os beneficios
econdmicos associados a transacgao fluirdo para a entidade. Entretanto, quando surgir
incerteza relativa a realizagao de valor ja reconhecido na receita, o valor incobravel ou
a parcela do valor cuja recuperacdo € improvavel deve ser reconhecido como

despesa e ndo como reduc¢ao do montante da receita originalmente reconhecida.

A receita e as despesas relacionadas a mesma transag¢ao ou a outro evento
devem ser reconhecidas simultaneamente, de acordo com o regime de competéncia.
As despesas, incluindo garantias e outros custos a serem incorridos apos o despacho
dos bens, podem ser mensuradas com confiabilidade, quando as outras condi¢des

para o reconhecimento da receita tenham sido satisfeitas. Contudo, quando as
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despesas nao puderem ser mensuradas com confiabilidade, a receita ndo pode ser
reconhecida. Nestas circunstancias, quaisquer contraprestacdes ja recebidas pela

venda dos bens devem ser reconhecidas como passivo (CPC 30, 2012, p.7).

Reconhecimento de receitas pela Prestagao de servigos

Quando a conclusdo de uma transacado que envolva a prestacao de servigcos
puder ser estimada com confiabilidade, a receita associada a transacédo deve ser
reconhecida tomando por base o estagio de execucéo (stage of completion) da
transacao ao término do periodo de reporte. O desfecho de uma transagao pode ser

estimado com confiabilidade quando todas as seguintes condi¢des forem satisfeitas:

a) o valor da receita puder ser mensurado com confiabilidade;

b) for provavel que os beneficios econémicos associados a transagao
fluirao para a entidade;

c)o estagio de execugdo (stage of completion) da transagdo ao
término do periodo de reporte puder ser mensurado com
confiabilidade; e

d) as despesas incorridas com a transagcao assim como as despesas
para conclui-la puderem ser mensuradas com confiabilidade (CPC 30,
2012, p.7).

O reconhecimento da receita com referéncia ao estagio de execugéo de uma
transacdo é usualmente denominado como sendo o método da percentagem
completada, também conhecido como POC. Por esse método, a receita é
reconhecida nos periodos contabeis em que os servigos sao prestados. Tal qual a
venda de bens, a receita s6 deve ser reconhecida quando for provavel que os
beneficios econdmicos associados a transacao fluirdo para a entidade e havendo
incertezas acerca da realizagao tais valores devem ser reconhecidos como despesa,
e ndo como ajuste (dedugéo) do valor da receita originalmente reconhecida (CPC 30,
2012, p.8).

A entidade geralmente é capaz de fazer estimativas confidveis apos ter

concordado com os outros parceiros da transagao a respeito do seguinte:

a)os direitos que cada uma das partes esta habilitada a receber
guanto ao servigo a ser prestado e recebido pelas partes;

b) a contraprestacao a ser trocada; e

c) o modo e os termos da liquidagdo da operagéo.

E também importante que a entidade tenha sistema interno eficaz
orcamentario e de relatorios financeiros podendo revisar ou alterar as estimativas de

receita a medida que os servigcos forem sendo executados, se necessario.
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O estagio de execugado de uma transagao pode ser determinado por diversos
métodos tendo a entidade que escolher um método que mensure com confiabilidade
0s servigos executados e podem incluir: a) levantamento ou medicdo do trabalho
executado; b) servigos executados até a data, indicados como percentual do total dos
servigos a serem executados; ou c) a proporgao entre os custos incorridos até a data
e os custos totais estimados da transagdo. Somente os custos que efetivamente
possam ser identificados com os servigos executados até a data devem ser incluidos
nos custos incorridos até a data de mensuragdo e somente os custos que reflitam
servicos executados ou a serem executados devem ser incluidos nos custos totais
estimados da transagao (CPC 30, 2012, p.8).

Quando os servigos prestados correspondem a um numero indeterminado de
etapas, durante um periodo especifico de tempo, a receita deve ser reconhecida pelo
método linear durante tal periodo, a menos que haja evidéncias de que outro método
represente melhor o estagio de execugao da transagdo. Quando determinada etapa
for muito mais significativa do que quaisquer outras, o reconhecimento da receita

deve ser adiado até que essa etapa seja executada (CPC 30, 2012, p.9).

Servigos cuja conclusdo nao possa ser estimada com confiabilidade tera sua
receita reconhecida na proporgcéo dos gastos recuperaveis. Quando a conclusao da
transacdo nédo puder ser estimada com confiabilidade, ndo deve ser reconhecido
qualquer lucro. Quando a conclusdo da transagdo nao puder ser estimada com
confiabilidade e n&o for provavel que os custos incorridos serdo recuperados, a
receita ndo deve ser reconhecida e os custos incorridos devem ser reconhecidos
como despesa. Quando deixarem de existir tais incertezas, a receita deve ser
reconhecida (CPC 30, 2012, p.9).

Reconhecimento de receitas pela utilizagao de ativos através de juros, royalties

e dividendos

A receita proveniente da utilizagdo, por terceiros, de ativos da entidade que
produzam juros, royalties e dividendos deve ser reconhecida quando: a) for provavel
que os beneficios econdmicos associados com a transacao fluirdo para a entidade; e

b) o valor da receita puder ser mensurado com confiabilidade.

A receita deve ser reconhecida nas seguintes bases:



36

a)os juros devem ser reconhecidos utilizando-se o0 método da taxa
efetiva de juros;

b) os royalties devem ser reconhecidos pelo regime de competéncia
em conformidade com a esséncia do acordo; e

c) os dividendos devem ser reconhecidos quando for estabelecido o
direito do acionista de receber o respectivo valor.

A receita somente deve ser reconhecida quando for provavel que os
beneficios econdbmicos inerentes a transacido fluirdo para a entidade. Contudo,
quando houver incerteza acerca do recebimento do valor ja reconhecido como receita,
tal valor incobravel ou cujo recebimento deixou de ser provavel deve ser reconhecido
como despesa e ndao como ajuste (dedugdo) da receita originalmente reconhecida
(CPC 30, 2012, p. 9-10).

Reconhecimento de Receita e suas divulgacoes
A entidade deve divulgar:

a) as politicas contabeis adotadas para o reconhecimento das receitas, incluindo
os meétodos adotados para determinar o estagio de execugado (stage of
completion) das transagdes que envolvam a prestagao de servico;

b) o montante de cada categoria significativa de receita reconhecida durante o
periodo, incluindo as receitas provenientes de: (i) venda de bens; (ii) prestagao
de servigos; (iii) juros; (iv) royalties; e (v) dividendos;

¢) (c) o montante de receitas provenientes de troca de bens ou servigos incluidos
em cada categoria significativa de receita; e

d) (d) a conciliagdo entre a receita divulgada na demonstragcdo do resultado e a
registrada para fins tributaveis.

A entidade deve divulgar quaisquer ativos contingentes e passivos
contingentes que podem surgir de transagées como custos de garantia, indenizagdes,

multas ou perdas possiveis (CPC 30, 2012, p.10).

2.4.21IFrRiCc 13 | CPpC 30 — PROGRAMAS DE FIDELIDADE CoM O CLIENTE

Os programas de fidelidade com o cliente sdo usados pelas entidades como
meio de dar aos seus clientes incentivos para consumir seus produtos ou servigos. Se
um cliente consome produtos ou servigos, a entidade em contrapartida concede ao
cliente créditos em prémio (frequentemente descritos como “pontos”, “milhagens”,

etc.). O cliente pode resgatar/converter os créditos acumulados em prémio por
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beneficios tais como produtos ou servigos gratuitos ou com desconto (CPC 30, 2012,
p.22).

Os programas operam de diversas formas. Os clientes podem ser obrigados a
acumular um numero minimo especificado ou um valor de créditos em prémio antes
que possam resgata-los. Os créditos em prémio podem estar vinculados a compras
individuais ou grupos de compras, ou a fidelizagdo do cliente por um periodo
especificado. A entidade pode operar o programa de fidelidade com o cliente por
conta prépria ou participar de programa operado por terceiro. Os prémios oferecidos
podem incluir produtos ou servigos oferecidos pela propria entidade e/ou direitos de

reivindicar produtos ou servigos oferecidos por terceiro.

O IFRIC 13/CPC 30 deve ser aplicado quando: a) a entidade concede aos
seus clientes como parte de uma transacao de venda, como, por exemplo, a venda de
produtos, a prestacédo de servigos ou a utilizagao pelo cliente dos ativos da entidade;
e b) sujeitos ao cumprimento de quaisquer outras condi¢gdes para qualificacdo, os
clientes podem resgatar no futuro produtos ou servigos gratuitos ou com desconto
(CPC 30, 2012, p.22).

O objetivo desta interpretacdo é tratar da contabilizacdo pela entidade que

concede os créditos em prémio aos seus clientes e as questdes tratadas sao:

a) se a obrigacao da entidade em fornecer produtos ou servigos gratuitos ou com

desconto (prémios) no futuro deve ser reconhecida e mensurada por meio de:

(i) alocagao de parte da contraprestagéo recebida ou a receber proveniente da
transacdo de venda aos créditos de prémio, com o diferimento do

reconhecimento da receita; ou
(i) constituigdo de provisao para custos futuros estimados para fornecer os
prémios; e
b) se a contraprestacao for alocada aos créditos de prémio:
(i) quanto deve ser alocado a eles;
(i) quando a receita deve ser reconhecida; e

(iii) se um terceiro fornecer os prémios, como a receita deve ser mensurada
(CPC 30, 2012, p.23).
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Consenso acerca da aplicagao da interpretagao IFRIC 13

Ha um consenso de que a entidade deve contabilizar os créditos em prémio
como componente separadamente identificavel da transagdo de venda em que eles
sdo concedidos (segregacgao da receita). O valor justo da contraprestagao recebida ou
a receber em relagdo a venda inicial deve ser alocado entre os créditos em prémio e
os outros componentes da venda. A contraprestagao alocada aos créditos em prémio

deve ser mensurada com base no seu valor justo (CPC 30, 2012, p.23).

Se a prépria entidade fornecer os prémios, ela deve reconhecer a
contraprestacéo alocada aos créditos em prémio como receita quando os créditos em
prémio forem resgatados e ela cumprir suas obrigagcdes de fornecer os prémios
(regime de competéncia). O valor da receita reconhecida deve ser baseado no
numero de créditos de prémio que tiverem sido resgatados em troca dos prémios,

com relagao ao numero total que se espera seja resgatado.

Se um terceiro fornecer os prémios, a entidade deve avaliar se esta cobrando
a contraprestacdo alocada aos créditos em prémio por sua prépria conta (ou seja,
como principal na transagdo) ou em nome do terceiro (ou seja, como agente do
terceiro) (CPC 30, 2012, p.23-24).

Se a entidade estiver cobrando a contraprestacdo em nome do terceiro, ela:

i. deve mensurar sua receita pelo valor liquido retido por sua propria conta, ou
seja, a diferenga entre a contraprestagéo alocada aos créditos em prémio e o
valor pagavel ao terceiro pelo fornecimento dos prémios; e

ii. deve reconhecer esse valor liquido como receita quando o terceiro for obrigado
a fornecer os prémios e tiver direito a receber uma contraprestacao por fazé-lo.
Esses eventos podem ocorrer tdo logo os créditos em prémio sejam
concedidos. Alternativamente, se o cliente puder escolher entre reivindicar os
prémios da entidade ou de terceiro, esses eventos podem ocorrer somente

quando o cliente escolher reivindicar os prémios de terceiro;

Se a entidade estiver cobrando a contraprestacédo por sua propria conta, ela
deve mensurar sua receita como a contraprestacdo bruta alocada aos créditos em
prémio e deve reconhecer a receita quando cumprir suas obrigagdes com relagao aos
prémios (CPC 30, 2012, p.24).
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Se a qualquer momento houver a expectativa de que os custos inevitaveis de
cumprir as obrigag¢des de fornecer os prémios excedam a contraprestagao recebida e
a receber em relagéo a eles (ou seja, a contraprestacdo alocada aos créditos em
prémio no momento da venda inicial que ainda nao foi reconhecida como receita
acrescida de qualquer outra contraprestagcao a receber quando o cliente resgatar os

créditos de prémio), a entidade tera contratos onerosos.

Um passivo deve ser reconhecido pelo excedente de acordo com o
Pronunciamento Técnico CPC 25 — Provisdes, Passivos Contingentes e Ativos
Contingentes. A necessidade de reconhecer esse passivo pode surgir se os custos
esperados para fornecer os prémios aumentarem. Por exemplo, se a entidade revisar
suas expectativas sobre a quantidade de créditos em prémio que serédo resgatados
(CPC 30, 2012, p.24).

A tabela 4 abaixo sintetiza a explanagéo anterior:

TABELA 4 - ESQUEMA PARA APLICAGAO DO IFRIC 13 PARA O
RECONHECIMENTO DE RECEITAS

RECONHECIMENTO DE RECEITAS - IFRIC 13 REF. ANO 1 ANO 2 ANO 3
Pontos concedidos no periodo A 1.000 1.000 1.000
Pontos que espera-se sejam resgatados (ORCADO) B 800 900 900
Total da Receita Esperada (1.000 pontos x R$10,00) C RS 10.000 | RS 10.000 | RS 10.000
Pontos resgatados no periodo (REAL) D 400 410 90
Pontos resgatados acumulado (REAL) E 400 810 900
Fator de resgate (REAL / ORCADO) no periodo F =(E/B) 50% 90% 100%
Receita Acumulada G=(C*F) | RS 5.000 | RS 9.000 | RS 10.000
Receita no Periodo RS 5.000 | RS 4.000 | RS 1.000

Fonte: Elaborado pelo autor

Mensuragao do valor justo dos créditos em prémio

O consenso exige que a contraprestacao alocada aos créditos em prémio seja
mensurada com base no seu valor justo. Se ndo houver pre¢co de mercado cotado
para crédito prémio idéntico, o valor justo deve ser mensurado utilizando outra técnica
de avaliagdo. A entidade pode mensurar o valor justo dos créditos em prémio com
base no valor justo dos prémios por meio do qual eles podem ser resgatados. O valor

justo dos prémios deve levar em consideragao, quando apropriado:
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(@) o montante em descontos ou em incentivos que de outro modo seriam
oferecidos aos clientes que néo obtiveram créditos em prémio na venda inicial;

(b) a proporcéo dos créditos em prémio para a qual ndo ha a expectativa de que
seja resgatada pelos clientes; e

(c) risco de ndo desempenho (non-performance risk) (CPC 30, 2012, p.25).

Se os clientes puderem escolher entre uma faixa alternativa de prémios, o
valor justo dos créditos em prémio deve refletir o valor justo da faixa alternativa de
prémios disponiveis, ponderado pela propor¢cdo de frequéncia com a qual se espera

que cada prémio seja selecionado.

Em algumas circunstancias, outras técnicas de avaliacdo podem ser usadas.
Por exemplo, se um terceiro fornecer os prémios e a entidade pagar o terceiro por
cada crédito em prémio que conceder, a entidade pode mensurar o valor justo dos
créditos em prémio com base no valor que paga ao terceiro, adicionando uma
margem de lucro razoavel. E necessario julgamento para selecionar e aplicar a
técnica de avaliagdo que atenda aos requisitos do item 6 do consenso e seja mais
adequada nas circunstancias (CPC 30, 2012, p.25).

2.4.3IFRIC 18 | IcPC 11 — RECEBIMENTO EM TRANSFERENCIA DE ATIVOS DOS CLIENTES

No segmento de utilidades, uma entidade pode receber de seus clientes itens
do ativo imobilizado que tém de ser usados para conectar esses clientes a uma rede e
com isso prové-los com o acesso continuo ao fornecimento de servigos, como, por
exemplo, o fornecimento de eletricidade, gas ou &gua. Alternativamente, uma
entidade pode receber recursos (caixa) de seus clientes para servir ao propésito da
aquisicao ou construcao desses itens do imobilizado. Normalmente, esses clientes
sdo compelidos a pagar montantes adicionais pela aquisi¢do de bens ou servigos com
base no uso (ICPC 11, 2009, p.2).

Transferéncias de ativos dos clientes podem ser observadas na industria e
em outros segmentos além do de utilidades. Em alguns casos, aquele que transfere o
ativo pode ndo ser a entidade que eventualmente tenha o acesso continuo ao
fornecimento de bens e servicos e sera o beneficiario desses bens e servicos.
Entretanto, por conveniéncia, esta Interpretacao qualifica a entidade que transfere o

ativo como sendo o cliente.
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O IFRIC 18 é aplicavel a contabilizagdo da transferéncia de itens do
imobilizado pela entidade que recebe tais transferéncias de seus clientes. Contratos
contemplados no alcance desta Interpretacdo sdo contratos através dos quais uma
entidade recebe de seu cliente um item do imobilizado que a entidade tem que utilizar
para conectar seu cliente a uma rede de fornecimento de bens e servigos, prover o
cliente com o acesso continuo ao fornecimento de bens e servigos ou para ambos os
propositos. Também € aplicavel a contratos, através dos quais uma entidade recebe
caixa de um cliente que deve ser direcionado tdo somente para construcdo ou
aquisicao de um item do imobilizado para conectar seu cliente a uma rede de
fornecimento de bens e servigos, prover o cliente com o acesso continuo ao

fornecimento de bens e servigos ou para ambos os propésitos (ICPC 11, 2009, p.3).

N&o €& aplicavel a contratos cuja transferéncia caracteriza subvencéo e
assisténcia governamentais ou infraestrutura utilizada em um contrato de concessao
de servicos e disciplina as seguintes questdes: a) a definicho de um ativo é
alcangada? b) se a definicdo de um ativo € alcangada, como deve ser mensurado no
reconhecimento inicial um item transferido do imobilizado de seu cliente? c) se um
item do imobilizado é mensurado pelo valor justo no reconhecimento inicial, como
deve ser contabilizada a contrapartida desse langamento? d) como a entidade deve

contabilizar uma transferéncia de caixa de seu cliente? (ICPC 11, 2009, p.3)

Consenso acerca da aplicagao da IFRIC 18 no que tange a definicao de ativo

Quando a entidade receber de um cliente uma transferéncia de um item do
ativo imobilizado, a sua administragdo devera verificar, através de julgamento, se
esse item se enquadra no conceito de ativo a luz da Estrutura Conceitual para a
Elaboragcdo e Apresentagdao das Demonstragdes Contabeis. Na maior parte das
circunstancias, a entidade obtém o direito de propriedade para o item do imobilizado
transferido. Entretanto, ao se verificar se existe um ativo, o direito de propriedade nao
é essencial. Dessa forma, se o cliente continua a controlar o item transferido, ndo ha
enquadramento no conceito de ativo, muito embora tenha sido observada a
transferéncia de propriedade (ICPC 11, 2009, p.4).

A entidade que controla um ativo usualmente pode dar a destinagcdo que
julgar conveniente para esse ativo. Por exemplo, a entidade pode trocar esse ativo

por outros ativos, emprega-lo na produgao de bens ou servigos, cobrar um precgo pelo
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seu uso por terceiros, utiliza-lo para liquidar passivos, manté-lo ou distribui-lo para os
proprietarios. A entidade que recebe de um cliente uma transferéncia de um item do
imobilizado deve considerar todos os fatos e circunstancias relevantes quando for
avaliar se o controle sobre 0 mesmo sofreu alteragdo. Por exemplo, muito embora a
entidade precise utilizar o item transferido do imobilizado para prover um ou mais
servicos aos seus clientes, ela pode ter a capacidade de decidir como o item
transferido do imobilizado deve ser operado e mantido e quando deve ser reposto.
Nesse caso, a entidade naturalmente iria chegar a conclusao de que controla o item
transferido do imobilizado de seu cliente (ICPC 11, 2009, p.4).

Como deve ser mensurado no reconhecimento inicial um item transferido do

imobilizado de seu cliente?

Se a entidade conclui que a definicdo de ativo € alcangada, ela deve
reconhecer o ativo transferido como um item do imobilizado em linha com o
Pronunciamento Técnico CPC 27 - Ativo Imobilizado e mensura-lo no

reconhecimento inicial ao valor justo (ICPC 11, 2009, p.4-5).

Como deve ser contabilizada a contrapartida desse langamento de

reconhecimento?

A discusséo parte da premissa de que a entidade beneficiada com o item
transferido do imobilizado chegou a conclusdo de que o item transferido deve ser
reconhecido e mensurado. O item 12 do Pronunciamento Técnico CPC 30 — Receitas
orienta que “Quando os bens ou servigos forem objeto de troca ou de permuta, por
bens ou servicos que sejam de natureza e valor semelhantes, a troca ndo é vista
como transagdo que gera receita”. De acordo com os termos dos contratos
contemplados no alcance desta Interpretacdo, a transferéncia de um item do
imobilizado seria considerada uma troca por bens ou servicos de natureza distinta.
Consequentemente, a entidade devera reconhecer uma receita (ICPC 11, 2009, p.4-
5).

Servigos separadamente identificaveis

A entidade pode contratar a prestacdo de um ou mais servigcos em troca do

item do imobilizado transferido, como por exemplo, conectar o cliente a uma rede,
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prover o cliente com o acesso continuo ao fornecimento de bens e servigos, ou
ambos. A entidade deve segregar os servigos separadamente identificaveis
contemplados no contrato. Caracteristicas indicativas de que a conexao do cliente a
uma rede é um servigo separadamente identificavel incluem: a) um servico de
conexao € prestado ao cliente e possui valor por si mesmo (standalone value) para o

cliente; b) o valor justo do servigo de conexado pode ser mensurado confiavelmente.

Uma caracteristica indicativa de que o ato de prover o cliente com acesso
continuo ao fornecimento de bens e servicos € um servico separadamente
identificavel repousa no fato de que, no futuro, o cliente, procedendo a transferéncia,
ird ter acesso continuo aos bens ou servigos, ou ambos, a um pregco menor do que
seria praticado nao fosse a transferéncia do item do imobilizado. Por outro lado, uma
caracteristica indicativa de que a obrigagdo de prover o cliente com acesso continuo
ao fornecimento de bens e servigos origina-se de termos de uma licenga de operagao
da entidade ou de outra medida de regulagdo, muito mais do que advinda de um
contrato relativo a transferéncia de um item do imobilizado, repousa no fato de que o
cliente que procedeu a transferéncia paga o mesmo prego que aqueles que assim nao
procederam, muito embora fagam jus ao mesmo acesso continuo de bens e servigos,
ou de ambos (ICPC 11, 2009, p.5).

Reconhecimento de Receita

Se somente um servigo é identificado, a entidade devera reconhecer a receita
quando o servigo for prestado de acordo com o Pronunciamento Técnico CPC 30. Se
mais de um servico separadamente identificavel for observado, o Pronunciamento
Técnico CPC 30 requer que o valor justo do total do objeto negociado recebido ou a
ser recebido, com base no contrato, seja alocado a cada servigo e seja entao aplicado
o critério de reconhecimento do Pronunciamento Técnico CPC 30 a cada servigo. Se
um servigco continuo é identificado como parte de um contrato, o periodo sobre o qual
a receita devera ser reconhecida pelo servigo € geralmente determinado pelos termos
do contrato com o cliente. Se o contrato nao especificar um periodo, a receita devera
ser reconhecida para um periodo nao excedente a vida util do ativo transferido para

ser utilizado na prestacéo continua do servigo (ICPC 11, 2009, p.5-6).

Como a entidade deve contabilizar uma transferéncia de caixa de seu cliente?
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Quando a entidade receber uma transferéncia de caixa de um cliente, ela
devera verificar se o contrato esta contemplado no alcance desta Interpretagdo. Se
assim estiver, a entidade devera verificar se o item do imobilizado, a ser construido ou
adquirido, enquadra-se na definicdo de ativo. Se a definicdo de ativo imobilizado for
alcancada, a entidade deve inicialmente reconhecer, em contrapartida ao caixa
recebido, uma conta no passivo representativa da obrigagdo pela aquisigdo ou
construcédo do imobilizado; quando esse ativo for adquirido ou construido, a entidade
deve reconhecer o item do imobilizado ao seu custo conforme o Pronunciamento
Técnico CPC 27 e deve reconhecer a receita de acordo com os itens 13 a 20 desta
Interpretagao pela baixa do passivo, representado pelo montante de caixa recebido do
cliente (ICPC 11, 2009, p.6).

2.4.48Sic 31| Cpc 30 - TRANSAGAO DE PERMUTA ENVOLVENDO SERVIGOS DE PUBLICIDADE
(BARTER TRANSACTIONS)

Uma entidade (vendedora) pode celebrar uma transacdo de permuta para
fornecer servigos de publicidade em troca do recebimento de servigos de publicidade
de seu cliente (cliente). Os anuncios podem ser exibidos na internet ou em cartazes,
transmitidos pela televisdo ou radio, publicados em revistas ou jornais ou

apresentados em outros meios de comunicagéo (CPC 30, 2012, p.29).

Em alguns casos, ndo ha troca de dinheiro ou outra contraprestagdo entre as
entidades. Em alguns outros casos, valores equivalentes ou aproximadamente

equivalentes em dinheiro ou outra contraprestagao também sao trocados.

A vendedora que fornece servigos de publicidade no curso de suas atividades
ordinarias deve reconhecer a receita, de acordo com o Pronunciamento Técnico CPC
30 — Receitas, proveniente de transacao de permuta que envolve publicidade quando,
entre outros critérios, os servicos trocados ndo sao similares e o valor das receitas
possa ser mensurado com confiabilidade. Esta Interpretacdo é aplicavel somente a
troca de servicos de publicidade n&o similares. A troca de servicos de publicidade
similares ndo é uma transagao que gera receita, de acordo com o Pronunciamento
Técnico CPC 30 — Receitas (CPC 30, 2012, p.29-30).

A questdo € sob quais circunstancias a vendedora pode mensurar com
confiabilidade a receita pelo valor justo de servigcos de publicidade recebidos ou

fornecidos em transacgao de permuta.
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Consenso acerca da aplicagao da interpretagao SIC-31

A receita proveniente de transagcdo de permuta que envolva publicidade n&o
pode ser mensurada com confiabilidade pelo valor justo dos servigos de publicidade
recebidos. Contudo, a vendedora pode mensurar com confiabilidade a receita pelo
valor justo dos servicos de publicidade que ela fornecer em transagdo de permuta,

tendo por referéncia somente as transag¢des de ndo permuta que:

a) envolvam publicidade similar a publicidade da transacéo de permuta;

b) ocorram com frequéncia;

C) representem um numero expressivo de transag¢des e valor quando comparado
a todas as transagdes para fornecer publicidade que sejam similares a
publicidade da transagao de permuta;

d) envolvam dinheiro e/ou outra forma de contraprestacéo (por exemplo, valores
mobiliarios negociaveis, ativos ndo monetarios e outros servigos) que tenham
valor justo mensurado com confiabilidade; e

e) nao envolvam a mesma contraparte envolvida na transagao de permuta (CPC
30, 2012, p. 30).

2.451As 11| Cpc 17 — CONTRATOS DE CONSTRUGAO

O objetivo desta norma € estabelecer o tratamento contabil das receitas e
despesas associadas a contratos de construcdo. Por for¢ca da natureza da atividade
subjacente aos contratos de construgdo, as datas de inicio e término do contrato
caem, geralmente, em periodos contabeis diferentes. Por isso, o assunto primordial
referente a contabilizagcdo dos contratos de construcido é a alocacao da receita e das
despesas correspondentes ao longo dos periodos de execugdo da obra nos quais o

trabalho de construcao é levado a efeito.

Para tanto, utiliza os critérios de reconhecimento estabelecidos no
Pronunciamento Conceitual Basico do CPC denominado Estrutura Conceitual para
Elaboracao e Divulgacao de Relatério Contabil-Financeiro para determinar o momento
em que as receitas do contrato e as despesas a elas relacionadas devem ser
reconhecidas na demonstragao do resultado. Também proporciona indicagcado pratica

sobre a aplicagao desses critérios (CPC 17, 2012, p. 2).
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O IAS 11 deve ser aplicado na contabilizagdo dos contratos de construgéo
nas demonstragdes contabeis das entidades contratadas (fornecedoras dos servigos).
Se algum Pronunciamento mais especifico determinar tratamento diferente do
previsto neste, prevalece, para essas situacdes mais especificas, o determinado por

esse outro Pronunciamento (CPC 17, 2012, p. 2).

Algumas definigcées importantes

Séao utilizados alguns termos fundamentais cujos significados encontram-se

especificados a seguir:

Contrato de construgdo: € um contrato especificamente negociado para a
construgdo de um ativo ou de uma combinagdo de ativos que estejam diretamente
inter-relacionados ou interdependentes em fungdo da sua concepcgéo, tecnologia e

funcao ou do seu propdsito ou uso final.

Contrato de prego fixo (fixed price): € um contrato de construgdo segundo o
qual a entidade contratada (fornecedora dos servigos) concorda com o prego pré-
fixado ou com a taxa pré-fixada, por unidade concluida que, em alguns casos, esta

sujeito as clausulas de custos escalonados (cost escalation clauses).

Contrato de custo mais margem (cost plus): € um contrato de construgao
segundo o qual a entidade contratada (fornecedora dos servigos) deve ser
reembolsada por custos projetados e aprovados pelas partes - ou de outra forma
definidos — acrescido de percentual sobre tais custos ou por remuneragéo fixa pré-
determinada (CPC 17, 2012, p. 2-3).

O contrato de construgao pode ser negociado para a construgdo de um unico
ativo, tal como uma ponte, um edificio, uma barragem, um oleoduto, uma estrada, um
navio ou um tunel. O contrato de construcdo também pode contemplar a construgao
de diversos ativos que estejam diretamente inter-relacionados ou interdependentes
em termos da sua concepgéo, tecnologia e fungdo ou do seu propdosito ou uso final,
entre os exemplos de tais contratos estdo os da construgéo de refinarias e de outras

partes complexas de plantas industriais ou equipamentos.
Os contratos de construgao incluem:

(a) contratos para a prestagao de servigos que estejam diretamente relacionados com
a construgao do ativo; por exemplo, os relativos a servigos de arquitetos e de gestores
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de projetos; e (b) contratos para a destruicdo ou restauracdo de ativos e de

recuperacao ambiental apos a demolicao ou retirada de ativos.

Os contratos de construcdo podem ser elaborados de diversas maneiras
sendo que devem ser classificados como contratos de precgo fixo (fixed price) e
contratos de custo mais margem (cost plus). Alguns contratos de construgdo podem
conter caracteristicas tanto de um contrato de preco fixado quanto de um contrato de
custo mais margem, como por exemplo, no caso de um contrato de custo mais

margem com um pre¢o maximo acordado (CPC 17, 2012, p. 3).

Combinacao e segmentacao de contratos de construgao

Os requisitos do IAS 11 devem ser usualmente aplicados separadamente a
cada contrato de construgdo. Porém, em certas circunstancias, € necessario aplicar
este Pronunciamento aos componentes separadamente identificdveis de um unico
contrato ou de um grupo de contratos em conjunto a fim de refletir a esséncia

econdmica de um contrato ou de um grupo de contratos (CPC 17, 2012, p. 3).

Quando o contrato contemplar varios ativos, a construgéo de cada ativo deve

ser tratada como um contrato de constru¢ao separado quando:

(a) propostas separadas tiverem sido submetidas para cada ativo; (b) cada
ativo tiver sido objeto de negociagdo em separado e a entidade contratada
(fornecedora dos servigos) e o contratante (cliente) puderam aceitar ou rejeitar a parte
do contrato relacionada a cada ativo; e (c) os custos e as receitas de cada ativo
puderem ser identificados (CPC 17, 2012, p. 3).

Um grupo de contratos, quer tenha sido celebrado com um unico contratante
(cliente) ou com varios contratantes (clientes), deve ser tratado como um contrato de

construgao unico quando:

(@) o grupo de contratos for negociado como um pacote unico; (b) os
contratos estiverem tdo diretamente inter-relacionados que sejam, de fato, parte de
um projeto unico com uma margem de lucro global; e (c) os contratos forem

executados simultaneamente ou em sequéncia continua.

O contrato pode prever a construcdo de um ativo adicional por opg¢ao do

contratante (cliente) ou pode ser alterado para incluir a construgdo de um ativo
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adicional. A construcdo do ativo adicional deve ser tratada como um contrato de

construcédo separado quando:

(a) o ativo diferir significativamente na concepgéao, tecnologia ou fungao do
ativo ou dos ativos contemplados no contrato original; ou (b) o prego do ativo adicional
for negociado sem levar em consideragao o prego do contrato original (CPC 17, 2012,
p. 3-4).

Receita do contrato
A receita do contrato deve compreender:
(a) a quantia inicial da receita estabelecida no contrato; e
(b) as variagdes no trabalho contratado, reivindicagbes e pagamentos por incentivos:
(i) até a extensao em que seja provavel que resultem em receita; e
(ii) que estejam em condi¢des de serem mensurados com confiabilidade.

A receita do contrato deve ser mensurada ao valor justo da contraprestagéo
recebida ou a receber. A mensuragdo da receita do contrato pode ser afetada por
uma variedade de incertezas que dependem do desfecho de eventos futuros. As
estimativas necessitam muitas vezes ser revisadas a medida que os eventos ocorrem
e as incertezas sao resolvidas. Nesse sentido, a quantia da receita do contrato pode
aumentar ou diminuir de um periodo para o outro (CPC 17, 2012, p. 4).

Alguns exemplos de incertezas que podem impactar o valor justo da

contraprestagao podem incluir:

(a) a entidade contratada (fornecedora dos servigos) e o contratante (cliente)
podem estabelecer variagdes ou reivindicagdes que aumentem ou diminuam a receita
do contrato em periodo subsequente com relagdo aquele em que o contrato foi
inicialmente acordado; (b) a quantia da receita estabelecida em um contrato de precgo
fixo pode aumentar como resultado de clausulas de custos escalonados; (c) a quantia
da receita do contrato pode diminuir como resultado de penalidades aplicadas em
funcdo de atrasos imputaveis a entidade contratada (fornecedora dos servigos)
relativos a conclusao do contrato; ou (d) quando um contrato de prego fixo envolver
um preco fixo por unidade construida, e a receita do contrato aumenta a medida que o

numero de unidades construidas é aumentado (CPC 17, 2012, p. 4-5).
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Uma variagao corresponde a uma instrucédo dada pelo contratante (cliente)
para uma alteragdo no trabalho a ser executado, de acordo com o contrato. Tal
variagao pode conduzir a um aumento ou a uma diminuicdo na receita do contrato.
Exemplos de variacbes sdo as alteragcdes nas especificagcbes ou na concepcao do
ativo, assim como alteracdes na duracao do contrato. Uma variacdo deve ser incluida

na receita do contrato quando:

a) for provavel que o contratante (cliente) aprovara a variagao e o valor da receita
advinda da variacéo; e

b) a quantia da receita puder ser mensurada com confiabilidade.

Reivindicagdo por custos ndo previstos no contrato € uma quantia que a
entidade contratada (fornecedora dos servigos) procura cobrar do contratante (cliente)
ou de terceiros para reembolso dos custos n&o incluidos no prego originalmente
contratado. A reivindicagdo pode surgir, por exemplo, de atrasos causados por
clientes, de erros nas especificagdes ou na concepgao e de variagdes discutidas nos
trabalhos objeto do contrato. A mensuragdo da quantia da receita proveniente de
reivindicacdes esta sujeita a um alto nivel de incerteza e depende muitas vezes do
desfecho das negociagdes. Por isso, as reivindicagbes somente devem ser

reconhecidas como receitas do contrato quando:

(a) as negociacoes tiverem atingido um estagio avangado tal, que é provavel
que o contratante (cliente) aceitara a reivindicagéo; e (b) a quantia que provavelmente
sera aceita pelo cliente puder ser mensurada com confiabilidade (CPC 17, 2012, p. 5).

Os pagamentos de incentivos contratuais sdo quantias adicionais pagas a
entidade contratada (fornecedora dos servigos) caso os padrbes de desempenho
especificados previamente sejam alcangados ou superados. Por exemplo, o contrato
pode permitir pagamento de incentivos a entidade contratada (fornecedora dos
servigos) pela conclusdo antecipada do contrato. Os pagamentos de incentivos

devem ser reconhecidos como receita do contrato quando:

a) o contrato estiver suficientemente avangado que indique como provavel que os
padroes de desempenho especificados serdo alcangados ou superados; e

b) a quantia dos pagamentos de incentivos puder ser mensurada com
confiabilidade (CPC 17, 2012, p. 5).
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Custos do contrato
Os custos do contrato devem compreender:

(a) os custos que estejam relacionados diretamente com um contrato
especifico; (b) os custos que sejam atribuiveis a atividade do contrato de modo geral
e possam ser alocados ao contrato; e (c) outros custos que sejam especificamente

imputaveis ao contratante (cliente), de acordo com os termos do contrato.
Os custos relacionados diretamente a um contrato especifico incluem:

(a) custos de méo de obra no local, incluindo superviséo no local; (b) custos
de materiais usados na construgao; (c) depreciagao de ativos fixos tangiveis utilizados
no contrato; (d) custos para levar ou retirar do local os ativos fixos tangiveis e os
materiais necessarios a execucdo da obra; (e) custos de aluguel de instalagbes e
equipamentos; (f) custos de concepgdo e de assisténcia técnica que estejam
diretamente relacionados com o contrato; (g) custos estimados de retificagcdo e
garantia, incluindo os custos esperados de prestacdo de garantia futura; e (h)

reivindicagdes de terceiros (CPC 17, 2012, p. 6).

Esses custos podem ser reduzidos por qualquer receita ocasional que nao
esteja incluida na receita do contrato, como, por exemplo, a receita proveniente da
venda de sobras de materiais ou da alienagao de instalagbes e equipamentos ao final

do contrato.

Sao0 exemplos de custos que podem ser atribuiveis a atividade do contrato de
modo geral e imputados a contratos especificos:

(a) prémios de apdlice de seguro; (b) custos de concepgédo e assisténcia
técnica que nao estejam diretamente relacionados a um contrato especifico; e (c)

gastos gerais de construgéo (overhead) (CPC 17, 2012, p. 6).

Tais custos devem ser alocados por meio de métodos que sejam sistematicos
e racionais e sejam aplicados consistentemente a todos os custos que tenham
caracteristicas similares. A alocagao deve estar baseada no nivel normal da atividade
de construgdo. Os gastos gerais de construgéo (overhead) incluem custos tais como a
elaboracdo e o processamento da folha de salarios do pessoal envolvido com a

construgdo. Custos que podem ser atribuiveis a atividade do contrato de modo geral e
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podem ser alocados a contratos especificos incluem os custos de empréstimos

(Pronunciamento Técnico CPC 20).

Os custos que sao especificamente imputaveis ao contratante (cliente), de
acordo com os termos do contrato, podem incluir alguns custos gerais de natureza
administrativa e custos de desenvolvimento para os quais o reembolso esteja previsto

em disposi¢des contratuais especificas (CPC 17, 2012, p. 6).

Gastos que nao podem ser atribuidos a atividade do contrato ou nao podem
ser alocados ao contrato devem ser excluidos dos custos do contrato de construgao.

Tais gastos incluem:

(a) gastos gerais administrativos para os quais o reembolso ndo esteja
previsto no contrato; (b) despesas de venda; (c) despesas com pesquisa e
desenvolvimento para os quais o reembolso ndo esteja previsto no contrato; e (d)
depreciagcédo de instalagées e equipamentos ociosos que ndo sejam usados em um
contrato em particular (CPC 17, 2012, p. 7).

Os custos do contrato incluem os custos atribuiveis a um contrato pelo
periodo contado a partir da data em que o contrato for firmado até a data de
conclusdo. Entretanto, os custos que se relacionem diretamente com um dado
contrato e que sejam incorridos para assegura-lo devem ser reconhecidos como parte
dos custos do contrato, desde que eles possam ser individualmente identificados e
confiavelmente mensurados e se for provavel que o contrato sera efetivado. Quando
os custos incorridos para assegurar um contrato forem reconhecidos como uma
despesa do periodo em que foram incorridos, eles ndao devem ser incluidos nos

custos do contrato se este vier a ser firmado em periodo subsequente (CPC 17, 2012,
p. 7).

Reconhecimento das receitas e das despesas do contrato

Quando a conclusdo de um contrato de construgdo puder ser estimada com
confianga, as receitas e os custos associados ao contrato de construgdo devem ser
reconhecidos como receitas e despesas, respectivamente, tomando como referéncia
o estagio de execugao (stage of completion) da atividade contratual ao término do
periodo de reporte. A perda esperada com o contrato de construcdo deve ser
reconhecida imediatamente como despesa (CPC 17, 2012, p. 7).
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No caso de contrato de preco fixo (fixed price), a conclusdo do contrato de
construgdo pode ser estimada com confiabilidade quando todas as condigbes

seguintes estiverem satisfeitas:

(a) a receita do contrato puder ser mensurada com confiabilidade;

(b) for provavel que os beneficios econdmicos associados ao contrato
fluirao para a entidade;

(c) tanto os custos para concluir o contrato quanto o estagio de
execucao (stage of completion) da atividade contratual puderem ser
mensurados com confiabilidade, ao término do periodo de reporte; e
(d) os custos atribuiveis ao contrato puderem ser claramente
identificados e mensurados com confiabilidade de forma tal que os
custos atuais incorridos possam ser comparados com estimativas
anteriores (CPC 17, 2012, p. 8).

Para os contratos na modalidade de custo mais margem (cost plus), a
conclusao de contrato de construcdo pode ser estimada com confiabilidade quando

todas as condigbes seguintes estiverem satisfeitas:

a) for provavel que os beneficios econémicos associados ao contrato fluirdo para
a entidade; e

b) os custos atribuiveis ao contrato, quer sejam especificamente reembolsaveis
ou nao, puderem ser claramente identificados e mensurados com

confiabilidade.

O reconhecimento da receita e das despesas tendo como referéncia o estagio
de execucgdo (stage of completion) do contrato € usualmente denominado como
método da percentagem completada. Por esse método, a receita contratual é
confrontada com os custos contratuais incorridos a medida que cada estagio de
execugao do trabalho € alcancado, fato que resulta na divulgagdo de receitas,
despesas e lucro que podem ser atribuidos a proporgcédo do trabalho realizado. Esse
método proporciona informacgao util sobre a extensao da atividade e do desempenho

contratuais, ao longo do periodo (CPC 17, 2012, p. 8).

Pelo método da percentagem completada, a receita do contrato deve ser
reconhecida como receita na demonstracdo do resultado nos periodos contabeis em
que o trabalho for executado. Os custos do contrato devem ser usualmente
reconhecidos como despesa na demonstracao do resultado nos periodos contabeis

em que o trabalho a eles relacionado for executado. Entretanto, qualquer excedente
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esperado dos custos contratuais totais sobre o total das receitas contratuais para o

contrato deve ser reconhecido imediatamente como despesa (CPC 17, 2012, p. 8).

A entidade contratada (fornecedora dos servigos) pode ter incorrido em custos
que estejam relacionados com uma atividade futura do contrato. Referidos custos
contratuais devem ser reconhecidos como ativo, caso seja provavel que venham a ser
recuperados. Esses custos representam uma quantia devida pelo contratante (cliente)

e muitas vezes sao classificados como trabalho em andamento.

A conclusdao de um contrato de construcdo sé pode ser estimada com
confiabilidade quando for provavel que os beneficios econbmicos a ele associado
fluirdo para a entidade. Quando houver incerteza sobre a realizacdo de quantia
incluida na receita do contrato e ja reconhecida como receita na demonstragdo do
resultado, o montante nao realizavel ou cuja recuperacéo deixou de ser provavel deve
ser reconhecido como despesa e nao como ajuste as receitas do contrato (CPC 17,
2012, p. 8).

A entidade geralmente esta em condigbes de fazer estimativas confiaveis

apos firmar um contrato que estabeleca:

(@) os direitos de cada uma das partes, exerciveis coercitivamente
(enforceable), no que diz respeito ao ativo a ser construido; (b) a contraprestacéo a

ser dada em troca; e (c) a forma e os termos da liquidagao.

Para tanto, € usualmente necessario que a entidade possua registros
financeiros e contabeis confiaveis e um sistema orgcamentario eficaz. A entidade deve
rever e, quando necessario, revisar as estimativas da receita e dos custos do contrato
na medida em que o trabalho progride. A revisdo nao significa que a conclusao do

contrato ndo possa ser estimada com confiabilidade (CPC 17, 2012, p. 9).

O estagio de execucdo (stage of completion) de um contrato pode ser
determinado de varias maneiras. A entidade deve usar o método que mensure com
confiabilidade o trabalho executado. Dependendo da natureza do contrato, os

métodos podem contemplar:

(a) a proporcéo dos custos incorridos com o trabalho executado até a data,
vis-a-vis os custos totais estimados do contrato; (b) medigdo do trabalho executado;

ou (c) evolugao fisica do trabalho contratado.
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Os pagamentos parcelados e os adiantamentos recebidos dos clientes nao
refletem, necessariamente, o trabalho executado e ndo devem servir de parametro

para mensuragao da receita (CPC 17, 2012, p. 9).

Quando o estagio de execucgéo (stage of completion) for determinado com
base nos custos do contrato incorridos até a data, somente aqueles custos do
contrato que reflitam o trabalho executado devem ser incluidos nos custos incorridos
até a data. Sdo exemplos de custos do contrato que ndo devem ser considerados

como incorridos:

(a) custos que se relacionem com as atividades futuras do contrato, tais como
os custos de materiais que tenham sido entregues no local da obra ou reservados
para posterior utilizagdo, mas que nao tenham sido instalados, usados ou aplicados
durante a execugcao do contrato, a menos que tais materiais tenham sido produzidos
especificamente para o contrato; e (b) pagamentos antecipados a subcontratados por

trabalho a ser executado nos termos de um subcontrato (CPC 17, 2012, p. 9).

Quando a conclusdo de um contrato de construcdo ndo puder ser estimada

com confiabilidade:

(a) a receita deve ser reconhecida somente na extensao em que seja provavel
que os custos do contrato incorridos serao recuperados; e (b) os custos do contrato
devem ser reconhecidos como despesa no periodo em que forem incorridos (CPC 17,
2012, p. 9).

A perda esperada em um contrato de construgdo deve ser reconhecida

imediatamente como despesa.

Durante os estagios iniciais de um contrato, muitas vezes, ndo é possivel
estimar com confiabilidade a sua conclusdo. Nao obstante, pode ser provavel que a
entidade consiga recuperar os custos do contrato incorridos. Assim, a receita do
contrato deve ser reconhecida somente na extensdo dos custos incorridos cuja
recuperacao seja esperada. Uma vez que a conclusdo do contrato néo possa ser
estimada com confiabilidade, nenhum lucro deve ser reconhecido. Entretanto, mesmo
que a conclusdo do contrato ndo possa ser estimada com confiabilidade, pode ser
provavel que o total de custos exceda o total de receitas do contrato. Nesses casos,
qualquer excesso esperado do total de custos sobre o total de receitas do contrato

deve ser reconhecido imediatamente como despesa (CPC 17, 2012, p. 10).
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Os custos do contrato, cuja probabilidade de recuperagao nao seja provavel,
devem ser reconhecidos imediatamente como despesa. Exemplos de circunstancias
em que a recuperacao dos custos de um contrato incorridos pode n&o ser provavel, e
em que os custos do contrato devem ser reconhecidos imediatamente como despesa,

incluem contratos:

(@) que nao dispdem de instrumentos de coergcdo para seu cumprimento
integral, isto é, sua validade pode ser seriamente questionada; (b) cuja concluséo esta
sujeita ao desfecho de litigio ou de legislagdo pendente; (c) relacionados com
propriedades que tenham a possibilidade de serem condenadas ou expropriadas; (d)
em que o contratante (cliente) estd impossibilitado de cumprir com as suas
obrigagdes; ou (e) em que a entidade contratada (fornecedora dos servigos) € incapaz
de completar o contrato ou de cumprir com as suas obrigagdes, nos termos do
contrato (CPC 17, 2012, p. 10).

Quando as incertezas, que impedem que a conclusdo do contrato seja
estimada com confiabilidade, deixarem de existir, a receita e as despesas associadas
ao contrato de construcdo devem ser reconhecidas.

FIGURA 3 — ILUSTRAGAO DE CALCULO E RECONHECIMENTO DE RECEITAS
COM A UTILIZAGAO DA METODOLOGIA POC POR MEDICAO

PERCENTAGE OF COMPLETION - POC

Receita Reconhecida vs Ajuste POC

..........

RECEITA CUSTOS INCORRIDOS _ RECEITA VALOR DA : AJUSTE i
CONTRATADA CUSTOS TOTAIS ESTIMADOS ~ RECONHECIDA MEDIGCAO POC
21.800
Ano 1l 100.000 X 30.000 = 27.250 25.800 1.450
30.600
Ano 2 100.000 X 30.000 = 38.250 45.900 -7.650
27.600
Ano 3 100.000 X 30.000 = 34.500 28.300 6.200 i

AJUSTE POC = (RECEITA RECONHECIDA - MEDIGAQ) <«

Fonte: Elaborado pelo Autor
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Reconhecimento de perda esperada

Quando for provavel que os custos totais do contrato excederao a receita total

do contrato, a perda esperada deve ser reconhecida imediatamente como despesa.
O montante de tal perda deve ser determinado independentemente:

(a) de ter sido iniciado ou nao o trabalho relativo ao contrato; (b) do estagio de
execugao da atividade do contrato; ou (c) do montante de lucros que se tem a
expectativa de advir de outros contratos, que ndo séo tratados como um contrato de
construgéo unico (CPC 17, 2012, p. 10-11).

Alteragao nas estimativas

O meétodo da percentagem completada deve ser aplicado em base
cumulativa, em cada periodo contabil, as estimativas correntes de receita e de custos

do contrato.

Por essa razao, os efeitos de mudanca na estimativa da receita e dos custos
do contrato, ou os efeitos de mudanca de estimativa na conclusdo de um contrato,
devem ser contabilizados como uma mudanga de estimativa contabil (ver o
Pronunciamento Técnico CPC 23 — Politicas Contabeis, Mudanca de Estimativa e
Retificagcdo de Erro). As estimativas alteradas devem ser usadas na determinagdo do
montante de receitas e despesas reconhecido na demonstragdo do resultado, no
periodo em que a mudancga for feita e em periodos subsequentes (CPC 17, 2012, p.
11).

O IAS 11 e suas divulgagoes
A entidade deve divulgar:

a) o montante da receita do contrato reconhecido como receita do periodo;
b) os métodos usados para determinar a receita reconhecida no periodo; e
c) os métodos usados para determinar o estagio de execucgédo (stage of

completion) dos contratos em curso.

A entidade deve divulgar cada uma das seguintes informagdes, para os

contratos em andamento, ao término do periodo de reporte:
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(@) o montante agregado de custos incorridos e o0s lucros reconhecidos
(menos as perdas reconhecidas) até a data; (b) o montante de adiantamentos

recebidos; e (c) o montante de retengdes.

Retenc¢des sdo montantes de faturamentos que ndo sdo quitados enquanto
nao forem observadas as condi¢bes especificadas no contrato para o pagamento de
referidos montantes, ou enquanto nao forem retificados defeitos constatados. Os
faturamentos em andamento sdo montantes faturados pelo trabalho executado de um
contrato, quer tenham sido pagos ou ndo pelo contratante (cliente). Adiantamentos
sdo valores recebidos pela entidade contratada (fornecedora dos servigos) antes que

o correspondente trabalho tenha sido executado (CPC 17, 2012, p. 11).
A entidade deve apresentar:

(a) como ativo, o valor bruto devido pelo contratante (cliente), relativo a
trabalhos do contrato executados e n&o cobrados ou recebidos; e (b) como passivo, o
valor bruto devido ao contratante (cliente), relativo a valores recebidos por conta de

trabalhos do contrato ainda por executar.

O valor bruto devido pelo contratante (cliente), relativo aos trabalhos do

contrato é o montante liquido dos:

(a) custos incorridos mais lucros reconhecidos; menos (b) a soma das perdas
reconhecidas e dos faturamentos em andamento para todos os contratos em
andamento, para os quais os custos incorridos acrescidos dos lucros reconhecidos

(menos perdas reconhecidas) excedam os faturamentos em andamento.

O valor bruto devido ao contratante (cliente), relativo aos trabalhos sob

execugao é o montante liquido dos:

(a) custos incorridos mais lucros reconhecidos; menos (b) a soma das perdas
reconhecidas e dos faturamentos em andamento para todos os contratos em
andamento, para os quais os faturamentos em andamento excedam os custos

incorridos acrescidos dos lucros reconhecidos (menos perdas reconhecidas).

A entidade deve divulgar quaisquer passivos contingentes e ativos
contingentes, de acordo com o Pronunciamento Técnico CPC 25 - Provisbes,

Passivos Contingentes e Ativos Contingentes. Os passivos contingentes e os ativos
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contingentes podem ser originados de itens tais como despesas de garantia,

reivindicacdes, penalidades ou possiveis perdas (CPC 17, 2012, p. 11-12).

2.4.61FRIC 15| IcPc 02 — CONTRATO DE CONSTRUGCAO DO SETOR IMOBILIARIO

No setor imobiliario, as entidades que realizam a incorporagdo e/ou a
construgdo de imoveis, diretamente ou por meio de subempreiteiras, podem firmar
contratos com um ou mais compradores antes do término da constru¢cdo. Esses
contratos podem assumir diversas formas. Por exemplo, podem comegar a
comercializacdo de unidades imobilidarias (apartamentos ou casas) "na planta", ou
seja, enquanto a construgdo ainda estiver em andamento, ou até mesmo antes de seu
inicio. Cada comprador firma um contrato com a entidade para adquirir uma unidade
imobiliaria quando a mesma estiver pronta para ser ocupada. Normalmente, o
comprador efetua um adiantamento que sera reembolsado apenas se a entidade
deixar de entregar a unidade imobiliaria concluida de acordo com os termos
contratados. O restante do prego de compra é geralmente pago a entidade apenas ao

término do contrato, quando o comprador obtém a posse da unidade (ICPC 02, 2009,
p. 2).

As entidades que constroem imoveis comerciais ou industriais geralmente
firmam um contrato com um unico comprador. Podem ser exigidos do comprador
pagamentos de parcelas entre a época do inicio e do fim do contrato. A construgéo

pode ocorrer em terreno que o comprador possuia antes do inicio da construgao.

O IFRIC 15 se aplica a contabilizacdo das receitas e dos correspondentes
custos das entidades que realizam a incorporagdo e/ou construcdo de imoveis

diretamente ou por meio de subempreiteiras.

Os contratos que se enquadram nesta Interpretacdo sido contratos de
incorporagao e/ou construgdo de imoveis. Além da incorporagao e/ou construgao de

imoveis, os referidos contratos podem prever a entrega de outros bens ou servigos.

O IFRIC 15 trata de duas questdes: a) O contrato enquadra-se no alcance do
Pronunciamento Técnico CPC 17 — Contratos de Construgdo ou do Pronunciamento
Técnico CPC 30 — Receitas? b) Quando deve ser reconhecida a receita com a

incorporacgao e/ou construgao de iméveis?
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Consenso acerca da aplicagao da interpretagao IFRIC 15

A discussao a seguir pressupde que a entidade analisou anteriormente o
contrato de construgcdo do imodvel e seus eventuais aditivos e/ou contratos
relacionados, tendo concluido que ndo mantera envolvimento gerencial continuo
associado a propriedade, ou o controle efetivo do imével construido, em grau que
impediria o reconhecimento de parte ou da totalidade da receita. Na impossibilidade
de reconhecimento de parte da receita, a discusséo a seguir € aplicavel unicamente a
parte do contrato cuja receita sera reconhecida. Com um unico contrato, a entidade
pode contratar a entrega de bens ou servigos além da construgdo de imdveis (por
exemplo, a venda de terreno ou a prestacao de servigos de administragcao de imoveis)
(ICPC 02, 2009, p. 3).

De acordo com o CPC 30 — Receitas, tal acordo, se necessario, pode ser
dividido em componentes separadamente identificaveis, incluindo o componente
relativo a construgado de iméveis. O valor justo da receita total recebida ou a receber
pelo contrato deve ser apropriado a cada componente. Se forem identificados
componentes separados, a entidade deve segregar os componentes separadamente
identificaveis, a fim de determinar se esse componente esta de acordo com o alcance
do CPC 17 — Contratos de Construcdo ou do CPC 30 — Receitas. Os critérios do CPC
17 — Contratos de Construgdo seriam entdo aplicados a qualquer componente do

contrato determinado como sendo de construgéo (ICPC 02, 2009, p. 3).

Determinagao do momento em que um contrato se enquadra no alcance do CPC
17 ou do CPC 30

A determinagcdo do momento em que um contrato de construgcdo de um imével
se enquadra no alcance do CPC 17 - Contratos de Constru¢do ou do CPC 30 —
Receitas depende dos termos do contrato e de todos os fatos e circunstancias
relacionados. Essa determinacdo exige julgamento com relagdo a cada contrato
(ICPC 02, 2009, p. 4).

O CPC 17 — Contratos de Construgdo é aplicavel quando o contrato se
enquadra na definicdo de contrato de constru¢ao que € um contrato especificamente
negociado para a construgdo de um ativo ou de uma combinagdo de ativos. Um
contrato de construgcédo de imével enquadra-se na definigdo de contrato de construgéo

quando o comprador é capaz de especificar os principais elementos estruturais do
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projeto do imével antes de comegar a construgdo e/ou especificar mudancas
estruturais significativas apos o inicio da construgédo (quer, ou nao, o comprador
exerca essa possibilidade). Quando se aplicar o CPC 17 — Contratos de Construgao,
o contrato de construgdo também deve incluir todos os contratos ou componentes
para a prestagcao de servicos diretamente relacionados com a construgao do imével
(ICPC 02, 2009, p. 4).

Ao contrario, um contrato de construcdo de imovel, mediante o qual os
compradores tém apenas uma possibilidade limitada de influenciar no projeto do
imoével, como, por exemplo, a possibilidade de selecionar um projeto entre um leque
de opgodes especificadas pela entidade ou especificar apenas pequenas variagdes do
projeto basico, € um contrato de venda de bens, de acordo com o alcance do CPC 30
— Receitas (ICPC 02, 2009, p. 4).

Contabilizagao da receita da construgao de iméveis

O contrato € um contrato de construgdo quando o contrato se enquadra no
alcance do CPC 17 — Contratos de Construgéo e seu resultado puder ser mensurado
com segurancga, a entidade deve reconhecer a receita pelo percentual de evolugao da
obra. O contrato pode ndo se enquadrar na definicdo de contrato de construcéo e,
portanto, estar enquadrado no alcance do CPC 30 — Receitas. Nesse caso, a entidade
deve determinar se o contrato € de prestagéo de servigos ou de venda de bens (ICPC
02, 2009, p. 4-5).

O contrato é um contrato de prestagdo de servigos se a entidade nao for
obrigada a comprar e fornecer materiais de constru¢ao, o contrato pode ser apenas
um contrato de prestacao de servicos de acordo com o Pronunciamento Técnico CPC
30 — Receitas. Nesse caso, se forem atendidos os critérios CPC 30 — Receitas, essa
norma exige que a receita seja reconhecida pelo percentual de evolugao da obra. As
exigéncias do CPC 17 — Contratos de Construgdo aplicam-se, em geral, ao
reconhecimento da receita e dos correspondentes custos e despesas (ICPC 02, 2009,

p. 5).
O contrato € um contrato de venda de bens se a entidade for requerida a
prestar servigos, em conjunto com o fornecimento de materiais de construgdo, para

cumprir sua obrigagdo contratual, a fim de entregar o imével ao comprador, como

aqueles aplicaveis aos contratos de venda decorrentes da incorporagao de unidades
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imobiliarias, o contrato € um contrato de venda de bens, devendo ser aplicados os
critérios de reconhecimento de receita do CPC 30 — Receitas (ICPC 02, 2009, p. 5).

A entidade pode transferir ao comprador o controle, os riscos e os beneficios
da propriedade do imovel em construgdo em seu estagio atual de acordo com a
evolucdo da obra. Nesse caso, se todos os critérios do CPC 30 — Receitas forem
continuamente atendidos a medida que a construgdo avanga, a entidade deve
reconhecer a receita pelo percentual de evolugdo da obra. As exigéncias do CPC 17 —
Contratos de Construgédo aplicam-se, em geral, ao reconhecimento da receita e dos
correspondentes custos e despesas. Quando a entidade transferir ao comprador o
controle, os riscos e os beneficios da propriedade do imdvel, em sua totalidade, de
uma unica vez, a entidade somente deve reconhecer a receita quando todos os
critérios do CPC 30 — Receitas forem satisfeitos (ICPC 02, 2009, p. 5).

Se a entidade for obrigada a executar outros servigos no imével ja entregue
ao comprador, ela deve reconhecer um passivo e uma despesa de acordo com o CPC
30 — Receitas. O passivo deve ser quantificado de acordo com o CPC 25 — Provisdes,
Passivos Contingentes e Ativos Contingentes. Se a entidade for obrigada a entregar
outros bens ou servigos, separadamente identificaveis do imdvel ja entregue ao
comprador, ela deve identificar os bens ou o0s servicos remanescentes como

componente separado da venda (ICPC 02, 2009, p. 5-6).

Divulgacao

Quando a entidade reconhecer a receita pelo percentual de evolugédo da obra,
satisfazendo continuamente todos os critérios do CPC 30 — Receitas, a medida que a
construgdo avanga, a entidade deve divulgar:

a) os critérios utilizados nos contratos que atendem a todos os requerimentos do
CPC 30 - Receitas;

b) o valor da receita proveniente desses contratos no periodo; e

c) os métodos usados para determinar o percentual de evolugdo da obra.

Com relacdo aos contratos em andamento na data do relatdrio, a entidade

também deve divulgar:

(a) o valor total dos custos incorridos e dos lucros reconhecidos (menos perdas
reconhecidas) até aquela data; e
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(b) o valor dos adiantamentos recebidos (ICPC 02, 2009, p. 6).

2.5IFRS 15 - INTRODUCAO, BREVE HISTORICO E OBJETIVOS PRINCIPAIS DO
NOVO MODELO PARA RECONHECIMENTO DE RECEITAS

Levou-se varios anos para que o FASB e o IASB elaborasse um projeto de
reconhecimento de receitas unificado. Dado a necessidade, em 2002 este assunto foi
adicionado a pauta de discussao dos boards (DELOITTE, 2017). No final de 2008, um
primeiro material na forma de papel de discussao (discussion paper) foi emitido para
conhecimento geral da comunidade contabil. Tal papel foi seguido por dois exposure
drafts, em 2010 e 2011, para avaliagdo e comentarios gerais acerca dos conceitos
que permeavam tais documentos. Estas analises foram muito encorajadas pelos
boards pois achavam nisso uma forma de ajuda-los a finalizar o novo padrao contabil
levando em consideragdo nao apenas as opinides dos técnicos mas também do

publico usuario de tais informagdes contabeis. (ALLOCCO et al., 2014).

Em Maio de 2014, FASB e IASB publicaram o IFRS 15, praticamente todo
convergido, excegao de alguns pormenores, que substituira todas as literaturas
atualmente existentes em contabilidade internacional que trata sobre reconhecimento
de receitas. O objetivo dos boards foi de desenvolver um padrdo contabil unico e de

alta qualidade que pudesse:

a) remover as inconsisténcias e fraquezas das normas vigentes;

b) prover uma estrutura conceitual mais robusta para enderecgar problemas de
reconhecimento de receitas;

c) melhorar a comparabilidade de praticas de reconhecimento de receitas entre
industrias, entidades do mesmo setor, jurisdicdo ou mercado de capitais;

d) reduzir a complexidade de aplicagdo das normas de reconhecimento de receita
reduzindo o volume de normas a serem consultadas e, por fim, prover
investidores e demais usuarios da informag¢ao de um arcabouco robusto no que
diz respeito aos requerimentos de divulgacdo das praticas que afetam o

reconhecimento de receitas nas organizagdes (IASBe, 2014).

O novo padrao contabil oferece orientagdes para todas as transacbes que
geram receitas fruto de contratos com clientes e, consequentemente, afeta todas as
entidades que entram em contratos de fornecimento de produtos ou servigos.

Excecbes para aquelas transacbes que estdo dentro do escopo de outra norma
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vigente, como a de arrendamento mercantil e instrumentos financeiros, por exemplo.
A norma também especifica a contabilizagdo de custos que s&o incorridos para obter
um contrato e os custos para realizagdo dos contratos com clientes. Prové ainda um
modelo para mensuragao e reconhecimento de ganhos e perdas na venda de certos

ativos nao financeiros, como ativos fixos (IASBe, 2014).

Como resultado, o novo padrao nao afetara somente a contabilizagado destas
transacgdes, mas também processos de negdcio, tecnologia e controles internos das
organizagdes o que pode significar esforgos minimos para algumas entidades e muito
trabalho para outras, a depender do segmento de atuagdo e complexidade das
transacbes e contratos. A norma descreve os principios que as entidades devem
aplicar para mensurar e reconhecer suas receitas e seus fluxos de caixa provenientes

de contratos com clientes (IASB-e, 2014).

O principio principal da nova norma convergida € o de que uma entidade
somente reconhecera uma receita ao valor que reflita a consideragao que ela espera
receber em troca da transferéncia dos produtos ou servigos ao cliente (IASBe, 2014).
Para cumprir este objetivo, o principio basico € que uma entidade deve reconhecer a
receita para descrever a transferéncia de bens ou servigos prometidos para clientes
em um montante que reflita a consideracdo a que a entidade espera ter direito em

troca desses bens ou servicos.
Tal principio sera aplicado seguido as seguintes etapas:
Etapa 1. Identificar o contrato (s) com o cliente
Etapa 2. Identificar as obrigagdes de desempenho no contrato
Etapa 3. Determinar o preco da transacéao

Etapa 4. Alocar o pre¢o da transagdo cada obrigacdo de desempenho do

contrato

Etapa 5. Reconhecer a receita quando ou a medida que a entidade satisfaz

suas obrigacdes de desempenho contratuais

Um aspecto importante e que deve gerar um volume de trabalho relevante
para as empresas de um modo geral ao adotar o IFRS 15 é a necessidade de se
utilizar de julgamento para considerar e identificar os termos, fatos e circunstancias de

cada contrato. Alguns destes contratos podem alocar obrigagdes implicitas e omissas
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em sua forma escrita, todavia, devem ser considerados na avaliagao das 5 etapas

para o reconhecimento tal qual prevé o novo modelo (IASBe, 2014).

Os préximos topicos abordara, em maiores detalhes, cada elemento que
compde as cinco etapas para reconhecimento de receitas. Apos esta parte conceitual,
abordaremos alguns aspectos comparativos entre as normas atuais em IFRS,
previstas atualmente no esquema rabo de pavéao, e a transicdo para o modelo de
cinco etapas do IFRS 15. Faremos isto utilizando um quadro de referéncias. Assim
espera-se contribuir para um melhor entendimento dos usuarios no processo de

adocao e transicao inicial da norma (IASBe, 2014).

2.5.1AsPECcTOS GERAIS DA ABORDAGEM DO IFRS 15 PARA RECONHECIMENTO DE
RECEITAS

Conforme ja mencionado, o USGAAP é composto de centenas de diferentes
pronunciamentos e o IFRS é vago em sua aplicagdo e orientagdo, como resultado, é
evidente que ambos os padroes precisavam de melhorias. Para tanto, os boards
decidiram por produzir um padrao contabil para o reconhecimento de receitas, que
pudesse ser aplicado em todas as transagbes que geram receitas, advindas de
contratos com clientes, a menos que tais contratos estejam dentro do escopo de outra

norma contabil.

O ponto principal, o coracdo da norma, o principio que rege o modelo
proposto € que a receita de uma companhia devera ser reconhecida a medida que
haja a transferéncia dos produtos ou servigos prometidos (performance obligation), do
vendedor ao cliente, num montante que o vendedor espera refletir a consideracao

dada pelo cliente em troca destes ativos (customer consideration). (IASB b, 2011).

Para que este principio seja atingido, a entidade deve aplicar cada uma das

cinco etapas abaixo:
Etapa 1 - Identificagdo de um contrato com o cliente

Conforme Miranda (2008, p. 2), “contrato € o acordo de vontade entre duas ou
mais pessoas com a finalidade de adquirir, resguardar, modificar, transferir ou
extinguir direitos”. Tais contratos pressupéem que se tenham direitos e obrigag¢des de
ambos os lados. Direitos de receber pelo produto vendido ou servigco prestado e
direito de obter o bem contratado e também obrigacbes de fornecer o que foi
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negociado e a obrigagdo de pagar por tal. Desta forma, as premissas do IFRS 15
devem ser aplicadas a todo e qualquer contrato com um cliente que obedeca esta
definicdo, obviamente respeitadas as excegdes que sao tratadas por outros
pronunciamentos. (IASB b, 2011).

Os boards decidiram complementar a definicdo de um contrato especificando
critérios que devem ser cumpridos antes que uma entidade possa aplicar o IFRS 15.
Esses critérios sao derivados principalmente de exigéncias anteriores de
reconhecimento de receita de outros padrdes contabeis. Quando alguns ou todos
esses critérios ndo sao atendidos é duvidoso que o contrato estabelega direitos
executérios e obrigacbes as partes. Desta forma, os critérios seriam avaliados,
aplicados e nao seriam reavaliados a menos que haja uma indicagéo de alteragcao
significativa nos fatos e circunstancias que permeiam o contrato. Tal reavaliagao é
fundamental caso indique claramente que os direitos e obrigagdes remanescentes
deixem de ser aplicaveis. A palavra remanescente indica que os critérios sejam
aplicados apenas aos direitos e obrigagdes que ainda n&o tenham sido transferidos
nao sendo permitida a inclusdo de quaisquer ativos ou receitas de contrato ja

reconhecidos.

Os critérios para identificagdo de um contrato com cliente segundo o IFRS 15

sdo os seguintes (IASB e, 2014):

1. As partes aprovaram o contrato e estdo comprometidas em desempenhar
suas respectivas obrigagoes;

Este critério existe porque um contrato pode nao ser legalmente executavel sem a
aprovacao de ambas as partes. Além disso, a forma do contrato (isto €, oral,
escrito ou implicito) ndo é determinante para avaliar se as partes aprovaram o
contrato. Em vez disso, uma entidade deve considerar todos os fatos e
circunstancias relevantes ao avaliar se as partes pretendem estar vinculadas
pelos termos e condi¢gdes do contrato. Em alguns casos, as partes de um contrato
verbal ou implicito podem ter a intengdo de cumprir suas respectivas obrigagoes,
enquanto em outros casos, um contrato por escrito pode ser exigido antes de uma
entidade pode concluir que as partes tenham aprovado o acordo. Além de aprovar
o contrato, a entidade deve também ser capaz de concluir que ambas as partes
se comprometem a cumprir suas respectivas obrigagdes, ou seja, a entidade deve

estar comprometida em fornecer os bens e servicos prometidos e o cliente deve
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se comprometer com a compra desses bens e servicos prometidos (ERNST
YOUNG, 2016).

2. A entidade consegue identificar os direitos de cada parte em relacdo aos

produtos ou servigos a serem transferidos;

Este critério é relativamente simples. Se os bens e servigos a serem fornecidos no
acordo ndo puderem ser identificados, ndo € possivel concluir que uma entidade
tenha um contrato dentro do escopo do modelo da norma. Se os bens e servigos
prometidos ndo puderem ser identificados, a entidade ndao pode avaliar se esses
bens e servigos foram transferidos porque a entidade n&o seria capaz de avaliar
os direitos de cada parte com relagao a esses bens e servicos (ERNST YOUNG,
2016).

3. A entidade consegue identificar as condi¢gdes de pagamento dos produtos ou

servigcos a serem transferidos;

A identificagdo das condi¢gdes de pagamento ndo exige que o prego da transagao
seja fixado ou indicado no contrato com o cliente. Desde que exista um direito de
pagamento executério (isto é, exigibilidade legal) e o contrato contenha
informacdes suficientes para permitir a entidade estimar o preco da transacéo
(ERNST YOUNG, 2016).

4. O contrato possui substancia comercial.

Substancia comercial de um contrato pressupbe que o risco, 0 cronograma ou O
montante dos fluxos de caixa futuros da entidade devera mudar em decorréncia
do contrato. Estes critérios foram incluidos na norma para impedir que as
entidades possam inflar artificialmente suas receitas. Um acordo que n&o
contenha substancia comercial ndo deve ser contabilizado de acordo com o IFRS
15. Historicamente, algumas entidades em industrias de alto crescimento se
envolveram em transagdes em que bens e servigos foram transferidos de um lado
para o outro entre as mesmas entidades na tentativa de mostrar maior volume de
transacgdes e maior receita bruta. Este também é um risco em acordos envolvendo
consideragcdo n&o monetaria. Essa determinagdo pode exigir julgamento

significativo e em todas as situagdes, a entidade deve ser capaz de demonstrar
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uma finalidade comercial substancial, considerando a natureza e estrutura de

suas transacoes.

5.E provavel que a entidade receba a consideracdo a qual sera recebida pelos

produtos ou servigos a serem transferidos (IASB e, 2014).

A nova norma exige que uma entidade avalie, no inicio do contrato (e quando os
fatos e circunstancias relevantes mudam) se é provavel que ele colete
substancialmente toda a contraprestacédo a que tera direito em troca dos bens ou
servigcos que serao transferidos a um cliente. O reconhecimento de receita é
permitido somente quando a cobranga esta razoavelmente assegurada
(assumindo que outros critérios basicos de reconhecimento de receita foram
atendidos). Se nao for provavel que a entidade colete valores a que ele tem
direito, o contrato ndo deve ser contabilizado pelo modelo de receita até que as

preocupagdes sobre a cobranga tenham sido resolvidas (ERNST YOUNG, 2016).

Num cenario em que um contrato ndo atenda a esses critérios na data de sua
assinatura, a entidade deve continuar a reavaliar os critérios para determinar se eles
sdo posteriormente atendidos. Se os critérios acima nao forem cumpridos em um
contrato com um cliente, a entidade esta impedida de reconhecer a receita sob o
contrato até que a consideragao recebida ndo seja reembolsavel e ocorreu um ou

mais dos seguintes eventos:

i. Todas as obrigacdes de desempenho no contrato foram satisfeitas e
substancialmente todas as contraprestagdes foram recebidas do cliente;

ii. O contrato foi encerrado ou cancelado;

ii. A entidade (1) transferiu o controle dos bens ou servigos aos quais o
pagamento recebido esta relacionado, (2) parou de transferir novos bens
ou servigos, e (3) nao possui obrigagao de transferir bens ou servigos

adicionais.

Se nenhum dos eventos acima ocorrer, qualquer pagamento recebido deve

ser reconhecido como um passivo da entidade. (DELOITTE, 2017).
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Etapa 2 - Identificagao das obrigagoes de desempenho individuais do contrato

Um conceito fundamental da norma é o de obrigacdo de desempenho
(performance obligation). Uma obrigacdo de desempenho da-se pela promessa de
transferéncia ao cliente dos produtos ou servigos que estdo contidos no contrato com
o mesmo. (IASB b, 2011). No caso de a entidade se comprometer em entregar mais
de um produto ou servigo ao cliente, cada elemento do contrato pode caracterizar-se
por uma obrigacdo de desempenho distinta e, como tal, deve ser tratado como
obrigac¢des de desempenho independentes. Este conceito de elementos multiplos ja é
conhecido, tanto no IFRS, através do IFRIC 13 — Accounting for Customer Loyalty
Programmes, como no USGAAP, através do EITF 00-21 — Revenue Arrangements

with Multiple Elements.

Um ponto chave desta pratica € que a separagao entre uma e outra obrigagao

de desempenho deve ser muito clara para a companhia. (IASB b, 2011).

Outros pontos de atengdo devem ser observados pela entidade ao
reconhecer uma obrigagdo de desempenho, por exemplo, quando ha envolvimento de
terceiros no processo de fornecimento do bem prometido ao cliente ou quando ha
garantia poés venda onde o cliente tem o direito de devolver a mercadoria em caso de

mau funcionamento ou insatisfacao.

Depois de identificar os bens e servigos prometidos dentro de um contrato,
uma entidade determina quais desses bens e servigcos serdo contabilizados como
obrigagdes de desempenho separadas. Os bens e servigos prometidos representam
obrigacdes de desempenho distintas se os bens ou servigos forem distintos (por si ou
como parte de um conjunto de bens e servigos) ou se 0s bens e servigos fazem parte
de uma série de bens e servigos distintos que sado substancialmente os mesmos e

tém o mesmo padréo de transferéncia para o cliente.

Um bem ou servico prometido é distinto (e, portanto, uma obrigacédo de

desempenho) se ambos 0s seguintes os critérios sdo atendidos:

a. Capaz de ser distinto — Neste caso o cliente pode se beneficiar do bem
ou do servigo por conta propria ou junto com outros recursos que estéo
prontamente disponiveis para o cliente. Um recurso prontamente
disponivel é definido como um bem ou servico que é vendido

separadamente (pela entidade ou outra entidade qualquer) ou um
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recurso que o cliente ja obteve da entidade. Se uma entidade vende
regularmente um bem ou servigo de forma auténoma, o cliente pode se
beneficiar desse bem ou servigo por conta propria e desta forma é capaz
de ser distinto.

b. Distintivo dentro do contexto do contrato — Neste caso a promessa da
entidade de transferir o bem ou servigo para o cliente € identificavel
separadamente de outras promessas no contrato.

ii. Se um bem ou servigo prometido nao for distinto, uma entidade € obrigada a
combinar esse bem ou servico com outros bens ou servigos prometidos até
que identifique um conjunto de bens ou servicos que seja distinto. Uma
entidade sera obrigada a contabilizar todos os bens ou servigos prometidos em
um contrato como uma unica obrigacdo de desempenho se todo o pacote de
bens e servigos prometidos for a unica obrigagdo de desempenho identificada.
Uma unica obrigagado de desempenho pode incluir uma licenga de propriedade
intelectual e outros bens ou servigos prometidos (ERNST YOUNG, 2016).

Como efeito colateral da nova norma, as entidades podem precisar usar um
julgamento significativo ao determinar se os bens ou servicos em um contrato sao
altamente dependentes ou altamente inter-relacionados uns com os outros, ou se
esses bens ou servigos modificam ou personalizam significativamente os outros. Este
novo conceito pode exigir que as entidades contabilizem um pacote de bens ou

servicos como uma unica obrigagao de desempenho.

Etapa 3 - Determinando o pre¢o da transacao

A norma define o prego da transagao pelo valor pelo qual a entidade espera
receber pelo provimento do servico ou fornecimento do produto. Este montante
destina-se a refletir o valor que a entidade tem direito decorrente do contrato. Ou seja,
o preco de transacgao nao inclui estimativas de contrapartida de futuras encomendas
ou de bens e servigos adicionais. O montante a que a entidade espera ter direito
também exclui montantes cobrados em nome de outra parte, tais como impostos
sobre vendas e nem os efeitos do risco de crédito do cliente, a menos que o contrato

inclua uma componente de financiamento significativo (ERNST YOUNG, 2016).
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A determinacgao do prego da transagao € um passo importante na aplicagéao
da norma porque esse montante € alocado para as obrigagdes de desempenho
identificadas e € reconhecido como receita quando essas obriga¢cdes de desempenho
sao satisfeitas. Em muitos casos, o preco da transacao é facilmente determinavel
porque a entidade recebe o pagamento quando transfere bens ou servigos prometidos
e o0 pregco é fixo. Determinar o prego da transacdo é mais desafiador quando é
variavel, quando o pagamento € recebido em um momento diferente de quando a
entidade fornece os bens ou servigos prometidos ou quando o pagamento esta em
uma forma diferente de caixa. Consideragbes pagas ou a pagar pela entidade ao
cliente também podem afetar a determinacdo do pre¢co da transagdo (ERNST
YOUNG, 2016).

Algumas consideragbes devem ser tomadas ao se determinar o preco da

transacgao. Sao elas:

i.  Contraprestacao variavel;
ii. Componente de financiamento significativo (juros implicitos relevantes);
iii.  Contraprestacao recebida por meio de um recurso néo caixa; e

iv.  Quando ha contraprestacéo a pagar ao cliente.

A seguir abordar-se-ao os pontos mais relevantes a ser observados para cada

um dos eventos que podem impactar na definicdo do prego da transagéo.

Contraprestacgao variavel

Um montante de contraprestagao pode variar devido a diversos eventos, tais
como: descontos, descontos, restituicdes, créditos, concessdes de precos, incentivos,
bonus de desempenho, penalidades ou outros itens de natureza similares. A
contraprestacdo prometida também pode variar se o direito de uma entidade a
contrapartida depender da ocorréncia ou ndo ocorréncia de um evento futuro, como
um bdnus que dependa de um desempenho ou realizagdo de um marco especifico
durante a vida do contrato.

A variabilidade relativa a consideragao prometida por um cliente pode ser
explicitamente indicada no contrato. (DELOITTE, 2017)

Além dos termos explicitos do contrato, a contrapartida prometida torna-se

variavel se qualquer uma das seguintes circunstancias existirem:
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O cliente tem uma expectativa valida decorrente das praticas comerciais usuais
de uma entidade, publicada politicas ou declaragbes especificas de que a
entidade aceitara uma quantidade de consideracéao inferior a preco indicado no
contrato. Ou seja, espera-se que a entidade ofereca uma concessao de preco.
Dependendo na jurisdigado, industria ou cliente, esta oferta pode ser referida
como desconto, reembolso ou crédito. (DELOITTE, 2017)

Outros fatos e circunstancias indicam que a intencéo da entidade, ao celebrar o
contrato com o cliente, € oferecer uma concessao de pre¢go ao cliente.
(DELOITTE, 2017).

Independentemente da forma de variabilidade ou sua complexidade, uma vez

que a consideragdo variavel é identificada, a entidade deve estimar o valor de

consideragao variavel para determinar o prego da transagdo em um contrato com um

cliente.

Neste caso a entidade deve utilizar uma das duas abordagens preconizadas

pelo IFRS 15, quais sejam:

a)

O valor esperado — que é a soma dos montantes ponderados de
probabilidades em um intervalo de possiveis montantes de contrapartida. Um
valor esperado pode ser uma estimativa apropriada da quantidade de
consideracao variavel se uma entidade tiver um grande numero de contratos
com caracteristicas semelhantes.

O valor mais provavel — € o valor mais provavel possivel em uma variedade de
possiveis montantes de contrapartida (ou seja, o resultado mais provavel do
contrato). O valor mais provavel pode ser uma estimativa apropriada do valor
de consideracao variavel se o contrato tiver apenas dois resultados possiveis

(por exemplo, uma entidade atinge um bénus de desempenho ou nao).

A figura a seguir exemplifica as duas possibilidades de abordagem para

definir o valor da contraprestagédo variavel de acordo com o IFRS 15. (DELOITTE,

2017)
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FIGURA 4 - ABORDAGENS PARA DEFINIGAO DO PREGO DE CONTRA
PRESTACAO VARIAVEL

VALOR VALOR MAIS PROVAVEL

rencRnAnNAMN
> Representa a soma das diversas

probabilidades de resultados » O mais provavel resultado entre
» Aplicavel quando a transagdo pode diversas possibilidades
resultar em varios resultados P Pode ser apropriado quando
» Pode ser baseado em alguns transagdes produzirem apenas dois
resultados mais provaveis resultados possiveis
VALOR ESPERADO VALOR MAIS PROVAVEL
$ 500  20% $100 50 ou $100
$1.000 40% S400
$1.200 40% 5480
STotal  100% $980

Fonte: Elaborado pelo autor com base nos conceitos do IFRS 15

Uma entidade deve aplicar o método escolhido de forma consistentemente ao
longo da vida do contrato ao estimar o efeito de uma incerteza sobre o valor de
consideragao variavel a que a entidade tera direito. Além disso, ela deve considerar
toda a informagéo (histérica, atual e prevista) que esteja razoavelmente disponivel
para a entidade e deve identificar um numero razoavel de possiveis montantes de
contrapartida. (DELOITTE, 2017)

O conceito mais importante que esta embutido nas premissas de
determinacdo do preco da transagao é o de que “a entidade incluira no preco da
transacdo um valor de contraprestacdo variavel estimado desde que seja altamente
provavel que n&o haja uma reversao significativa no valor da receita acumulada
reconhecida quando, posteriormente, a incerteza associada a contraprestagao

variavel deixar de existir.” (IASBe, 2014).

Este principio levou os boards a concluirem que € necessario aplicar
determinadas restrigdes na estimacado dos valores de contraprestagdo variavel. A
restricdo €, portanto, uma estimativa que visa identificar possiveis futuros ajustes que

levariam a reversdes de receita e ndo a todos os ajustes de receita. (IASBe, 2014).
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Ao avaliar se é provavel que uma reversao significativa no valor da receita
acumulada reconhecida ndo ocorrera uma vez que a incerteza relacionada a
consideragao variavel seja posteriormente resolvida, a entidade deve considerar tanto
a probabilidade quanto a magnitude da reversdo da receita. Fatores que podem
aumentar a probabilidade ou a magnitude de uma reversao de receita incluem, mas

nao estao limitados a, qualquer um dos seguintes:

[...] a entidade incluirda no prego da transacdo um valor de
contraprestacéo variavel estimado desde que seja altamente provavel
que nao haja uma reversao significativa no valor da receita acumulada
reconhecida quando, posteriormente, a incerteza associada a
contraprestacao variavel deixar de existir. (IASBe, 2014).

a) O valor de consideracgao € altamente suscetivel a fatores fora da influéncia da
entidade. Esses fatores podem incluir volatilidade em um mercado, julgamento
ou agdes de terceiros, condicdes climaticas e um alto risco de obsolescéncia
do bem ou servigo prometido;

b) Nao se espera que a incerteza sobre o valor de consideragdo seja resolvida
por um longo periodo de tempo;

c) A experiéncia da entidade com tipos similares de contratos € limitada ou essa
experiéncia tem um valor preditivo limitado;

d) A entidade tem a pratica de oferecer uma ampla gama de concessdes de
precos ou alterar os termos e condi¢gbes de pagamento de contratos similares
em circunstancias semelhantes;

e) O contrato tem um grande numero e ampla gama de possiveis montantes de

contraprestacao. (IASBe, 2014).

Componente de financiamento significativo

Em certos contratos com clientes, € comum que a condigdo de pagamento é
estendida para acomodar um melhor fluxo de caixa para o cliente. Estas transacgdes
sao comumente chamadas de “a prazo”. Na pratica, a entidade presta um servico de
financiamento (de forma explicita ou implicita) para o outro. Tais contratos
efetivamente contém duas transag¢des: uma para a entrega do bem ou servigo e outra
em beneficio do financiamento (ou seja, o que € substancialmente um empréstimo a
pagar ou um empréstimo a receber). No desenho do IFRS 15 os boards decidiram
que a entidade deve tratar a contabilizacdo de tais transacbes de forma separada
quando o beneficio do financiamento fornecido é significativo. (DELOITTE, 2017).
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O objetivo de ajustar o montante prometido da contrapartida dos efeitos de
um componente de financiamento significativo é refletir, no valor da receita
reconhecida, o preco de venda a vista do bem ou servico no momento em que o bem
ou o servico € transferido. (DELOITTE, 2017). Este objetivo é consistente com a
intencdo da orientagcdo de alocagdo do pregco as obrigagbes de performance, na
medida em que o objetivo é chegar a um montante de receita reconhecida que reflete
o valor dos bens ou servigos transferidos para o cliente. De acordo com os boards, ao
ignorar um componente de financiamento significativo incluido em um contrato, a
receita reconhecida e os fluxos de caixa associados ao contrato com o cliente
poderiam ser deturpados aos usuarios nas demonstragdes financeiras da entidade
porque o segundo servico (ou seja, o financiamento) n&do se refletiia nas

demonstracdes financeiras.
Para tanto, a IFRS 15 prevé o seguinte (IASBe, 2014):

Ao determinar o prego da transacdo, uma entidade deve ajustar a
quantidade prometida de contrapartida para os efeitos do valor do
dinheiro no tempo se o momento dos pagamentos acordados pelas
partes no contrato (de forma explicita ou implicita) fornece ao cliente
ou a entidade um beneficio significativo do financiamento da
transferéncia de bens ou servicos para o cliente. Nestas
circunstancias, o contrato contém uma componente de financiamento
significativo. Um componente de financiamento significativo pode
existir independentemente de a promessa de financiamento estar
explicitamente estabelecida no contrato ou implicita nas condicbes de
pagamento acordadas pelas partes no contrato.

Como um expediente pratico, os boards decidiram que caso o periodo de
financiamento, que se da do momento de passagem do controle do produto até o
efetivo pagamento da contraprestacao, for menor do que um ano, ndo é necessario
fazer a distingdo entre obrigacbes de desempenho. O racional deste expediente
pratico € que o beneficio da informacgao ao usuario nao justificaria o custo de se obter
a informacao por parte dos preparadores das demonstracdes financeiras. Todavia,
caso a entidade opte por fazer uso deste expediente pratico ela deve divulgar tal
decisdo em notas explicativas. (IASBe, 2014).

Contraprestagao recebida por meio de um recurso nao caixa

Ao fornecer bens ou servicos, a entidade pode receber uma contrapartida de

seus clientes (por exemplo, bens, servigos ou estoques). Na determinagao do precgo
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da transacgao, a IFRS 15 exige que as entidades incluam o valor justo do “noncash
consideration” no prego da transagdao. Quando uma entidade recebe dinheiro de um
cliente em troca de um bem ou servigo, o preco da transagao e, portanto, o valor da
receita deve ser o valor do caixa recebido (ou seja, o valor do beneficio econémico
recebido). (IASBe, 2014).

Para ser consistente com essa abordagem, os boards decidiram que uma
entidade deve medir a contrapartida em qualquer item ndo caixa pelo seu valor justo.
Além disso, os conselhos incluiram orientagbes que indicam que mudangas no valor
justo do noncash por razbes distintas de sua forma ficaria sujeita a restricdo de
consideragao variavel ja abordado em tépicos anteriores. A data de medi¢ao do valor
justo da contraprestacdo em itens ndo caixa € o inicio do contrato. A forma de se
calcular o valor justo ndo foi definido no IFRS 15 pois os boards entenderam que o
conceito de valor justo ja existe em outras normas do IFRS e uma entidade precisara

usar o julgamento na sua determinacao. (IASBe, 2014).

Contraprestacao a pagar ao cliente

A IFRS 15 define contraprestacdo (ou consideracédo) a pagar a um cliente
como os valores em dinheiro que uma entidade paga, ou espera pagar, ao cliente (ou
para outras partes que compram os bens ou servigos da entidade do cliente).

Consideracdo a pagar a um cliente também inclui crédito ou outros itens (por
exemplo, um cupom ou voucher) que pode ser aplicado contra montantes devidos a
entidade, ou a outras partes que compram bens ou servigos da entidade, do cliente.
(IASBe, 2014).

Uma entidade deve considerar a contraprestacado a pagar a um cliente como
uma redugao da pregco de transacao e, portanto, de receita, a menos que o
pagamento ao cliente seja em troca de um bem ou servigo que o cliente transfere
para a entidade. Se a contraprestacdo a pagar a um cliente incluir um montante
variavel, a entidade deve estimar o preco da transacido incluindo avaliar se a
estimativa de consideracdo variavel é restrita, como visto anteriormente. Sendo a
contraprestagcao a pagar ao cliente um pagamento por um bem ou servigo distinto do
cliente, entdo, a entidade devera contabilizar a compra do bem ou servigco da mesma
forma que contabiliza outras compras de fornecedores, pois, na pratica, ndo ha

diferenca entre esta transacdo e uma compra normal da entidade. Caso o montante
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da contraprestagao a pagar ao cliente exceder o valor justo do bem distinto ou servigo
que a entidade recebe do cliente, entdo a entidade deve considerar tal excesso como
uma reducgao do preco da transacao e se nao puder estimar razoavelmente o valor
justo do bem ou o servico recebido do cliente, deve contabilizar toda a
contraprestagdo a pagar ao cliente como uma redugdo do prego da transacéo.
(IASBe, 2014).

Desta forma, se a conclusdo for de que a contrapartida a pagar a um cliente
representa uma redugao no prec¢o da transacao, a entidade deve refletir esta reducgao,
reconhecendo a redugao da receita, quando (ou a medida que) o ultimo dos seguintes

eventos ocorrer:

a) A entidade reconhece receitas pela transferéncia dos bens ou servigos
relacionados ao cliente.

b) A entidade paga ou promete pagar a contrapartida (mesmo que o pagamento
esteja condicional ao futuro evento). Importante salientar que essa promessa

pode estar implicita nas praticas comerciais usuais da entidade. (IASBe, 2014).

Tais contraprestagdes a pagar ao cliente podem ser pagas pela entidade aos
seus clientes de diversas formas, tais como: desconto em caixa ou um pagamento em

troca de produtos ou servicos.

Em suma, diversas sédo as possibilidades trazidas pela IFRS 15 de eventos
que podem impactar o preco da transacdo. Nem sempre correspondera ao valor de
face do contrato e por isto a entidade deve fazer uma avaliagdo minuciosa quanto a
existéncia destes componentes e mensura-los da melhor forma possivel no momento

da assinatura do contrato.

A figura a seguir demonstra o esquema de possiveis impactos no preco da
transagao de uma receita com contrato com clientes de acordo com a IFRS 15.
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FIGURA 5 - COMPONENTES QUE IMPACTAM O PREGO DA TRANSAGAO

Item ndo Caixa

- Agbes — material —
equipamento - permutas,
etc.

Contraprestacdo Variavel Prego da Transagao Financiamento
- Bonus — Multas — Valor que a entidade Diferenca do preco a vista
Inventivos — Direito a espera receber em troca em relacdo ao preco
devolucdo — descontos, dos bens e/ou servigos contratual. Considera taxa
etc. transferidos ao cliente de juros a mercado.

Pagamento ao cliente

- Cupons — Vouchers —
Abatimentos, etc.

Fonte: Elaborado pelo autor adaptado de IASB e, 2014.

Etapa 4 - Alocagao do preco da transagao entre as obrigagoes de desempenho
Conceito de Relative Standalone Selling Price

Na etapa 4 da IFRS 15, a entidade deve alocar o preco da transagao para
cada uma das obrigagcbes de desempenho identificados no contrato, tal qual
preconiza a etapa 2 do modelo. Pode haver situagdes onde a soma dos precos
individuais de um grupo de produtos € maior que a contraprestagcao negociada no
contrato e a entidade oferece, em esséncia, um desconto ao cliente. Por exemplo,
quando tais produtos ou servigos sao negociagdao em pacotes. (DELOITTE, 2017).

Este “desconto” deve ser proporcionalmente alocado a cada obrigagao de
desempenho do contrato numa base “relativa” (proporcional). Esta pratica é

conceituada pela norma como relative standalone selling price.

No entanto, ha exceg¢des que permitem que a entidade aloque um montante
desproporcional do prego da transagdo para uma obrigagdo de desempenho
especifica. Por exemplo, uma entidade pode alocar um desconto para uma unica

obrigagcdo de desempenho, em vez de proporcionalmente a todas as obrigagdes de
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desempenho se certos fatores indicarem que o desconto esta relacionado a uma

obrigacao de desempenho especifica. (DELOITTE, 2017).

Este item sé € aplicavel se observado que ha, no contrato, mais de uma
obrigacdo de desempenho no fornecimento e, caso havendo, cada uma das
obrigacdes deve receber um valor de consideracdo, de forma relativa, que reflita o

valor que poderia ser alocado se vendido separadamente. (DELOITTE, 2017).

A melhor evidéncia do pre¢o de venda individual € o preco de venda
observavel do mesmo bem ou servico separadamente para um cliente similar. Se um
bem ou servigo ndo for vendido separadamente, a entidade deve estimar o precgo
individual de venda usando uma abordagem que maximize o uso de informagdes

observaveis. Métodos aceitaveis de estimagao incluem, mas nao estao limitados a:

1)avaliagdo de mercado ajustada pelas caracteristicas da
empresa/negocio;

2)uma abordagem de custo mais margem esperada; e

3)abordagem residual (quando o prego de venda autbnomo nao é
diretamente observavel e é altamente varidvel ou incerto).
(DELOITTE, 2017).

FIGURA 6 —- ESQUEMA DE DETERMINAGAO DO STANDALONE SELLING PRICE

MERCADO CUSTOS VALORES
ESPERADOS RESIDUAIS

Avaliar o mercado onde o Custo estimado para
produto é vendido completar a obrigagao de

avaliando o prego que um performance ajustado pela
cliente pagaria pelo margem de lucro

Prego total da transagdo
menos a soma dos pre¢os
individuais observaveis.

Geralmente utilizado

produto. Pregos dos apropriada para o
concorrentes ajustado ao mercado.
padrdo de custos da
entidade.

quando o prego é
altamente variavel ou
incerto.

Fonte: Elaborado pelo autor adaptado de DELOITTE, 2017.

Essa atribuicdo de valores as obrigagdes de desempenho determina o
montante de receita que uma entidade reconhece quando satisfaz cada obrigagao de
desempenho de forma separada (IASB e, 2014).
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A alocacao do standalone selling price exige, em geral, que uma entidade
passe por trés etapas principais para determinar o montante de receita que pode ser
reconhecido pelas obrigagbes de desempenho satisfeitas. Essas etapas s&o as

seguintes:

a) Determinar o precgo de transagao do contrato;

b) atribuir o preco da transagao as obrigacdes de desempenho; e

c) reconhecer a receita pelo valor alocado a cada obrigagdo de desempenho
satisfeita (IASB e, 2014).

A determinacgéo do prec¢o da transagao € um passo importante no modelo de
reconhecimento porque o prego da transagao é o valor que uma entidade atribui as
obrigagdes de desempenho num contrato e reconhece, em ultima instancia, como
receita (IASB e, 2014).

Etapa 5 - Reconhecendo a receita através da satisfagdo de uma obrigagcao de

desempenho

A IFRS 15 define que a entidade reconhece a receita apenas quando satisfaz
uma obrigacdo de desempenho ao transferir um bem ou servigo prometido para um
cliente. Um bem ou servico € considerado como sendo transferido quando o cliente
obtém o seu controle o que se diferencia do modelo anterior no IAS 18 que aborda a
transferéncia de riscos e beneficios. O padrao define o controle como a habilidade de
uma entidade direcionar o uso e obter substancialmente todos os beneficios
remanescentes de um ativo. Os pontos-chave desta definicdo esta no direcionamento

do uso e na obtenc&o dos beneficios econémicos do ativo. (IASB e, 2014).

O quadro a seguir demonstra as definigdes do conceito trazido pelo norma

para o controle:

QUADRO 3 — DEFINICOES INSERIDAS NO CONCEITO DE CONTROLE

Habilidade O cliente deve ter um direito presente de

direcionar o uso e obter beneficios do ativo.

Direcionar o uso A capacidade do cliente de direcionar o uso
de um ativo refere-se ao direito do cliente de
utilizar ou permitir que outra entidade utilize
esse recurso em suas atividades ou restrinja

outra entidade de utilizar esse recurso.

CONTINUA
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Obter os beneficios econdémicos

O cliente deve ter a capacidade de obter
substancialmente todos os beneficios
remanescentes de um ativo para o cliente
para obter o controle dele. Conceitualmente,
os beneficios de um bem ou servigo séo
fluxos de caixa potenciais (ou aumento de
entradas de caixa ou diminuigao de saidas
de caixa). Ps beneficios podem ser também
obtidos de forma direta ou indireta de muitas
maneiras, como usando, consumindo,
descartando, vendendo, trocando,

promulgando ou segurando um ativo.

Fonte: Elaborado pelo autor adaptado de IASB e, 2014. CONCLUSAO

Dada a relevancia e a duvida na definicdo de controle, a norma prevé duas

condigdes que caracterizam transferéncia de controle. (IASB b, 2011). A entidade

deve satisfazer pelo menos uma delas:

a) A performance da entidade cria ou melhora um ativo que o cliente controla

conforme o ativo é criado ou melhorado (exemplo: work in progress), ou

b) A performance nao cria um ativo que possa ser utilizado de forma alternativa

pelo comprador porém uma das seguintes condigdes é atendida:

b.1) O cliente recebe e consome os beneficios do ativo quando a performance

ocorre;

b.2) Outra entidade (terceiro) ndo necessitaria retrabalhar, de forma substancial, o

trabalho feito pela entidade caso fosse necessario algum retrabalho;

b.3) A entidade tem o direito de receber por performance completada e esta seguro

do término do contrato prometido.

Além do enquadramento na definicdo de controle, a IFRS 15 estabelece que

uma entidade deve determinar, no inicio do contrato, se transferira o controle de um

bem ou servigo prometido ao longo do tempo e este critério deve ser consistente ao

longo da vida do contrato, principalmente em relagcdo a como a entidade define a

mensuragao do progresso de cada obrigagdo de desempenho. (IASB b, 2011). Esta

definicdo é fundamental, pois € isso que vai definir 0 momento em que as receitas




81

serdao reconhecidas na contabilidade. Apenas de parecer um conceito facil, pode

haver dificuldades nesta definicdo para algumas empresas e setores, desta forma, os

boards decidiram colocar a disposicdo algumas diretrizes para ajuda-las nesta
avaliagao. (IASB b, 2011).

A entidade transfere o controle do bem ou servigo ao cliente ao longo do

tempo se um dos critérios abaixo é atingido:

a)

O cliente recebe e consome, simultaneamente, os beneficios providos pela

obrigacao de desempenho da entidade;

Para alguns tipos de obrigacbes de desempenho, a avaliagao se um cliente
recebe os beneficios do desempenho de uma entidade a medida que a
entidade executa e simultaneamente consome esses beneficios conforme
recebidos sera direta e objetiva, por exemplo, servigos de rotina ou recorrentes
(como um servigo de limpeza) em que o recebimento e o consumo simultédneo
pelo cliente dos beneficios do desempenho da entidade podem ser facilmente
identificados. Para outros tipos de obriga¢cdes de desempenho, a entidade pode
nao ser capaz de identificar prontamente se um cliente simultaneamente
recebe e consome os beneficios do desempenho da entidade conforme a
entidade executa. Nessas circunstancias, uma obrigacdo de desempenho é
satisfeita ao longo do tempo se a entidade determinar que outra entidade néo
precisaria refazer substancialmente o trabalho que a entidade completou até a
data se essa outra entidade cumprir a obrigagdo de desempenho

remanescente para o cliente. (DELOITTE, 2017).

A obrigacdo de desempenho da entidade cria ou melhora um ativo que o

cliente controle a medida que ele é criado ou melhorado.

Ao determinar se um cliente controla um activo a medida que ele é criado ou
aprimorado, uma entidade deve aplicar as orientacbes sobre o controle. O
recurso que esta sendo criado ou aprimorado (por exemplo, um ativo de
trabalho em processo) pode ser tangivel ou intangivel. Para efeitos desta
determinacdo, a definicdo de "controle" € a mesma que foi discutida
anteriormente (ou seja, a capacidade de direcionar o uso e obter
substancialmente todos os beneficios remanescentes do ativo). Este critério

aborda situagbes em que o cliente controla qualquer trabalho em andamento
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decorrente do desempenho da entidade. Por exemplo, contratos de construgéo
se o contrato tiver clausulas que o cliente possua qualquer trabalho em
andamento a medida que o item contratado estiver sendo construido e, como
resultado, a obrigacdo de desempenho seria cumprida ao longo do tempo.
Além disso, o0 bem que esta sendo criado ou aprimorado pode ser intangivel.
(DELOITTE, 2017).

A obrigagcao de desempenho da entidade n&o cria um ativo com uso alternativo
para a entidade e a entidade possui um direito legal de pagamento pela

performance finalizada até determinada data.

Um ativo criado pelo desempenho de uma entidade ndo possui uso alternativo
se a entidade estiver restrita contratualmente de direcionar o ativo para outro
uso durante a criagdo ou aprimoramento desse ativo. Por exemplo, um item
customizado para um cliente especifico que nao pode ser vendido a outro
cliente. Esta avaliagdo deve ser feita no inicio do contrato e n&o deve ser
reavaliado a menos que as partes no contrato aprovem uma modificagdo do
contrato que altere substancialmente a obrigagcado de desempenho. (DELOITTE,
2017).

Ja um direito legal a pagamento pela performance até a data esta relacionado
a uma questao contratual. A norma nao define um valor fixo. Estas situagdes
podem ocorrer quando um cliente, subitamente, encerra um contrato em

andamento e ha estoques ou servigos em andamento.

Quando ocorrer de ndo haver reconhecimento de receitas ao longo da vida do

contrato, pela falta de satisfacdo de obrigagcdes de desempenho, a entidade deve

reconhecer a receita numa unica data (point in time).

O point in time é definido quando o cliente obtém o controle do bem, cujo

momento pressupde que a entidade tenha satisfeito sua obrigagdo de desempenho.
(IASB b, 2011). Para tal, a entidade deve basear-se nos seguintes critérios, nédo

exaustivos:

a) A entidade tem o direito de receber pelo ativo;

b) O cliente tem a posse legal do ativo;

c)

A entidade transferiu fisicamente o ativo ao cliente;
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d) O cliente mantém os riscos e beneficios significativos do ativo;

e) O cliente deu o aceite no ativo.

Algumas transagdes de venda podem requerer cuidados especiais da
entidade para efetuar o reconhecimento. Transagdes como consignagao, faturamento
para remessa futura (Bill and hold Sales), recompra, etc., sdo exemplos de transagoes

que merecem atencgao especial (IASB b, 2011).

Explorando os conceitos de Performance Obligation e Customer Consideration
Performance obligation

Performance obligation, em um contrato com cliente, representa a promessa
que a entidade faz de entregar um produto ou servico como troca da remuneragao
recebida do cliente. Tal conceito €&, implicitamente, presente nas normas atuais,
todavia, ndo ha uma definicdo clara e objetiva que versa sobre isto, desta forma, os
boards decidiram incluir uma definicdo sobre o conceito, qual seja “An entity’s
performance obligation is a promise in a contract between the entity and a customer to

transfer an economic resource to that customer3”. (IASBc, 2008, p. 1).

Neste contexto, os termos “promessa” e “recurso econémico” dao a ideia de
transferéncia de uma entidade para outra. A promessa é algo diretamente identificavel
no contrato com o cliente, pois define exatamente o que o cliente espera receber por
determinado projeto. Existem casos, porém, onde tal promessa nao € explicita no
contrato, mas ela existe por conta de fatores exdégenos a empresa, como legislagao
ou setores regulados que exigem que determinado produto tenha garantia por
determinado tempo, por exemplo. Tal obrigagdo da companhia caracteriza-se como
uma performance obligation e deve receber o devido tratamento. (IASB b, 2011).
Recurso econémico é definido pela norma como sendo algo escasso e capaz de
produzir fluxos de caixa, ou reducdo de custos, direta ou indiretamente, de forma

isolada ou juntamente com outros recursos prontamente existentes. (IASB b, 2011).

Produtos s&o exemplos de recursos econdémicos, pois sS40 escassos € podem
contribuir diretamente com a geracao de fluxos de caixa pela sua venda isolada ou,

até mesmo, de forma indireta quando figura como suprimento para a produgao de

3 Uma obrigagao de desempenho da entidade é uma promessa, em um contrato entre a entidade e o
cliente, de transferir um recurso econdmico aquele cliente.



84

outros bens que, se vendidos, gerarao fluxos de caixa para a companhia. Sendo o
produto um recurso econOmico, sua transferéncia representa uma performance
obligation no contrato com o cliente. Outra caracteristica fundamental de um recurso
econdmico é o fato dele poder ser comprado ou vendido separadamente no mercado.
O mesmo pode-se inferir para os servigos, pois, como podem ser obtidos ou
prestados livremente no mercado, sdo também considerados como performance
obligation. Importante salientar que a transferéncia apenas se da quando de fato o
cliente tem acesso ao bem em questdo ou possui um direito obrigatério de té-lo,
seguindo os critérios ja abordados anteriormente, consequentemente, até este

momento, a entidade n&o satisfaz sua performance obligation. (IASB b, 2011).

Customer Consideration

Este topico da norma esta relacionado com a questdo de mensuragcéo do
contrato com o cliente e, consequentemente, como cada performance obligation é
mensurada de forma que a receita possa ser reconhecida a medida que sejam
satisfeitas. (IASB b, 2011). Os contratos sdao compostos por direitos e obrigagbes
exigiveis. Tais direitos sdo reconhecidos na data de assinatura do contrato, data esta
que pressupde que as obrigacdes de desempenho estejam bem definidas e que haja
um preco atribuido ao contrato.

Customer consideration € definido como sendo o valor pelo qual o contrato
vale, ou seja, por quanto o cliente esta disposto a pagar para ter em troca suas
mercadorias. Como visto anteriormente, cada uma das obrigagées de desempenho
recebe uma parcela de “consideragdo” dada pelo cliente para ser executada, em
bases pro-rata e de acordo com os precos individuais de venda de cada produto ou
servico separadamente. O resultado da soma das consideragbes recebidas pelas
obrigagcdes de desempenho, na data do contrato, é igual ao total do customer

consideration do contrato, ou seja, ndo havendo valores residuais. (IASB b, 2011).

Pelo método do customer consideration, o reconhecimento inicial dos direitos
contratuais € mensurado pelo valor de consideracdo, prometido pelo cliente, com
algum ajuste por perda de poder aquisitivo, se relevante. Em linhas gerais os valores
de consideracdo pelo cliente sao claramente observaveis, desta forma, de facil
verificagdo quanto a sua adequacéo e razoabilidade. A norma aborda pelo menos trés

formas de se mensurar os direitos e obrigagdes contratuais. Sao elas:
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Precos de venda separados de cada produto ou servigo prometido;

Uma forma simples de se atribuir valor a um produto ou servigo é utilizando
seus precos de venda habituais, se vendidos separadamente. Na auséncia de
venda destes itens, poder-se-ia estimar, com razoavel seguranga quais seriam
estes precos, se vendidos, através de métricas de precificagdo utilizadas pelas
empresas. Um ponto que pode complicar o uso deste método € que,
eventualmente, a soma dos precos individuais de cada produto ou servigo pode
ultrapassar o valor inicial do contrato, o customer consideration. Isto se da pelo
fato de, muitas vezes, as empresas negociarem pregos fechados, como
pacotes, com algum desconto em funcdo de volume ou outro motivo de
interesse da entidade. (IASB b, 2011).

Precos de saida de cada um dos produtos ou servigos;

Estes precos de saida sdo entendidos como sendo o custo que seria pago a
um terceiro para que concluisse determinadas obrigacées de desempenho. O
ponto principal deste método é que, por diversas razdes, o pre¢co que seria
cobrado pelo terceiro possa ser menor que o customer consideration e esta
diferenga positiva para a entidade daria espago para o reconhecimento de um
ativo, e consequente receita, ja na data de assinatura do contrato, o que
poderia causar certo desconforto para os stakeholders, pois caracterizaria a
realizacao de uma receita sem que qualquer performance tenha sido satisfeita.
(IASBb, 2011).

Alocacao da consideracgao feita pelo cliente a cada produto ou servico;

Outra forma de se mensurar o contrato inicialmente é através da consideragao
dado pelo cliente aos produtos e servigos. Isto significa que todas as
obrigagdes contratuais sejam mensuradas pelo mesmo valor dos direitos
contratuais. Um ponto importante é que as obrigagbes de desempenho sejam
identificadas para que possam receber sua parcela de mensuragdo de acordo
com uma metrica consistente. Os defensores desta métrica defendem que
numa transac¢ao de compra e venda tipo arm’s length, (em bases justas) ambos
ddo o mesmo valor para as coisas, ou seja, o valor que o cliente atribui pelo
produto ou servigo € o mesmo valor que a empresa fornece para tais produtos
ou servicos. Desta forma, tomando por base este valor e alocando-o as
obrigagcdes de desempenho em bases pro-rata, a soma deles seria igual ao

total do customer consideration reconhecido no contrato. Ja neste modelo ndo
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ha valor residual, positivo ou negativo, e, por tanto, ndo gera reconhecimento

inicial de ativos ou passivos do contrato. (IASBb, 2011).

Custos de contrato

O obijetivo inicial dos boards foi o de criar uma norma robusta para enderecar
problemas de reconhecimento de receitas. Todavia, ha também uma preocupag¢ao em
relacdo aos custos e as margens de lucro que sdo originados pela receita. Desta
forma, foi decidido que a IFRS 15 conteria orientagdes suficientes para tratar dois
tipos de custos contratuais: os de se obter um contrato e os de cumprir os contratos.
A inclusédo destes custos na norma de receita ndo objetiva fazer uma reformulagéo na
contabilidade de custos, mas apenas alinhar o reconhecimento de receitas aos custos
inerentes a elas. (DELOITTE, 2017).

O resultado disso é o alinhamento de receitas e custos dentro do principio de
competéncia. Nos proximos paragrafos abordaremos em maiores detalhes cada um

dos dois tipos de custos previstos na IFRS 15.

Custos para se obter um contrato

O principio geral deste topico € o de que a entidade deve reconhecer como
ativo os custos incrementais de obtencdo de um contrato com um cliente se a

entidade pretender recuperar esses custos.

Os custos adicionais da obtengdo de um contrato sdo os custos que uma
entidade incorre em obter um contrato com um cliente que nao teria incorrido se o
contrato ndo tivesse sido obtido (por exemplo, uma venda comissionada). Custos para
obter um contrato que teria sido incorrido independentemente de o contrato ter sido
obtido deve ser reconhecido como uma despesa quando incorrido, a menos que
esses custos sejam explicitamente cobrados ao cliente independentemente de o
contrato ser obtido ou ndo. (DELOITTE, 2017).

Custos para se cumprir um contrato

Neste quesito a entidade deve reconhecer um ativo dos custos incorridos para
cumprir um contrato somente se esses custos atenderem a todos os seguintes

critérios:
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a) Os custos referem-se diretamente a um contrato ou a um contrato antecipado
que a entidade pode identificar especificamente (por exemplo, os custos
relacionados aos servicos a serem prestados sob renovagdo de um contrato
existente ou os custos da concepgao de um ativo a transferir de um contrato
especifico que ainda nao foi aprovado).

b) Os custos geram ou melhoram os recursos da entidade que serao utilizados na
satisfacéo (ou continuardo a satisfazer) obrigagdes de desempenho no futuro.

c) Espera-se que os custos sejam recuperados.

Como o FASB e o IASB nao pretendiam reconsiderar completamente a
contabilidade de custos, a IFRS 15 centra-se nos custos de cumprir um contrato que
nao estdo dentro do escopo de outro padrdo. Consequentemente, se os custos
estiverem dentro do escopo de outro padrdo e esse padréo exige que eles sejam
despesados, nao é possivel argumentar que eles devem ser tratados de acordo com
a IFRS 15. Além disso, apenas os custos diretamente relacionados a um contrato ou
contrato antecipado com um cliente estdo dentro do escopo. Os custos nao
diretamente relacionados a um contrato ou contrato antecipado (especificado) nao
devem ser avaliados para capitalizagdao sob a 6tica da nova norma. (DELOITTE,
2017).

Amortizagao e Impairment
Amortizagao de custos contratuais capitalizados

Um ativo reconhecido de acordo com a IFRS 15 sera amortizado em um base
sistematica que € consistente com a transferéncia para o cliente dos bens ou servigos
aos quais o ativo esta relacionado, que pode ser um contrato antecipado especifico. A
IFRS 15 né&o fornece orientagédo especifica sobre o método que uma entidade deve
usar para amortizar custos contratuais reconhecidos como ativos. Em vez disso, a
orientagdo exige que uma entidade amortize esses custos "em uma base sistematica
que seja consistente com a transferéncia para o cliente dos bens ou servigos aos
quais o ativo se relaciona. (DELOITTE, 2017).

Desta forma, as entidades deverdo, portanto, determinar um método
apropriado para amortizar os custos. Este critério visa alinhar as receitas de contratos

com os custos contratuais tal qual preconiza o principio da competéncia.
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Impairment de custos contratuais capitalizados

O objetivo da imparidade de ativos € determinar se o valor contabil do
contrato e de seus de custos de execucdo capitalizados sédo recuperaveis. Isso é
consistente com outros métodos de desvalorizagdo nos US GAAP e IFRSs que

incluem uma avaliagéo do risco de crédito do cliente. (DELOITTE, 2017).

A entidade deve reconhecer uma perda por reducédo ao valor recuperavel no
resultado na medida em que o valor contabil de um ativo reconhecido de acordo com
a IFRS 15 excede:

a) O montante da contraprestagcdo que a entidade espera receber no futuro e que
a entidade ja recebeu, mas n&o reconheceu como receita, em troca dos bens
Ou servigos aos quais o ativo se relaciona ("a consideragao"), menos

b) Os custos que se relacionam diretamente com o fornecimento desses bens ou

servigos e que nao foram reconhecidos como despesas.

Antes que uma entidade reconheg¢a uma perda por redugdo ao valor
recuperavel de um bem reconhecido de acordo com a IFRS 15, a entidade deve
reconhecer qualquer perda por redugcédo ao valor recuperavel de ativos relacionados
ao contrato que sio reconhecidos de acordo com outro pronunciamento. Apos a
aplicacéo do teste de impairment, a entidade deve incluir o valor contabil residual do
bem no valor contabil da unidade geradora de caixa a que pertence. (DELOITTE,
2017).

IFRS 15 e seus requerimentos de apresentagao e divulgagao
Apresentacao

Quando uma das partes de um contrato tiver performado suas obrigacdes, a
entidade deve apresentar o contrato no Balango Patrimonial como um ativo do
contrato ou como um passivo do contrato, dependendo da relagédo entre o satisfacéo

de desempenho da entidade e o pagamento do cliente. (DELOITTE, 2017).

A entidade deve apresentar quaisquer direitos incondicionais a consideracao
(contas a receber) separadamente no balan¢o patrimonial. Conforme abordado em
topicos anteriores, um contrato com um cliente cria direitos e obrigagdes legais entre

as partes. Os direitos geralmente dao origem a ativos contratuais (ou contas a
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receber, se existir um direito incondicional a consideragdao) a medida que a entidade
executa suas obrigagdes de desempenho e os passivos contratuais séo criados
quando a consideragao (pagamento) é recebido antes da entidades satisfazer suas
obrigacdes de desempenho. (DELOITTE, 2017).

A cada fechamento anual, a entidade é obrigada a avaliar sua posigao
financeira relacionada aos seus contratos com os clientes e dependendo da medida
em que uma entidade realizou de performance e o montante da contraprestagcao
recebida (ou a receber) pela entidade sob um contrato, a entidade deve registrar um
ativo do contrato ou um passivo do contrato. A IFRS 15 permite que esta
apresentacao seja em bases liquidas. O raciocinio por tras disso € que nenhuma das
partes do contrato continuaria cumprindo suas obrigagbes se soubesse que a outra
parte ndo as executaria. (DELOITTE, 2017).

Os recebiveis devem ser registrados separadamente dos ativos do contrato,
uma vez que apenas a passagem do tempo € necessario antes do devido
recebimento, ou seja, os recebiveis estdo sujeitos apenas ao risco de crédito. Em
contraste, os ativos do contrato n&o estdo sujeitos apenas a um risco de crédito mas
também ao risco de desempenho. (DELOITTE, 2017).

Os boards acreditaram que fazer uma distingdo entre os ativos do contrato e
0s recebiveis era importante para os usuarios das demonstragdes financeiras. Abaixo
as principais definicdes acerca dos elementos contratuais para apresentacido nas

demonstracdes financeiras.

Passivo de contrato com clientes

Um passivo contratual existe quando uma entidade recebeu uma
contrapartida mas nao transferiu os bens ou servigos relacionados ao cliente. Isso é

comumente referido como receita diferida. (DELOITTE, 2017).

Ativo de contrato com clientes

Um ativo contratual existe quando uma entidade tiver um contrato com um
cliente para o qual a receita foi reconhecida (ou seja, o controle dos bens ou servigos
foram transferidos para o cliente), mas o pagamento do cliente € dependente de um

evento futuro, ou seja, da satisfagcdo de obrigacbes de desempenho adicionais pela
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entidade. Esse montante € comumente referido como um recebivel ndo faturado.
(DELOITTE, 2017).

Contas a receber de clientes

Um recebivel é o direito de uma entidade a consideragado que € incondicional.
Um direito a consideragdo € incondicional, se apenas for necessaria a passagem do
tempo antes do pagamento dessa contrapartida. Por exemplo, uma entidade
reconheceria um recebivel se tiver um direito presente ao pagamento mesmo que
esse valor pode ser sujeito a reembolso no futuro. Apds o reconhecimento inicial de
um recebivel de um contrato com um cliente, qualquer diferenca entre a medida do
recebivel inicial e o0 montante correspondente da receita reconhecida deve ser
apresentado como despesa, por exemplo, como perda por redugdo ao valor

recuperavel ou despesa de perda de crédito. (DELOITTE, 2017).

Divulgacao

Algumas das principais criticas dos reguladores e usuarios das
demonstragdes contabeis em relagdo as normas IFRS e USGAAP estéo relacionadas
com os requisitos de divulgagdo. Em termos gerais, os reguladores e usuarios das
demonstragdes contabeis acreditam que as divulgagcbes sobre receitas sao
inadequadas e desprovidas de coeréncia com a divulgagdo de outros itens nas
demonstragcdées financeiras (IASB e, 2014). Esta falta de coesao dificulta a
compreensibilidade das receitas de uma entidade, bem como os julgamentos e
estimativas feitas pela entidade para reconhecer essas receitas. Consequentemente,
uma das metas dos boards no projeto de reconhecimento de receitas foi o de
proporcionar aos usuarios das demonstragdes financeiras mais informagdes uteis

através da divulgac&o de novos requisitos (IASBe, 2014).

Tais informagbdes objetivam fornecer ao usuario da informagdo contabil
subsidios suficientes para que eles possam entender (e assim basear suas decisdes
de investimento) a natureza, o fator temporal e as incertezas que permeiam as
atividades geradoras de receita das entidades, e seus respectivos fluxos de caixa,
derivados de contratos com clientes.

Um efeito colateral destes novos requisitos € o volume global de divulgagdes

em comparagao com os requisitos anteriores de divulgagao de receita. No entanto, os
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boards observaram que, até certo ponto, as preocupag¢des sdo consequéncias

inevitaveis da eliminagao das deficiéncias dos requisitos de divulgagao anteriores.
Abaixo os requisitos de divulgacéo estabelecidos pelo IFRS 15:

) Objetivo e materialidade da divulgagao
) Contratos com clientes
c) Desagregacéao de receitas
) Saldo dos contratos com clientes
) Preco da transagéo alocado a cada obrigagdo de desempenho remanescente
f) Obrigac¢des de desempenho
g) Julgamentos significativos
h) Ativos reconhecidos pelo custo de se obter ou atender a um contrato com

cliente

2.5.20 IFRS 15 E A SOBERANIA DA RELACAO CONTRATUAL E DA TRANSFERENCIA DO
CONTROLE CoMO FATORES PARA RECONHECIMENTO DE RECEITAS

A maioria das normas de receitas anteriores exigia que uma entidade
avaliasse 0 bem ou servico considerando a transferéncia de riscos e beneficios de
propriedade. No entanto, o IFRS 15 aborda este tema de forma diferente. Segundo a
nova norma, uma entidade deve avaliar a transferéncia de um bem ou servigo
considerando o momento o qual o cliente obtém o controle desse bem ou servico,
pelas seguintes razdes: a) os bens e servicos sdo bens que um cliente adquire
(mesmo que muitos servigcos ndo sejam reconhecidos como um ativo porque esses
sdo simultaneamente recebidos e consumidos pelo cliente), b) Avaliar a transferéncia
de bens ou servicos usando o controle deve resultar em decisbes mais consistentes
sobre quando os bens ou servigos sao transferidos, porque pode ser dificil para uma
entidade julgar se um nivel de risco e beneficio da propriedade de um bem ou servigo
tenha sido transferido para o cliente se a entidade ainda retém alguns riscos e
beneficios. ¢) Uma abordagem de riscos e beneficios poderia entrar em conflito com o
desempenho. Por exemplo, se uma entidade transfere um produto para um cliente,
mas mantém alguns riscos associados a esse produto, a avaliagdo baseada em riscos
e beneficios pode resultar em uma unica obrigagdo de desempenho que deveria ser
satisfeita (e, portanto, a receita seria reconhecida) somente apds todos os riscos
serem eliminados. No entanto, uma avaliagdo baseada no controle pode de forma
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mais apropriada identificar duas obrigagbes de desempenho - uma para o produto e
outra para um servico remanescente, com um prec¢o fixo de manutengédo pré-
acordado. Essas obrigagcbes de desempenho seriam satisfeitas em tempos diferentes
(IASB e, 2014).

IFRS 15 e o0 entendimento de controle

A definicdo de controle do IFRS 15 baseia-se na definicdo de ativo constante
na estrutura conceitual basica. Portanto, o entendimento é que o controle de um bem
ou servigo prometido (ou seja, um ativo) é a capacidade do cliente de dirigir o uso e
obter substancialmente todos os beneficios remanescentes do ativo. Os componentes
que compdem a definicdo de controle sdo explicados da seguinte forma: a)
capacidade - um cliente deve ter o direito presente de direcionar 0 uso e
substancialmente todos os beneficios remanescentes de um ativo para que possa
reconhecer a receita (IASB e, 2014). b) direcionar o seu uso — a capacidade do cliente
de direcionar o uso de um ativo se refere ao direito do cliente de implantar esse ativo
em suas atividades, permitir outra entidade para implantar esse ativo em suas
atividades ou ainda restringir outra entidade de implantar esse ativo. c) obter os
beneficios - o cliente deve ter a capacidade de obter substancialmente todos os
beneficios remanescentes de um ativo para obter o controle dele. Conceitualmente,
os beneficios de um bem ou servigo sdo potenciais fluxos de caixa (aumento nos

fluxos de caixa ou redugao em fluxos de saidas).

Um cliente pode obter os beneficios diretamente ou indiretamente em muitos
aspectos, tais como a utilizagdo, o consumo, a disposi¢cdo, a venda, troca ou a
manutencdo deste ativo. A avaliagdo de quando o controle é transferido pode ser
aplicado da perspectiva da entidade que vende o bem ou servigo ou do cliente que
compra o bem ou servigo. Consequentemente, as receitas poderiam ser reconhecidas
quando o vendedor renuncia ao controle de um bem ou servigo ou quando o cliente
obtém o controle desse bem ou servigo. Embora em muitos casos ambas as
perspectivas levem ao mesmo resultado, o controle deveria ser avaliado
principalmente a partir da perspectiva do cliente, pois minimiza o risco de uma
entidade reconhecer as receitas provenientes de atividades que ndo coincidem com a

transferéncia de bens ou servigos para o cliente (IASB e, 2014).
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2.5.3P0ssiVEIS IMPACTOS RELEVANTES TRAzIDOS PELO IFRS 15 EM RELACAO AO
EsQuemMA RaBo DE PavAo

QUADRO 4 — QUADRO DE REFERENCIAS DAS NORMAS ATUAIS EM RELAGAO

AIFRS 15

QUADRO DE REFERENCIA

TRATAMENTO PELAS
NORMAS ATUAIS (RABO DE
PAVAO)

TRATAMENTO DADO PELO
IFRS 15

Combinacgao de contratos

O IAS 18 bem como o IAS 11

preveem de forma bastante
simples que contratos que
contenham componentes que

sejam dependentes um do outro

devem ser agregados.
Geralmente quando negociados
como unico pacote ou cumpridos
em conjunto ou em sequéncia

continua.

Uma entidade deve combinar

dois ou mais contratos
celebrados em ou préximo ao
mesmo tempo com 0O mesmo
cliente (ou partes relacionadas do
cliente) e contabilizar os
contratos como um contrato unico
se um ou mais dos seguintes
critérios forem atendidos: (a) Os
contratos sdo negociados como
um pacote com um unico objetivo
comercial. (b) O montante da
contrapartida a ser pago em um
contrato depende do preco ou do
desempenho do outro contrato.
(c) Os

prometidos nos contratos (ou

bens ou servigos

alguns bens ou  servigos
prometidos em cada um dos
contratos) sdo uma obrigagéo de

desempenho unica.

Modificagédo de contratos

A IAS 18 nédo oferece orientagéo
detalhada para aplicagdo no que
diz respeito a como verificar se
uma mudanga nos termos
contratuais é tratada como um
contrato separado ou uma
modificagdo em um contrato ja
existente. A exigéncia de verificar
se uma mudanga nos termos
contratuais deve ser tratada
como um contrato separado ou

como uma modificagdo em um

A modificagdo do contrato € uma
alteragdo no escopo ou no prego
(ou em ambos) de um contrato
aprovado pelas partes no
contrato. Existe uma modificagédo
do contrato quando as partes em
um contrato aprovam uma
modificagdo que cria novos ou
altera os direitos e obrigagbes
exigiveis das partes no contrato.
Uma modificacdo do contrato

poderia ser aprovada por escrito,

CONTINUA
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contrato ja existente esta
linha com as
IAS 11

contratos de construgao.

relativamente em

exigéncias da para

por acordo verbal ou implicita nas
praticas comerciais usuais. Se as
partes no contrato ndo aprovaram
uma modificagdo do contrato, a
entidade deve continuar a aplicar
as orientagdes neste tépico para
o contrato existente até que a
modificagdo do contrato seja

aprovada.

Obrigagdes de desempenho

As praticas atuais orientam que

as transagbes devem  ser
separadas de forma a melhor
refletir a natureza da transagao
que gera receitas, mas nao
apresenta orientagcbes claras de

como se fazer esta separacgao.

A IFRS 15 define obrigagdo de

performance como uma

promessa de entregar um
produto ou servico ao cliente
desde que elas sejam distintas.
Distinta, neste contexto, significa
que o cliente pode se beneficiar
economicamente do bem
individualmente ou em conjunto
com outros ativos prontamente

disponiveis.

Contraprestagao variavel

Alguns contratos com clientes
preveem direito a devolugao,
descontos comerciais e

descontos com base em volume.

Atualmente a receita é
reconhecida ao valor justo da
contraprestacao recebida ou a
receber, liquida de devolugdes e
descontos, descontos comerciais
e com base em volumes. Se a
receita ndo puder ser mensurada
com confiabilidade ele deve ser
diferida até que a incerteza seja

resolvida.

Essas previsdes geram
contraprestagao variavel segundo
a IFRS

estimadas na

15 e deverdao ser
assinatura do
contrato. A  contraprestacao

variavel estimada estara sujeita a

uma restrigdo. Uma analise
continua é preciso para
determinar a contraprestacao

variavel estimada e a respectiva

restrigao. Para algumas

empresas espera-se que a

aplicacdo da restricdo possa
resultar em maior diferimento de
receita do que segundo a atual

IFRS.

Componente de

financiamento significativo

Basicamente a norma diz que
quando a venda for diferida pode
ocorrer que o valor justo seja

menor que o valor nominal.

Ao

transacdo, a entidade ajustara o

determinar o prego da

valor prometido da

contraprestagcdo de modo a

CONTINUACAO



95

Quando tal diferimento

caracterizar  financiamento, o
valor justo da receita é calculado
a valor presente, ou seja,
descontando, financeiramente, os
recebimentos futuros em fungao
da taxa embutida e do periodo

diferido.

refletir os efeitos do valor do
dinheiro no tempo se a época dos
pagamentos acordados entre as
partes do contrato (expressa ou
implicitamente)  fornecer  ao
cliente ou a entidade um
beneficio significativo de financiar
a transferéncia de bens ou
servigos para o cliente. Nessas
circunstancias, o contrato contém
um componente de financiamento

significativo.

Reconhecendo a receita

Baseado num modelo  de

transferéncia de riscos e
beneficios que se da, em sua
maioria, quando o cliente obtém

posse fisica dos bens.

Utiliza uma abordagem de
obrigacdo de desempenho e
transferéncia de controle do bem
ao cliente o que pode se dar em
determinado momento ou ao
longo do tempo, mas, em ambos
0s casos, ndo necessariamente
no momento da entrega fisica

dos bens ao cliente.

Custos dos contratos

Basicamente previsto no IAS 11.

Sao custos que devem
compreender um contrato:
(a) custos que estejam

relacionados diretamente com um

contrato especifico;

(b) custos que sejam atribuiveis a
atividade do contrato de modo
geral e possam ser alocados ao

contrato;

(c) outros custos que sejam
especificamente imputaveis ao
contratante de acordo com os

termos contratuais.

Segundo a IFRS 15, os custos
incrementais para obter um
contrato (ou seja, os custos que
nao teriam

sido incorridos se o contrato ndo
tivesse  sido obtido) séo
reconhecidos como um ativo se a
entidade

espera recupera-los. Isso pode
significar recuperacdo direta (ou
seja, por meio de reembolso
segundo o] contrato) ou
recuperacao indireta (ou seja, por
meio da margem inerente ao

contrato).

Divulgagbes

Basicamente requer que a

entidade fornega informacgdes

acerca das politicas contabeis

A IFRS 15 estabelece exigéncias
de apresentagdo e divulgagao

mais detalhadas do que as atuais

CONTINUAGAO
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utilizadas para reconhecimento | IFRS.
de receitas; a separagcdo das
diferentes  modalidades ~ de | AS exigéncias de apresentacdo
receita; uma conciliagio entre a | fepresentam  uma  alteragao
receita bruta e liquida | Significativa em relagdo a pratica

apresentada na DF e eventuais | atual e aumentam
ativos e passivos contingentes consideravelmente o volume de

em linha com as disposigdes do | divulgacoes exigido nas
CPC 25. demonstragbes financeiras.
Muitas das exigéncias de
divulgacdo da IFRS 15 sao
totalmente novas. Isto certamente
acarretara a necessidade de
desenvolver sistemas, controles
internos, politicas e
procedimentos adequados
necessarios para coletar e
divulgar as informacgdes

requisitadas.

Esta € uma mudanga significativa

para as empresas.

Fonte: Elaborado pelo autor -
CONCLUSAO

Nota-se que, ao contrario das normas atuais, anteriores a IFRS 15, que
permitia uma dose significativa de julgamento da administragdo em aplicar politicas
para reconhecimento de receitas e lucros, a IFRS 15 é mais direcionada e prescritiva
e pode impactas diversas areas e setores relevantes. A aderéncia aos novos
requerimentos e observancia das diferencas de abordagem podem resultar em
mudancas significativas nas politicas de reconhecimento de receitas e
consequentemente seus custos associados. Ademais, o atendimento a nova norma
transcende a aplicagdo contabil puramente, e pode acarretar em outras implicacoes
tais como mudangas nos indicadores de performance, impactos nas apuracdes de
impostos, distribuicdo de dividendos, pagamento de bdnus a executivos, potencial

impacto no atendimento aos covenants contratuais, entre outras.
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3METODOLOGIA
3.1ABORDAGEM E TIPO DE PESQUISA

A presente pesquisa foi elaborada através de uma abordagem qualitativa,
pois se preocupa com o aprofundamento da compreensao do objeto ora pesquisado
(GERHARDT; SILVEIRA, 2009, p. 31). Algumas caracteristicas importantes podem

ser observadas quanto a esta abordagem, tais quais:

a) maior enfoque na interpretagéo do objeto; b) maior importéncia do contexto
no objeto pesquisado; c) maior proximidade do pesquisador em relagdo aos
fendmenos estudados; d) intervalo maior de alcance do estudo no tempo; e)
quantidade de fontes de dados diversas; f) ponto de vista do pesquisador interno a

organizacgao; e g) quadro tedrico e hipoteses menos estruturadas (FONSECA, 2002).

Desta forma, a pesquisa qualitativa preocupa-se, portanto, com aspectos da
realidade que n&o podem ser quantificados, centrando-se na compreensao e
explicagdo da dindmica das relag¢des sociais (GERHARDT; SILVEIRA, 2009, p. 32).

Ainda segundo Gerhardt e Silveira (2009, p.32),

O pesquisador deve estar atento para alguns limites e riscos da
pesquisa qualitativa, tais como: excessiva confianga no investigador
como instrumento de coleta de dados; risco de que a reflexdo
exaustiva acerca das notas de campo possa representar uma tentativa
de dar conta da totalidade do objeto estudado, além de controlar a
influéncia do observador sobre o objeto de estudo; falta de detalhes
sobre o0s processos através dos quais as conclusbes foram
alcancadas; falta de observancia de aspectos diferentes sob enfoques
diferentes; certeza do préprio pesquisador com relacdo a seus dados;
sensacdo de dominar profundamente seu objeto de estudo;
envolvimento do pesquisador na situagdao pesquisada, ou com os
sujeitos pesquisados.

Esta pesquisa aprofundara o entendimento dos principais desafios a serem
enfrentados, no ambiente brasileiro, da adocdo do IFRS 15 em detrimento das

normas vigentes que regem reconhecimento de receitas em contabilidade

internacional.

Beuren et al. (2006, p. 92), enfatiza o seguinte em relagdo ao uso de uma

abordagem qualitativa em estudos da area contabil:
[...] é bastante comum o uso da abordagem qualitativa como tipologia

de pesquisa. Cabe lembrar que, apesar de a Contabilidade lidar
intensamente com numeros, ela € uma ciéncia social, e ndo uma
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ciéncia exata como alguns poderiam pensar, o0 que justifica a
relevancia do uso da abordagem qualitativa.

Ainda, esta pesquisa é do tipo exploratdria, pois objetiva levar ao
conhecimento geral os problemas que podem surgir na ado¢ao da nova norma
contabil emanada pelo FASB e IASB de forma a torna-los mais evidentes e que
possam criar inquietagdes para futuros estudos cientificos e aplicagao pratica pelos
usuarios da informagéo contabil. Neste sentido temos a definicdo de Diehl (2004, p.
53 apud TAVARES, 2016, p. 47), de que uma pesquisa exploratoria “tem como
objetivo proporcionar maior familiaridade com o problema, com vistas a torna-lo mais

explicito ou a construir hipoteses”.

Gil (2007, apud GERHARDT; SILVEIRA, 2009, p.35), enfatiza que “a grande
maioria dessas pesquisas envolve: (a) levantamento bibliografico; (b) entrevistas com
pessoas que tiveram experiéncias praticas com o problema pesquisado; e (c) analise

de exemplos que estimulem a compreensao”.

3.2TECNICA DE OBTENCAO DOS DADOS

A estratégia de coleta de dados e investigacao, por ser o objeto de pesquisa
uma normatizagcao contabil, basear-se-a na pesquisa documental por meio de analise

de conteudo.

Quanto a estratégia de pesquisa documental, Silva et al. (2009, p. 4556)

enfatiza que:

A pesquisa documental, enquanto método de investigagdo da
realidade social, ndo traz uma Unica concepgao filoséfica de pesquisa,
pode ser utilizada tanto nas abordagens de natureza positivista como
também naquelas de carater compreensivo, com enfoque mais critico.
Essa caracteristica toma corpo de acordo com o referencial tedrico
que nutre o pensamento do pesquisador, pois ndo s6 os documentos
escolhidos, mas a analise deles deve responder as questbes da
pesquisa, exigindo do pesquisador uma capacidade reflexiva e criativa
nao s6 na forma como compreende o problema, mas nas relagdes que
consegue estabelecer entre este e seu contexto, no modo como
elabora suas conclusbes e como as comunica. Todo este percurso
estda marcado pela concepgdo epistemologica a qual se filia o
investigador.

Nesta perspectiva, a pesquisa documental permite a investigagdo de

determinada problematica ndo em sua interacdo imediata, mas de forma indireta, por
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meio do estudo dos documentos que s&o produzidos pelo homem e por isso revelam

0 seu modo de ser, viver e compreender um fato social (SILVA, 2009, p. 4557).

O segundo aspecto da estratégia de pesquisa adotada neste trabalho diz
respeito a analise de conteudo que se configura como fase de grande relevancia no
método da pesquisa documental, pois nessa etapa os documentos sdo estudados e
analisados de forma minuciosa. O pesquisador descreve e interpreta o conteudo das
mensagens, buscando dar respostas a problematica que motivou a pesquisa e, assim,

corrobora com a producao de conhecimento tedrico relevante.

Para Bravo (1991) a anélise conteudo € a técnica mais elaborada e de maior
prestigio no campo da observagdo documental e constitui-se como meio para estudar
as comunicagdes entre os homens enfatizando o conteudo das mensagens por eles

emitidas.

Neste sentido entendemos sinergia entre a técnica de analise de conteudo e o
objeto de estudo deste trabalho por tratar de documentos que visam comunicar e
estabelecer critérios de aplicacdo aos leitores e usuarios desta informagao dado seu
conteudo de relevancia para o setor.

3.3DELIMITACAO DA PESQUISA

Importante frisar que o presente estudo foi elaborado a partir da interpretacéo
do pesquisador das notas explicativas e relatorios de referéncia da empresa
pesquisada acerca dos eventos contabeis selecionados no quadro de referéncia do
item 2.5.3.

A delimitacdo da pesquisa sera os proprios pronunciamentos do |ASB,
emitidos até a data de 31/12/2016, compreendendo as normas |IAS (/nternational
Accounting Standards), as IFRS (International Financial Reporting Standards), suas
interpretacbes IFRIC (International Financial Reporting Interpretation Committee) e
SIC (Standing Interpretation Committee). Em relagdo as fontes de pesquisa, sera
composta e delimitada por livros, periddicos, teses e dissertacdes de mestrado e
doutorado oriundos dos paises do G7 e do Brasil, por representarem relevancia

econdmica e de desenvolvimento em pesquisa cientifica em contabilidade.

Sera feito pesquisa documental em notas explicativas de demonstracdes
financeiras de companhias abertas brasileiras do setor quimico.
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Nao é escopo deste trabalho, analisar os impactos quantitativos que a adogao
da IFRS 15 pode exercer nas demonstragdes financeiras da companhia pesquisada.
Também nao faz parte da pesquisa ouvir qualquer opinido ou argumentagdo dos

executivos ou preparadores das demonstragdes financeiras da empresa.

3.4 POPULAGAO E AMOSTRA

A populacéo utilizada para extragdo da amostra sdo as companhias de capital
aberto com ag¢des negociadas na Bolsa de Valores de Sdo Paulo (BOVESPA). A data
base das informagbes a serem analisadas é o encerramento contabil arquivado na
CVM de 31/12/2016.

Atualmente a BOVESPA conta com 738 empresas listadas subdivididas em
13 setores de atuagao distintos, subdivididos em 49 subsetores, conforme quadro a

sequir:



QUADRO 5 — CLASSIFICAGAO SETORIAL DAS EMPRESAS E FUNDOS

NEGOCIADOS NA BM&F BOVESPA
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SETOR ECONOMICO SUBSETOR SEGMENTO
Petroleo, Gas e Biocombustiveis Petroleo, Gas e Biocombustiveis Exploragéo, Refino e Distribuigdo
Materiais Basicos Mineragao Minerais Metalicos

Siderurgia e Metalurgia Siderurgia

Quimicos Petroquimicos

Madeira e Papel Madeira

Embalagens Embalagens

Materiais Diversos

Materiais Diversos

Bens Industriais

Construgéo e Engenharia
Material de Transporte
Equipamentos Elétricos
Maquinas e Equipamentos

Produtos para Construgao
Material Aerondutico e de Defesa
Equipamentos Elétricos

Motores, Compressores e Outros

Transporte Transporte Aéreo

Senvigos Diversos Senigos Diversos

Comércio Material de Transporte
Consumo néo Ciclico Agropecuaria Agricultura

Alimentos Processados Acucar e Alcool

Bebidas Cerwejas e Refrigerantes

Produtos de Uso Pessoal e de Limpeza
Diversos
Comércio e Distribuigdo

Produtos de Uso Pessoal
Produtos Diversos
Alimentos

Consumo Ciclico

Construgéo Ciwvil

Tecidos, Vestuario e Calgados
Utilidades Domésticas
Automoweis e Motocicletas
Midia

Hoteis e Restaurantes
Viagens e Lazer

Diversos

Comércio

Edificagtes

Fios e Tecidos
Eletrodomésticos
Automoweis e Motocicletas

Produgéo e Difusdo de Filmes e Programas

Hotelaria

Bicicletas

Senigos Educacionais
Tecidos, Vestuario e Calgados

Saude

Medicamentos e Outros Produtos

Senigos Médico - Hospitalares, Analises e Diagnésticos

Equipamentos
Comércio e Distribuigdo

Medicamentos e Outros Produtos

Senigos Médico - Hospitalares, Analises e Diagnésticos

Equipamentos
Medicamentos e Outros Produtos

Tecnologia da Informagao

Telecomunicagdes

Computadores e Equipamentos
Programas e Senigos
Telecomunicagbes

Computadores e Equipamentos
Programas e Senigos
Telecomunicagdes

Utilidade Publica

Energia Elétrica
Agua e Saneamento
Gas

Energia Elétrica
Agua e Saneamento
Gas

Financeiro e Outros

Intermediarios Financeiros
Securitizadoras de Recebiveis
Senvigos Financeiros Diversos
Previdéncia e Seguros

Bancos

Securitizadoras de Recebiveis
Gestao de Recursos e Investimentos
Seguradoras

Financeiro e Outros

Financeiro e Outros

Exploragéo de Iméweis
Holdings Diversificadas
Outros

Fundos Imobiliarios

Exploragédo de Imoweis
Holdings Diversificadas
Outros

Fundos Imobiliarios

Financeiro e Outros

Fundos de Acgoes
Outros Titulos

Fundos de Agdes
Outros Titulos

TOTAL DE 13 SETORES

TOTAL DE 49 SUBSETORES E SEGMENTOS

Fonte: Elaborado pelo autor

Para fins de delimitagdo de amostra, optamos por trabalhar com o setor de
materiais basicos, subsetor quimicos dos segmentos petroquimicos, fertilizantes e
defensivos e quimicos diversos, representado por dez empresas. Desta forma, o
quadro a seguir mostra as empresas que compde o grupo de entidades do setor

quimico de capital aberto.
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QUADRO 6 — RELAGAO DE EMPRESAS ESCOLHIDAS COMO AMOSTRAS PARA

O ESTUDO

SETOR ECONOMICO SUBSETOR SEGMENTO EMPRESAS DA AMOSTRA LISTAGEM

Materiais Basicos Quimicos Petroquimicos BRASKEM BRKM
DOW CHEMICAL powB
ELEKEIROZ ELEK
GPC PART GPCP

Materiais Basicos Quimicos Fertilizantes e Defensivos FER HERINGER FHER
MOSAIC CO MOSC
NUTRIPLANT NUTR

Materiais Basicos Quimicos Quimicos Diversos CRISTAL CRPG
E I DU PONT DUPO
UNIPAR UNIP

TOTAL DE 10 EMPRESAS

Fonte: Elaborado pelo autor

A escolha da empresa pesquisada para este estudo se deu pela relevancia de
suas operagdes para o setor quimico. O quadro 7 abaixo demonstra a empresa
escolhida para o presente estudo:

QUADRO 7 - EMPRESA ESCOHIDA PARA O ESTUDO

SETOR ECONOMICO SUBSETOR SEGMENTO EMPRESAS DA AMOSTRA LISTAGEM
Materiais Basicos Quimicos Petroquimicos BRASKEM BRKM

TOTAL DE 1 EMPRESA

Fonte: Elaborado pelo autor

A escolha desta metodologia se baseou no fato da pesquisa sobre a IFRS 15
ser realizada numa fase anterior a sua aplicacdo, ou seja, ndo existem, neste
momento, dados reais de empresas que adotaram e quais foram os impactos
percebidos por estas empresas. Desta forma, optou-se por dar um foco metodolégico
tal qual que enfatize as caracteristicas qualitativas de alguns fatores relevantes e

propicie ao leitor um entendimento profundo acerca deles.
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4DISCUSSAO E ANALISE DOS RESULTADOS

Este capitulo se destina a dar uma breve apresentagdo da empresa
pesquisada bem como, com base nos relatérios de referéncia da CVM, abordar as
principais fontes de geragao de receitas e de que forma estdo sendo evidenciadas em
suas notas explicativas, com o intuito de tragar um paralelo do modelo de reporte com
0 quadro referéncias do item 2.5.3. Como resultado sera apresentado um quadro de
impactos na operagao da empresa pesquisada em relagdo aos critérios definidos no

quadro referéncia.

4.1 BRASKEM S.A.
4.1.1 O GRuUPO EcoNnOMICcO E SuAs FONTES DE GERACAO DE RECEITAS

Tal qual informado a CVM em seu relatério de referéncia 2017, a Companhia
tem por objeto: (a) fabricagdo, comeércio, importagdo e exportagdo de produtos
quimicos e petroquimicos, e derivados de petroquimica; (b) produgao, distribuicdo e
comercializacdo de utilidades tais como: vapor, aguas, ar comprimido, gases
industriais, assim como a prestagao de servigos industriais; (c) produgao, distribuigdo
e comercializacdo de energia elétrica para seu consumo proprio e de outras
empresas; (d) participagdo em outras sociedades, nos termos da Lei das Sociedades
por Ac¢des, na qualidade de socia ou acionista; e (e) fabricagdo, distribuicéo,
comercializagdo, importagdo e exportacdo de gasolina, 6éleo diesel, gas liquefeito de
petréleo (GLP) e outros derivados de petroleo. (BRASKEM, 2016, p. 108).

A Braskem é lider no mercado de resinas termoplasticas nas Américas e
maior produtor de polipropileno dos Estados Unidos, contando com mais de 8 mil

colaboradores distribuidos em uma ampla extens&o geografica.
Suas operagdes s&o organizadas nos seguintes segmentos operacionais:

a)Brasil: (i) Petroquimicos Basicos; (ii) Poliolefinas; (iii) Vinilicos; e (iv)

Distribuicdo Quimica;
b)Estados Unidos/Europa e México

Seus segmentos operacionais bem como suas receitas liquidas séo

distribuidos da seguinte forma, conforme quadro 8, abaixo:
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QUADRO 8 — RECEITA PROVENIENTE DO SEGMENTO E SUA PARTICIPAGAO
NA RECEITA LIQUIDA DA COMPANHIA

i Exercicio social encerrado em 31 de desembro de

(em R$ milhées, exceto %)

2016 % do total 2015 % do total 2014 % do total
Petroquimicos Basicos 25.063 53% 24.270 52% 25.576 57%
Poliolefinas 20.307 43% 19.986 43% 18.502 41%
Vinilicos 3.016 6% 2.780 6% 2.709 6%
EUA e Europa 8.896 19% 8.240 18% 7.934 18%
México 1.587 3% 472 1% 92 0%
g:;:i:‘;g”'da Consolidado dos 58.869 124%|  55.748 119%|  54.814 121%
Outros Segmentos 12 0% 160 0% 310 1%
Unidade Corporativa - 0% - 0% - 0%
Receita liquida Consolidada antes
das Eliminagoes e 58.882 124% 55.907 119% 55.125 122%
Reclassificacoes
Eliminagdes e Reclassificagdes - 11.218 -24%|- 9.027 -19%|- 9.989 -22%
Receita Liquida 47.664 100% 46.880 100% 45.136 100%

Fonte: adaptado pelo autor com base no relatério de referéncia 2017

A companhia adota como praticas contabeis as normas expedidas pelo IASB

e respectivos CPCs. As bases de preparacdo e apresentagdo das demonstragdes

contabeis consideram o custo histérico como base de valor e considera também

eventuais ajustes necessarios para adequar ao valor justo seus ativos e passivos,

requerendo julgamentos e estimativas por parte da gestdao da companhia.

Em relagdo a adogdo do IFRS 15, a companhia divulgou em suas notas

explicativas de 2016 a seguinte redagao:

CPC 47 — IFRS 15 — “Receita de contrato com cliente” —

este

pronunciamento foi editado pelo IASB em maio de 2014 e substituira a
CPC 30 e IAS 18, que abrange contratos de bens e servigos. A nova
norma baseia-se no principio de que a receita é reconhecida quando o
controle de um bem ou servigo € transferido para um cliente. Em 2016,
a Companhia fez progressos significativos nas revisbes de contratos e
espera concluir as avaliagdes dos contratos e validar os resultados até
o final de 2017. Com base na analise concluida at¢é o momento, a
Companhia espera que o impacto potencial na contabilizagdo das
vendas de produtos permanega substancialmente inalterado. A
Companhia espera adotar a nova norma utilizando a abordagem
retrospectiva modificada, segundo a qual o efeito cumulativo de aplicar
inicialmente a nova orientagdo € reconhecido como um ajuste ao saldo
inicial de lucros acumulados no primeiro trimestre de 2018. Esta norma
foi deliberada pela CVM em dezembro de 2016 e sera adotada a partir
de janeiro de 2018.
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A seguir abordaremos os potenciais impactos levantados no quadro 2.5.3 em
relagdo ao que foi observado pelo pesquisador na analise das demonstragoes
financeiras do grupo Braskem no ano de 2016 bem como em seu relatério de
referéncia publicado junto a CVM para o mesmo periodo.

4.1.2 POSSIVEIS IMPACTOS TRAZIDOS PELA IFRS 15 A OPERACAO DA EMPRESA
Combinacgao de contrato

A IFRS 15 prevé a avaliagdo de se contabilizar varios contratos como um
unico contrato, ao contrario da orientagao atual de reconhecimento de receita, em que
as entidades podem considerar combinar contratos em certas circunstancias. O novo
padrao requer combinacdo de contratos quando determinados critérios forem
atendidos, ja expostos em secbes anteriores neste trabalho. Sabe-se que as
entidades muitas vezes entram em contratos multiplos com o mesmo cliente ao
mesmo tempo, mas muitas vezes nao podem avaliar especificamente se esses
contratos sado interdependentes tendo que usar o julgamento para determinar se os

critérios de combinacéo de contrato do novo padrao séao atendidos.

A companhia mantém contratos com multiplos clientes nos setores em que
atua. Possui uma ampla gama de clientes e vendas bastante pulverizadas entre seus
portfélios de produtos e mercados. Nado ha nenhuma divulgagdo da empresa acerca
de reconhecimento de receitas com combinag¢ao de contratos, todavia, espera-se que
esta exigéncia da norma IFRS 15 imprima algum impacto na Braskem pelo fato de ser
uma exigéncia mandatdria, ou seja, a empresa sera obrigada e combinar contratos

que se enquadrem nos critérios para reconhecimento.

Modificagao do contrato

O novo padrdo exige que as entidades considerem as modificagdes do
contrato como contratos separados se essas modificagdes resultarem em adi¢cao de
obrigagdes de desempenho "distintas" e um aumento no prego do contrato por um
montante de consideracao que reflete o pregco de venda individual da entidade para as
obrigagcdes de desempenho separadas. Para uma modificagdo de contrato que nao
atenda aos critérios a serem contabilizados como um contrato separado, uma
entidade deve determinar se deve ser contabilizada como rescisao do contrato

original e a criagdo de um novo contrato ou como se fosse parte do contrato original,
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ou seja, a entidade atualizaria o pre¢o da transagao e a medida do progresso para a
satisfacao total da obrigacdo de desempenho e registraria um ajuste de recuperagao

acumulavel na receita.

Na analise do relatério de referéncia da Braskem nao foi possivel identificar
mengodes acerca das modificagdes contratuais que a entidade esta sujeita, todavia, a
empresa pratica contratos na modalidade “guarda-chuva” e isto pode implicar na
revisdo de quantidades e preco a depender das condi¢des de mercado no momento
de tais alteragcbes. Entendemos que a Braskem devera avaliar, em seu projeto de
aderéncia da IFRS 15, se seus processos e controles internos para modificagbes
contratuais devem ser revisados ou adaptados para cobrir as exigéncias da nova

norma.

Identificagao de Obrigagoes de Desempenho

O novo padrao exige que as entidades avaliem os bens e servigos prometidos
em um contrato para identificar obrigacées de desempenho. Especificamente, o novo
padrdo exige que uma entidade contabilize um bem ou servigo "distinto" ou um série
de bens ou servigos distintos como uma obrigacdo de desempenho separada. A
empresa basicamente atua na fabricacdo e venda de produtos em seus mercados.
Nao foi identificado uma grande diversidade de promessas inseridas no contexto
operacional de um contrato de fornecimento além da propria passagem de controle do

bem em questao.

Contraprestagao variavel

A maior fonte geradora de receitas da companhia é a venda de produtos.
Atualmente a empresa reconhece suas receitas com base no CPC 30 (IAS 18) cuja
norma preconiza que a mensuragao das receitas variaveis devem ser postergadas até
que possam ser mensuradas com confiabilidade. Tal evento geralmente ocorre

quando as incertezas deixam de existir ou quando o pagamento é recebido do cliente.

Na avaliacao do relatorio de referéncia da Braskem nao foi possivel identificar
o modelo de decisdo quanto eventuais incentivos que podem impactar os precos dos
contratos, desta forma, inferimos que a administracdo ndao possui uma politica

definida e que para estar em cumprimento da nova norma precisara usar de
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julgamento para determinar se o valor esperado ou valor mais provavel é mais

preditivo para se definir o montante da contrapartida no contrato.

Independentemente de qual técnica é utilizada para estimar o pregco da
transagdo, algumas ou todas as estimativas da contrapartida variavel s6 estao
incluidas no preco da transagédo na medida em que é provavel que ndo ocorrera uma
reversao significativa no valor da receita acumulada reconhecida quando a incerteza
associada a consideracido da variavel é posteriormente resolvida. Como resultado, a
Braskem podem ter que reconhecer algum ou todo o valor ponderado de

probabilidade ou a quantidade mais provavel estimada.

Em nossa analise, a entidade devera considerar fatores que poderiam indicar
que uma estimativa de contraprestagao variavel esta sujeita a reversao significativa,
como a suscetibilidade a fatores fora da influéncia da entidade, experiéncia limitada
com similaridade tipos de contratos, periodo longo antes da incerteza ser resolvido,
praticas de concessao de concessdes ou uma ampla gama de possiveis montantes
de contraprestagdo. Algumas ou todas as estimativas de considerag&o variavel s6
estdo incluidas no pre¢co da transagdo, na medida em que é provavel que as
mudangas subsequentes na estimativa nao resultariam em uma "reversao
significativa" da receita. O novo padrao exigira que a entidade atualize esta estimativa

em cada periodo de relatério para refletir as mudancas nos fatos e circunstancias.

Componente de financiamento significativo

O novo padrao exige que as entidades ajustem o prego da transacgéo pelo
valor do tempo do dinheiro quando existe um componente de financiamento
significativo com o objetivo de ajustar o montante prometido da contraprestacéo para
refletir o que o prego de venda teria ocorrido se o cliente tivesse pago em dinheiro
pelos bens ou servicos no momento que esses bens ou servigos foram transferidos ao

cliente.

O prazo de faturamento da Braskem €&, em grande parte, de 30 dias, razao
pela qual a companhia entende que o valor dos titulos a receber corresponde ao seu
valor justo na data da venda. A Companhia realiza parte de suas contas a receber de
clientes através da alienacdo de titulos para fundos destinados a aquisicdo de
recebiveis. Essas operag¢des sao realizadas sem direito de regresso, razdo pela qual

os titulos sédo baixados no ato da operacao.
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Como um expediente pratico, a norma permite que a entidade nao seja
obrigada a contabilizar um componente de financiamento significativo se, no inicio do
contrato, o tempo esperado entre o pagamento e a transferéncia dos bens e servigos

prometidos € de um ano ou menos.

Por estes motivos, entendemos que este requisito da IFRS 15 néo afetara de

forma significativa os resultados operacionais da Braskem.

Reconhecendo receita

De acordo com o novo padrao, as entidades reconhecem a receita quando o
controle dos bens ou servigos subjacentes a uma obrigagdo de desempenho é
transferida para o cliente, o que difere do modelo de transferéncia de riscos e
beneficios aplicado pela empresa de acordo com a orientagcdo atual de

reconhecimento de receita, o IAS 18.

De acordo com as demonstragdes financeiras de 2016 publicadas pela
Braskem, as receitas provenientes de vendas de produtos sdo reconhecidas quando
(i) o montante das vendas puder ser mensurado de forma confiavel e a Companhia
nao mantiver controle sobre os produtos vendidos; (ii) for provavel que os beneficios
econdmicos serao recebidos pela Companhia; e (iii) todos os titulos legais, riscos e
beneficios da propriedade dos produtos forem integralmente transferidos para o
cliente. A Companhia nédo realiza vendas com envolvimento gerencial continuado. As
vendas da Braskem sdo, em sua maioria, para clientes industriais e, em menor
volume, para revendedores. O momento em que o direito legal assim como os riscos
e beneficios sao substancialmente transferidos para o cliente € determinado da

seguinte forma:

(i) para contratos em que a Companhia é responsavel pelo frete e seguro, o
direito legal, bem como os riscos e beneficios, sao transferidos ao cliente no momento

em que a mercadoria € entregue no destino combinado contratualmente;

(i) para contratos em que o frete e o seguro s&o de responsabilidade do
cliente, os riscos e beneficios sdo transferidos no momento em que os produtos sao

entregues a transportadora do cliente; e

(iii) para os contratos cuja entrega do produto envolve o uso de tubovias,

especialmente os insumos basicos, os riscos e beneficios sido transferidos
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imediatamente apds os medidores oficiais da Companhia, que € o ponto de entrega

dos produtos e transferéncia de suas propriedades.

Os fretes de vendas, de remessas para armazenagem e transferéncias de
produtos acabados entre estabelecimentos da Braskem sao incluidos no custo dos

produtos vendidos.

Possiveis impactos identificados neste quesito para a Braskem é referente as
avaliagdes necessarias para o processo de reconhecimento de receitas da IFRS 15.
Neste caso a entidade devera primeiro determinar se o controle é transferido ao longo
do tempo ou em um ponto determinado no tempo (como nos parece ser o caso da

Braskem) atendendo a uma série de critérios ja explorados neste trabalho.

Depois de avaliar cuidadosamente se a receita deve ser reconhecida ao longo
do tempo (@ medida que a produgdo ocorre) ou em um ponto no tempo
(provavelmente quando o cliente obtém os bens ou servigos), a entidade precisara
avaliar e determinar o ponto especifico no qual o controle foi transferido para o cliente

além do fato de ser ou ndo um item de uso alternativo e os termos de pagamento.

Custos do Contrato

Pelo novo pronunciamento as empresas terdo critérios para determinar
quando capitalizar os custos associados a obtencdo e cumprimento de seus

contratos.

As entidades sado obrigadas a reconhecer um ativo para custos incrementais
de obtencdo de um contrato (por exemplo, comissées de vendas) quando esses
custos forem recuperados. Os custos do cumprimento de um contrato seriam
capitalizados apenas quando estiverem diretamente relacionados a um contrato, gerar
ou aprimorar recursos que serao utilizados para satisfazer o desempenho obrigagbes

e devem ser recuperados.

Em nossa analise n&o foi identificado nos demonstrativos financeiros e notas
explicativas da Braskem meng¢des acerca de custos para obtengcdo e cumprimento de
seus contratos, todavia, sera necessario uma avaliagao para considerar o impacto do
novo padrdo em suas politicas atuais para capitalizar os custos de obtencdo de um

contrato.



110

De acordo com os padrbes atuais de reconhecimento de receita, ha uma
orientagao limitada sobre a capitalizagao de tais custos, e as entidades geralmente
fazem uma eleicdo de politica contabil para despesa-los ou, em certos casos,
capitaliza-los. Dado que o ciclo de producao e recebimento de seus produtos € menor
do que um ano ndo esperamos que este critério traga efeitos relevantes para a
operagao da Braskem pois ela podera se utilizar do expediente pratico trazido pela
norma e despesas o0s gastos de obtencdo de contratos que seriam amortizados em

menos de um ano.

Divulgagoes

O novo padrado exige que as entidades divulguem informagdes quantitativas e
qualitativas que permitam aos usuarios das demonstragdes financeiras entender a
natureza, o montante, o tempo e a incerteza das receitas e fluxos de caixa
decorrentes de contratos com os clientes. Apenas neste trabalho foi possivel entender
a preocupacdo dos boards em ter uma melhor qualidade de divulgagdo que permita
isso, dado nossa dificuldade em identificar elementos qualitativos e quantitativos de

informacdes sobre o reconhecimento de receitas.

Este sera talvez o maior impacto ndo s6 para a Braskem mas para a maioria
das empresas que publicam seus demonstrativos financeiros. Os requisitos de
divulgacdo do novo padrdo s&o significativamente mais abrangentes do que os

padrdes de receita existentes.

Em nossa andlise dos demonstrativos financeiros e notas explicativas da
Braskem nao foi identificado mengao que nos levasse a entender que ha aderéncia ao
novo padréo dos seguintes requisitos abaixo:

a.Divulgacéo de receita e quaisquer perdas por imparidade reconhecidas
separadamente de outras fontes de receita ou perdas por imparidade de outros

contratos.

b.Desagregacao da receita para descrever como a natureza, o montante, o
tempo e a incerteza das receitas e dos fluxos de caixa sdo afetados por fatores

econdmicos.

c. Informagdes sobre ativos e passivos do contrato e mudancas nesses

saldos, o valor da receita reconhecida no periodo atual que anteriormente foi
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reconhecido como um passivo do contrato e o valor da receita reconhecida no periodo

atual relacionado as obrigacdes de desempenho satisfeitas em periodos anteriores.
d. Informacgdes sobre obrigagdes de desempenho.

e.Informagdes sobre o preco de transagcdo de uma entidade alocado as
demais obrigagdes de desempenho, incluindo o valor agregado do prego da transagao
alocado as obrigagdes de desempenho que nao estado satisfeitas e quando a entidade

espera reconhecer isso montante como receita.

f.Uma descricdo dos julgamentos significativos e mudancas nesses

julgamentos, que afetam o montante e o cronograma do reconhecimento de receita.

g.Informagdes sobre a contabilizacdo de custos de uma entidade para obter

ou cumprir um contrato, incluindo saldos de conta e métodos de amortizagéo.

h.Informagdes sobre as decisdes politicas, ou seja, se a entidade usou os
expedientes praticos para componentes financeiros significativos e os custos

contratuais permitidos pelo novo padrao.

4.1.3 TABELA DE IMPACTOS ESPERADOS NA OPERACAO DA EMPRESA ESTUDADA

A tabela a seguir resume nossas expectativas em relagédo a operagao da
Braskem quanto aos principais impactos na aderéncia a nova norma contabil. A
primeira coluna tras os requisitos avaliados e contidos no quadro 2.5.3 seguido de
uma coluna com o aspecto principal deste requisito e por fim uma terceira coluna com
o grau de impacto que se espera ser enfrentado pela companhia na tentativa de
aderéncia a norma.

TABELA 5 - GRAU DE IMPACTO DOS PRINCIPAIS ASPECTOS DO IFRS 15 NA
OPERACAO DA BRASKEM

REQUISITO ASPECTO PRINCIPAL GRAU DE IMPACTO

Combinacgéao de contratos | Verificar se os critérios para
combinacéo de contratos se
aplicam a operacao da Braskem.
Se afirmativo a companhia sera
obrigada a combinar contratos que

atendam a estes critérios.

Modificagdo de contratos Estabelecer critérios para Baixo

identificar se alteragdes contratuais

CONTINUA
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devem ser contabilizadas de forma
prospectiva ou dentro de um

contrato ja existente

Obrigagdes de Identificacdo das expectativas Baixo
desempenho validas por seus clientes em seus

contratos de venda

Contraprestacgao variavel Identificagcdo de fatores que Médio
possam culminar que a
contraprestacdo seja variavel o
que levaria a avaliacédo de

aplicacéo da restricao

Componente de Ajuste do preco da transagéo para | Baixo

financiamento refletir o preco de venda a vista da
transacéao

Reconhecimento de Determinacdo do momento de Médio

receita passagem do controle de seus

produtos aos clientes

Custos dos contratos Determinacao de quando Baixo
capitalizar os custos associados a
obtengado e cumprimento de seus

contratos.

Divulgacbes Prover informacgdes quantitativas e | Alto
gualitativas que permitam aos
usuarios das demonstragdes
financeiras entender a natureza, o
montante, o tempo e a incerteza
das receitas e fluxos de caixa
decorrentes de contratos com os

clientes.

Fonte: elaborado pelo autor B
CONCLUSAO

De maneira geral, a expectativa de impactos de adogédo da IFRS 15 pela
companhia é moderada, dado a natureza de sua operagao e contratos que possui
com seus clientes. Apesar disso, a tarefa de adequagao a norma nao é facil uma vez
que a empresa tera que coletar informagdes que provem que determinado aspecto da

norma nao se aplica a empresa.
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5 CONSIDERAGOES FINAIS

Os objetivos do FASB e do IASB para o projeto de reconhecimento de receita
foram o de melhorar e convergir os principios de reconhecimento de receita de acordo
com os US GAAP e IFRSs e desenvolver orientagdes que simplificam e aprimoram os
requisitos de reconhecimento de receita, ao mesmo tempo que fornece uma estrutura
conceitual mais robusta para abordar questbes de reconhecimento de receitas
melhorando o nivel de consisténcia dos requisitos, a comparabilidade das praticas
contabeis e a utilidade das divulgacdes para tomada de decisdo dos investidores de

capital.

As normas atuais ndo atendem aos anseios da comunidade contabil e por

isso fez-se necessario o desenvolvimento da IFRS 15.

Buscou-se identificar, através da analise das demonstragdes financeiras da
Braskem, algum aspecto que possa ja se enquadrar nos requisitos da IFRS 15, no
sentido de termos uma previsédo dos esforcgos, dificuldades e impactos que a empresa
tera ao aderir a norma. Dentro dos requisitos que estudou-se na empresa escolhida
foram identificados muitos aspectos que atualmente sejam reportados e que poderiam

ser apenas aprimorados para atendimento a norma.

No desenvolvimento do trabalho se identificou aspectos que vao além da
contabilidade e que devem ser explorados e levados em consideragdo pelas

empresas no processo de aderéncia da IFRS 15 e por isso sdo apresentadas aqui.

A seqguir apresentam-se alguns dos pontos observados que podem trazer
alguma criticidade, além dos aspectos ja levantados na discuss&o dos resultados, a

empresa.

Relagcdo com investidores: deve-se levar em consideracdo possiveis
mudancgas nos indicadores de performance da companhia caso eles sejam extraidos
dos demonstrativos contabeis. A IFRS 15 podera trazer uma maior volatilidade no
lucro das companhias em fungdo do reconhecimento acelerado ou postergado de
receitas que costumeiramente eram reconhecidas de outra forma. Ainda, ha de se ter
atencido especial a comunicacdo das mudancgas ao mercado e, obviamente, com a

divulgacao dos dados contabeis e aspectos qualitativos exigidos pela nova norma.
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Controles internos: serd necessario uma revisdao importante nos controles
internos das companhias no intuito de se obter uma documentagdo robusta para
suportar as decisbes e mudancgas nos processos de reconhecimento de receitas,
capitalizacao de custos, precificacdo, impairment, etc. Para aquelas empresas que
reportam em USGAAP, atencdo especial para os controles para atender a lei

Sarbanes-Oxley.

Contratos: Sera necessario uma analise critica profunda dos contratos com
clientes existentes na data de adocgao inicial atentando-se as possiveis modificagdes
contratuais e seus impactos no pregco das transagdo. Foi também observado uma
possivel necessidade de se avaliar alterar a forma de redagao contratual de forma a
facilitar a coleta de informacdes para alimentar o sistema de informacdes e atender
aos critérios de divulgacao da IFRS 15.

Treinamento: Trata-se de um caminho critico para o sucesso da implantagao
da IFRS 15, desta forma, € necessario definir uma estratégia com a criagdo de um

time de implantacgao e disseminagao deste conhecimento dentro da organizagao.

Compliance: Muitas das mudancgas trazidas pela IFRS 15 podem ser
enderegadas através da definicdo de politicas contabeis. Também é necessario
adequacao do plano de contas das empresas para acomodar as novas necessidades
de apresentagao e facilitar a divulgacdo. Atencédo especial as questdes tributarias

como a mudanca de base fiscal e contabil.

Ambiente de TI: Esta € uma area critica. Avaliar criticamente se ha
necessidade de se mudar sistemas de tecnologia da informagdo para acomodar as
mais diversas informagdes que a nova norma requisita. Mudancgas nos controles de TI
também podem ser observados assim como necessidade de customizag¢des de ERPs
para atender aos critérios da IFRS 15.

Coleta de dados: é necessario efetuar um inventario fisico dos contratos
existentes, identificando suas obrigagbes de desempenho bem como os precos da

transacéo que sevem ser alocados a cada obrigagado de desempenho identificada.

Por fim, se destaca a gestdo de projeto como um fator de sucesso para a
implantagdo da norma contabil. E necessario definir uma estratégia de implantacéo

com controles rigidos e um cronograma robusto com atividades chaves dado que o
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prazo de adequacao e adogao € curto. A avaliagdo de se ter uma consultoria externa

auxiliando no processo também pode ser uma boa abordagem.

Como conclusao geral de nosso estudo, tem-se que a IFRS 15 trara diversos
desafios, inovacdes e boas praticas as informacdes contabeis e que tanto a empresa

estudada quanto as outras empresas terao um caminho longo para se adequarem.

Potencialmente alguns setores serao mais afetados do que outros, mas todas
as empresas deverdo passar por um processo de levantamento de aderéncia para
que possam se assegurar e evidenciar que estao, ou ndo, sujeitas as novas normas e

isto por si so ja sera um grande processo de aprendizagem e um projeto desafiador.

Este trabalho focou em alguns aspectos importantes da nova norma e néo na
sua totalidade. Realizou-se também a pesquisa num momento pré implantagdo o que
nos limita bastante pois partimos de um material ainda ndo adaptado visando prever
potenciais impactos que futuramente, apds a implantagédo, possam ficar mais claros e
dar maior riqueza a pesquisa. Desta forma, entende-se que ha um universo enorme
de futuras pesquisas a ser realizadas quanto a IFRS 15, das quais destacam-se (a)
um estudo de caso acerca das mudangas organizacionais observadas na implantagéo
da IFRS 15, (b) pesquisa sobre o nivel de aderéncia dos requerimentos de divulgagao
em uma amostragem de empresas de capital aberto de um setor especifico, (c)
avaliagdo dos impactos nos resultados contabeis em consequéncia das alteragbes
trazidas pela IFRS 15.
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